 sefless STRATEGi i CONCRETE PENTRU OBti NEREA Li BERTati i Fi NANCi ARE Steve Pavlina T r a d u c e r e a s i a d a p t a r e a C e c i l i a Dr a g o mi r Copyright © 2014 Cecilia Dragomir Toate drepturile sunt rezervate Nicio parte a acestei publicatii nu poate fi reprodusa, distribuita sau transmisa in nicio forma si prin niciun mijloc, incluzand fotocopierea, inregistrarea sau alte metode electronice sau mecanice, fara acordul scris prealabil al titularului dreptului de autor, cu exceptia citatelor de mici dimensiuni care pot fi utilizate in cadrul recenziilor si a altor utilizari fara caracter comercial permise de legea drepturilor de autor Acordul titularului drepturilor de autor poate fi solicitat la adresa de   contact@sefless ro Cecilia Dragomir Strada: Splaiul Unirii nr 6 Sector 4, Bucuresti, Romania, Cod postal 040031 www sefless ro Formatul cartii ©2013 BookDesignTemplates com sefless Strategii concrete pentru obtinerea libertatii financiare  Steve Pavlina Prima editie iii Cuprins Cuvant inainte 5 introducere 12 Castigati bani in timp ce dormiti 16 Convingerile limitative sau cum ne autosabotam 21 Predictiile corecte - secretul oamenilor bogati 29 Cum ar arata viata voastra fara serviciu? 37 Stabiliti cat venit pasiv veti obtine din prima sursa 47 Cateva tehnici simple pentru a va pastra motivatia 58 Venit salarial versus venit pasiv 71 Obtineti venit pasiv fara sa va schimbati cariera 86 Este corect sa castigam venit pasiv? 94 Patru strategii de obtinere a venitului pasiv 97 Sursele autodisciplinei 110 Venitul pasiv - combustibilul unei vieti implinite 116 Oamenii de succes nu transmit indoiala 120 Alegerea celei mai bune idei 127 Cele mai ieftine investitii care va pot schimba viata 138 Proprietatea intelectuala, o mina de aur pentru oamenii creativi 146 Cum sa castigati venit pasiv din cursuri si spectacole live 160 Celebritatea si venitul pasiv 166 Cum obtineti venit pasiv din donatii 171 Cateva cuvinte despre investitiile 174 traditionale 174 Recapitularea etapelor obtinerii venitului pasiv 178 Promovati, promovati si iar promovati! 193 Nu va platiti facturile! 197 10 motive sa nu va angajati niciodata 202 Multumiri 215 Aceasta carte este dedicata tuturor celor care, mai presus de orice, isi doresc sa redevina stapanii propriei vieti Omul s-a nascut liber si este pretutindeni in lanturi Jean Jacques Rousseau Cuvant inainte Este greu sa descriu ce anume a insemnat pentru mine aceasta carte fara sa va povestesc cate ceva despre viata mea Profesia mea este aceea de avocat Motivul pentru care nu am scris ca "sunt" avocat este lipsa oricarei dorinte de a ma identifica prin profesia mea sau de a lasa profesia sa defineasca ceea ce sunt, cu atat mai mult cu cat avocatura nu m-a reprezentat niciodata Poate va intrebati de ce am ajuns avocat daca nu mi-a placut aceasta profesie Ei bine, lasand scuzele la o parte, motivul principal a fost incapacitatea mea de a lua o decizie cu privire la viitorul meu Vesnic indecisa intre pasiunea mea pentru actorie si pasiunea mea pentru scris, mi-am lasat parintii sa decida pentru mine si m-am trezit patru ani mai tarziu lucrand 14 ore pe zi inchisa intre patru pereti, alaturi de niste oameni ale caror idealuri imi erau straine si cu care nu aveam nimic in comun inca de atunci, de la 23 de ani, am stiut ca trebuie sa fac o schimbare inca de atunci am inceput sa-mi fac planuri si sa- mi imaginez diverse modalitati prin care mi-as fi putut recastiga libertatea de a alege M-am lovit in permanenta de aceleasi obstacole Nimeni nu ma mai putea sustine financiar pentru a incepe a doua scoala Nimeni din familie nu m-ar fi inteles Aveam nevoie de bani pentru a ma putea intretine si aveam nevoie de slujba pentru a-i dobandi Nu puteam nici macar sa-mi deschid un cabinet individual pentru ca nu aveam sediu, nu aveam cu ce ma sustine pana-mi veneau primii clienti si, ceea ce era cel mai rau, imi pierdusem increderea in fortele proprii Nu credeam ca as putea reusi De atunci am schimbat 7-8 locuri de munca, am pierdut o multime de timp si am acumulat nenumarate frustrari Undeva pe parcurs a incetat sa-mi mai pese daca mi se faceau observatii si am inceput sa lucrez intr-un mod mecanic, lipsit de orice pasiune si interes intr-un fel sau altul, rutina a inceput sa-mi sufoce creativitatea si in loc sa- mi exprim personalitatea am sfarsit prin a deveni la fel de apatica si de robotizata ca si restul colegilor mei Probabil cunoasteti rutina care incepe cu trezirea de luni dimineata, continua cu ore nesfarsite de munca plictisitoare, in timpul carora abia astepti week-end-ul, si se sfarseste cu doua zile de pauza care niciodata nu sunt suficiente sau odihnitoare Dupa care o iei de la capat Pentru mine, aceasta rutina s-a repetat cu foarte mici variatii pana la finalul anului 2013 in tot cursul acestui an prietenul meu, care este antreprenor de la 23 de ani, a tot incercat sa ma convinga sa fac ceva concret pentru a scapa din acest cerc vicios care in mod evident nu era pentru mine Marturisesc ca indiferent ce idee imi prezenta, aveam zeci de argumente contrare Daca imi propunea sa ma apuc de scris, ii spuneam ca vin prea tarziu de la munca si nu mai am inspiratie Daca-mi spunea sa-mi deschid cabinet, ii raspundeam ca nu am sediu, nu pot emite facturi si nu ma pot intretine pana incep sa am clienti proprii si tot asa Apoi, prin toamna lui 2013 am mers de cateva ori cu el la Open Connect Pentru aceia dintre voi care nu stiu, Open Connect este cel mai mare eveniment de networking pentru antreprenori oganizat saptamanal de Dragos Roua in incinta Starbucks Vitan Acolo am inceput sa iau contact cu o multime de oameni minunati, plini de energie si creativitate, care au inceput sa-mi schimbe perceptia asupra situatiei mele Din pacate, evenimentul fiind organizat in fiecare joi la ora 9, nu am putut participa de fiecare data - cineva trebuie sa mai ajunga si la serviciu! - dar de multe ori l-am urmarit live pe site-ul openconnect ro Asa l-am "cunoscut" prima data pe Steve Eram la birou, fericita ca am trecut de jumatatea saptamanii si ca mai am doar doua zile pana in week-end cand m-a sunat prietenul meu si mi-a zis sa intru pe site-ul Open Connect si sa urmaresc un discurs care parca imi era adresat personal i-am urmat indemnul si pret de o jumatate de ora l-am ascultat fascinata pe Steve vorbind despre cum a reusit sa isi schimbe viata in decurs de mai putin de un an facand fix ceea ce iubea cel mai mult: scriind Ca sa ma intelegeti, nu este acelasi lucru sa auzi de la un antreprenor ca a reusit sa-si deschida o afacere proprie si sa auzi acelasi lucru de la un om care a pornit de la zero bani zero lei si a ajuns la prosperitate financiara prin transformarea unui hobby in sursa lui de venit Ascultandu-l, am constatat ca Steve se confruntase cu aceleasi probleme cu care m-am confruntat si eu: lipsa banilor, imposibilitatea platii facturilor, notificari de intarziere trimise de banca Numai ca el a ales diferit Daca eu am ales sa ma angajez iar si iar, ignorandu-mi adevarata vocatie, Steve a preferat sa persevereze pe drumul sau si sa se cunoasca mai bine pe sine imediat dupa ce si-a terminat prezentarea, am intrat pe blogul lui si am inceput sa citesc Dintre toate articolele citite, mi-a ramas in minte unul dintre motivele pentru care nu ar trebui sa ne angajam niciodata, respectiv motivul 4 - Ca angajati, aveti prea multe guri de hranit De-a lungul urmatoarelor saptamani, fara sa-mi dau seama, aceasta idee mi-a revenit constant in minte ideea ca eu muncesc pentru ca sefii sa se bucure de prosperitate m-a revoltat De ce nu as beneficia eu de toate roadele muncii mele? De ce nu as decide eu modalitatea de alocare a acestor venituri? Ce anume il diferentiaza pe seful meu de mine? De ce trebuie sa facturez lunar de 4-5 ori mai mult decat castig? Totodata, am inceput sa urmaresc mai atent veniturile obtinute de firma din munca prestata de mine si am devenit mai constienta de propria mea valoare Daca eu obtin atatia bani pentru altii, ce ma impiedica sa-i obtin pentru mine? incet-incet, am incetat sa privesc problemele prin prisma obstacolelor in loc sa gasesc motive pentru care nu pot face ceva, am inceput sa gasesc solutii pentru depasirea acestor piedici Este adevarat ca nu am sediu pentru a-mi deschide cabinet individual, dar ma pot intalni cu clientii la cafeneaua de la Hilton sau intr-o alta locatie similara La fel, daca nu am inspiratie sa scriu un roman cand ajung seara acasa, pot traduce carti care sa le fie de ajutor celor aflati in situatia mea in cele din urma am inteles ca nu pot renunta imediat la slujba, dar pot lucra in paralel si la proiectele mele care au devenit tot mai numeroase in prezent am peste 15 proiecte in derulare si alte zeci de idei scrise frumos pe hartie Chiar daca stiu ca nu vor fi toate finalizate cu succes, cel putin unele dintre ele vor avea rezultatul scontat in acelasi timp, nici proiectele esuate nu vor insemna o pierdere de timp inutila, pentru ca voi merge mai departe si voi invata din greseli Ceea ce Steve Pavlina a facut pentru mine a fost sa-mi redea increderea in abilitatile mele si in capacitatea mea de a obtine ceea ce vreau Am inteles ca nu trebuie sa fiu cea mai buna, cea mai talentata, cea mai inteligenta si cea mai norocoasa fiinta din univers pentru a reusi Nu trebuie nici macar sa fiu cea mai perseverenta Trebuie in schimb sa cred ca merit bunastarea la care aspir si ca am la dispozitie o multime de cunostinte si de mijloace prin care pot imbunatati viata celor din jur Exista nenumarate modalitati prin care putem aduce valoare in viata oamenilor Uneori consideram ca nu suntem suficient de buni pentru asta - dar sunt atat de multi cei care nu au cunostintele noastre si care ar putea beneficia de pe urma acestora! Poate avem experienta in vanzari sau poate am lucrat ani de zile intr-un salon de infrumusetare Ne putem face propriul site de comert electronic sau propriul program de ingrijire corporala ori auto-machiaj Cum am spus, Universul ne pune la dispozitie posibilitati infinite Singurele limite sunt cele pe care ni le impunem singuri atunci cand nu ne intelegem si recunoastem propria noastra valoare Aceasta carte reprezinta o adaptare coerenta in limba romana a tuturor articolelor scrise de Steve Pavlina cu privire la venitul pasiv Pentru aceia care nu stiu la ce se refera venitul pasiv, acesta este un tip de venit care continua sa se acumuleze ulterior incetarii activitatii care il genereaza Spre exemplu, banii primti din publicarea unei carti sau sumele obtinute din chirii reprezinta venit pasiv Vreau sa ofer aceasta carte tuturor celor care, la fel ca mine, isi cauta drumul Daca va ajuta cel putin la fel de mult cat m-a ajutat pe mine, voi considera ca mi-am atins pe deplin scopul De asemenea, cumparatorii "sefless Strategii concrete pentru obtinerea libertatii financiare" vor beneficia gratuit de orice completari si republicari viitoare ale acesteia, precum si de o reducere la toate publicatiile viitoare din seria "sefless" De asemenea, daca aveti intrebari sau sugestii legate de carte, nu ezitati sa ma contactati la adresa de   contact@sefless ro si veti primi un raspuns in cel mai scurt timp posibil Cu drag, Cecilia Dragomir introducere Venitul pasiv reprezinta acel tip de venit care continua sa ne intre in conturi inclusiv dupa ce am incetat sa muncim, precum venitul provenit din chirii, redevente sau din sisteme de afaceri automatizate Am inceput sa castig venit pasiv in anul 1990, ca urmare a dezvoltarii si licentierii unor jocuri electronice Odata ce am pus la punct afacerea si sistemele necesare, timp de mai multi ani am continuat sa castig bani din jocurile respective Aceasta abordare a devenit curand obisnuinta, motiv pentru care cea mai mare parte din banii pe care i-am castigat de-a lungul vietii au provenit din diverse surse de venit pasiv sau semi-pasiv, nu dintr-un salariu sau onorariu stabil Mi-a luat ani de zile sa inteleg cum sa-mi obtin mijloacele de trai in acest mod si am esuat de mai multe ori pe parcurs, dar intr-un final am invatat ceea ce trebuia sa invat Acest sistem functioneaza si in momentul de fata ma bucur pe deplin de avantajele lui Trebuie spus ca in prezent este mult, mult mai usor sa obtii venit pasiv decat atunci cand am inceput eu Exista un numar ridicol de mare de oportunitati, in special online, asadar, daca sunteti catusi de putin inteligenti, cu siguranta puteti face asta Sunt atatea modalitati de a castiga bani online incat nici macar nu aveti nevoie sa va faceti propriul vostru website sau sa investiti o gramada de bani ca sa incepeti sa obtineti venituri Venitul pasiv nu este deloc greu de obtinut Strategia necesara si implementarea sa efectiva sunt destul de intuitive Partea cu adevarat dificila este sa va pastrati determinarea si motivatia, renuntand la numeroase idei gresite si temeri ilogice Provocarea consta in propria voastra dezvoltare personala - sa va transformati in acei barbati sau acele femei care nu se vor autosabota pe parcurs Cartea va fi impartita in capitole mici, practice si usor de parcurs Scopul meu nu este sa obtin o multime de recenzii pozitive, ci sa va ajut sa castigati venit pasiv in cel mult un an de la cumpararea acestei carti in primul rand, voi prezenta cateva idei care sa va ajute sa intelegeti modul de gandire de care aveti nevoie pentru a obtine venit pasiv Oamenii au numeroase convingeri limitative cu privire la obtinerea veniturilor si as vrea sa elimin cateva dintre ele, astfel incat sa nu ne puna piedici mai tarziu Poate ca aceasta parte este mai mult emotionala decat logica, dar adevarul este ca motivatia de a obtine orice tip de venit este in mare parte emotionala Nu exista niciun motiv logic pentru a obtine venituri Pot fi considerate esentiale pentru supravietuire, dar specia noastra a reusit sa traiasca fara bani o mare parte a evolutiei sale in continuare, va voi dezvalui o serie de informatii practice O parte dintre acestea vor fi generale si aplicabile tuturor formelor de venit pasiv, in vreme ce altele vor descrie in detaliu sursele de venit pasiv care imi sunt cele mai familiare, dintre care o mare parte se situeaza in domeniul online Nu va pot invata prea multe despre investitiile imobiliare sau despre piata de capital si nu va pot da o reteta pentru dezvoltarea unui blog la fel de cunoscut ca al meu Va pot in schimb invata cum sa creati propriile voastre surse de venit pasiv prin descrierea metodelor folosite de mine intr-un final, voi prezenta pas cu pas procesul crearii unei surse concrete de venit pasiv, precum lansarea unui nou produs sau serviciu, astfel incat, daca doriti sa faceti ceva similar, sa puteti parcurge impreuna cu mine etapele necesare Voi face tot posibilul sa prezint aceasta parte cat mai succint, astfel incat sa puteti crea sursa de venit pasiv fara sa cheltuiti o multime de bani si fara sa aveti nevoie de un website in mod evident, website-ul meu imi ofera un avantaj de piata semnificativ, prin urmare voi trata si partea de promovare pentru aceia dintre voi care pornesc de la zero Vreau sa fac aceasta procedura sa fie atat de simpla, incat pana si un elev de liceu care lucreaza in timpul liber sa o poata parcurge Este in regula daca doriti sa cititi aceasta carte in scopuri educationale sau recreationale Cu toate acestea, ea se adreseaza in principal celor care in momentul de fata vor sa obtina venit pasiv Daca acesta este si scopul vostru, atunci suntem pe aceeasi lungime de unda Desigur, voi include si cateva lectii de dezvoltare personala, pentru ca venitul pasiv are legatura cu aceasta latura, mai ales atunci cand vine vorba despre aspecte precum stabilirea obiectivelor si atingerea acestora, autodisciplina si depasirea convingerilor limitative Din punct de vedere logic, crearea unei surse de venit pasiv este un obiectiv rezonabil Nu este ca si cand am incerca sa detonam asteroizi sau sa lansam o racheta in spatiu Oamenii au descoperit de cateva mii de ani cum sa obtina venit pasiv in mod sigur, cu toate informatiile si resursele disponibile astazi, si voi puteti face asta Cu toate acestea, deocamdata nu ma astept sa va asumati vreun angajament Sper doar ca veti fi suficient de curiosi pentru a citi primele cateva capitole Ulterior, puteti decide daca acesta este sau nu un aspect al vietii voastre pe care vreti sa-l imbunatatiti Castigati bani in timp ce dormiti Vreau sa incep aceasta carte prin clarificarea notiunii de venit pasiv Prefer sa definesc venitul pasiv ca fiind acel tip de venit care continua sa ne intre in conturi inclusiv dupa ce am incetat sa muncim O alta denumire pentru venitul pasiv ar fi aceea de venit rezidual Prin contrast, venitul activ reprezinta acel tip de venit pe care il obtinem numai atata timp cat continuam sa muncim in situatia in care primiti un salariu si va dati demisia sau sunteti concediati, cel mai probabil nu veti mai fi platiti Poate puteti obtine anumite despagubiri sau salarii compensatorii, dar un lucru este clar: seful nu va continua sa va plateasca salariul daca nu va mai vede zilnic la munca in mod similar, daca desfasurati o activitate independenta si aveti clienti proprii, acestia va vor plati doar atata timp cat lucrati pentru ei Aceasta este de asemenea o forma activa de venit in calitate de contractor independent veti avea un program ceva mai flexibil, dar tot va trebui sa munciti in permanenta ca sa castigati bani Daca aveti in schimb o sursa de venit pasiv, veti continua sa castigati bani din ea indiferent daca mai lucrati pentru asta sau decideti sa va retrageti Este posibil sa depuneti un efort serios pentru a pune rotitele in miscare, dar in cele din urma veti ajunge in punctul in care sursa de venit pasiv devine functionala Din acel moment puteti inceta sa munciti pentru ca banii vor continua sa va intre in cont indiferent de eforturile depuse Venitul pasiv nu presupune obtinerea unei singure sume de bani, cum ar fi in cazul vanzarii unui imobil sau a unui pachet de actiuni Venitul pasiv este o sursa de venit caracterizata prin continuitate in timp Cu toate acestea, venitul pasiv nu inseamna acelasi lucru cu venitul permanent Anumite surse va pot aduce venit pasiv timp de cativa ani, in vreme ce altele pot continua sa produca timp de decenii sau chiar secole, de-a lungul mai multor generatii Totusi, dintr-un motiv sau altul, toate sursele de venit pasiv se vor epuiza la un moment dat Mai trebuie stiut ca venitul pasiv nu reprezinta un venit 100% sigur Dupa cum a scris Helen Keller, "Siguranta este in cea mai mare parte o superstitie " De asemenea, nu toate sursele de venit pasiv sunt 100% pasive Majoritatea surselor de venit necesita o activitate minima de intretinere Uneori aceasta activitate este deosebit de simpla si implica doar verificarea  urilor Alteori este nevoie de ceva mai mult de atat Ce-i drept, unele surse de venit pasiv vor continua sa produca chiar daca nu va mai ocupati in mod activ de intretinerea lor O carte publicata reprezinta o astfel de sursa indiferent ce-o sa fac eu, cel mai probabil Hay House va continua sa imi vanda cartea si oamenii vor continua sa o cumpere Chiar daca-mi inchid website-ul, cartea mea va continua sa se vanda pe internet si in librarii Nu e nevoie sa procesez comenzi, sa interactionez direct cu clientii sau sa desfasor activitati de promovare Alte surse de venit sunt semi-pasive si implica depunerea unui oarecare efort pentru intretinerea lor Spre exemplu, daca detineti o casa pe care o inchiriati, veti castiga venit pasiv sub forma chiriilor in acelasi timp, va trebui sa investiti timp, bani si energie pentru intretinerea proprietatii, gasirea de noi chiriasi si administrarea ipotecilor, asigurarilor si impozitelor pe proprietate Daca chiriasul se dovedeste a fi lenes sau delincvent, veti munci chiar mai mult Puteti delega o parte a acestor activitati catre o alta persoana, dar in acest caz va trebui sa va ocupati de un partener de afaceri sau de un angajat in acelasi timp, venitul vostru pasiv nu trebuie sa fie pasiv pentru toata lumea Unele dintre activitatile necesare pot fi incredintate persoanelor care prefera sa lucreze pe un salariu De asemenea, tehnologia moderna va poate scuti de multa bataie de cap Nivelul de pasivitate al oricarei surse de venit depinde de perspectiva din care este privita Venitul pasiv al unei persoane poate reprezenta venitul activ al alteia Vreau de asemenea sa fac o distinctie intre venitul pasiv si venitul speculativ Venitul speculativ reprezinta castigul pe care oamenii incearca sa-l obtina atunci cand vor sa se imbogateasca rapid si fara efort ideea consta in gasirea unei metode de a stoarce bani de la oameni sau din economie fara a oferi nimic de valoare in schimb Desigur, este posibil sa obtineti venituri in acest mod, din moment ce exista atatea oportunitati ce pot fi exploatate, dar nu este o abordare pe care as recomanda-o Personal, nu definesc venitul pasiv prin includerea venitului speculativ, dar nici nu voi ascunde faptul ca unele forme de venit pasiv creeaza mai multa valoare decat altele Prin intermediul acestei carti intentionez sa va ajut sa creati venit pasiv intr-un mod care sa genereze valoare pentru ceilalti Aceasta modalitate este mai sustenabila pe termen lung si este mai profitabila pentru toata lumea Din fericire, valoarea poate fi creata in numeroase modalitati Acestea fiind spuse, cartea mea nu se adreseaza oamenilor lenesi si oportunisti care-si petrec sase ore pe zi jucand Angry Birds Nu se adreseaza nici celor disperati - "Trebuie sa fac 500 de dolari pana vineri ca sa pot sa-mi platesc chiria " Crearea surselor de venit pasiv implica munca Puteti sa meditati la abundenta, sa invocati Legile Atractiei si sa va rugati la Hestia cat vreti, dar asteptati-va si la ceva munca serioasa daca vreti ca venitul pasiv sa devina realitate Crearea unor surse de venit pasiv implica un comportament deosebit de activ Mai intai trebuie sa munciti, apoi va puteti bucura de rezultate P S Daca vreti sa va rugati pentru sprijin, nu va rugati la Hestia in afara cazului in care vreti un copil sau trebuie sa aprindeti un foc Rugati-va la Hades (sau Pluto), din moment ce el este zeul bogatiei Numai nu-i spuneti Hestiei Convingerile limitative sau cum ne autosabotam Daca ar fi sa dau o definitie aproximativa, convingerile limitative sunt credinte gresite dobandite de o persoana ca urmare a unor concluzii eronate la care a ajuns cu privire la anumite aspecte ale vietii Spre exemplu, in urma mai multor esecuri, o persoana poate dobandi o convingere limitativa cu privire la sansele sale de reusita Cea mai mare problema in legatura cu aceste convingeri este modul in care va impiedica sa va valorificati adevaratul potential si va condamna la o viata traita numai pe jumatate Pana la urma, daca ati avea in fata o cutie de 10 kilograme si ati crede ca are minim 1 000, ati incerca sa o ridicati? Tipuri de convingeri limitative Pentru a va forma o imagine mai clara asupra acestora, am sa va fac o scurta prezentare a principalelor tipuri de convingeri limitative Convingeri de tipul daca-atunci Daca incerc sa creez o sursa de venit pasiv, voi esua si asta va fi o tragedie Daca-mi exprim interesul fata de cineva, voi fi respins a si ma voi simti umilit a Daca am succes, prietenii mei n-or sa ma mai placa la fel de mult Convingeri universale Natura umana este egoista Copiii sunt intotdeauna neastamparati Banii sunt ochiul dracului Convingeri personale si legate de respectul de sine Nu sunt suficient de bun Nu contez Nu pot fi iubit Cum iau nastere convingerile limitative Convingerile limitative sunt de obicei subconstiente Le puteti observa in primul rand prin efectele lor, mai ales atunci cand va stabiliti obiective ambitioase si incercati sa le urmariti Sa presupunem ca doriti sa creati o prima sursa de venit pasiv, din care va asteptati sa obtineti 100 de dolari pe luna Dintr-o perspectiva strict obiectiva, acesta este un obiectiv rezonabil Nu are nimic spectaculos, miraculos sau magic A mai fost atins de numeroase ori si in unele cercuri este ceva absolut obisnuit, cotidian chiar Cu toate acestea, cati dintre cei care isi propun acest obiectiv reusesc sa il si atinga? Aveti dubii ca veti fi printre cei care vor reusi? Pana la urma, cei care vor reusi nu o vor face pentru ca au cele mai bune idei sau pentru ca sunt cei mai inteligenti Vor reusi pentru ca sunt dispusi sa-si schimbe convingerile si imaginea de sine pentru a se sincroniza cu obiectivele lor, in loc sa permita unor tipare mentale sa stea in calea progresului lor O parte importanta a acestei schimbari implica eliminarea convingerilor limitative in procesul de creare a unei surse de venit pasiv este posibil sa descoperiti ca aveti convingeri limitative precum Este prea greu sa castigi venit pasiv Ar trebui sa-mi caut o slujba reala Nu sunt suficient de inteligent a pentru asta Venitul pasiv este de neinteles pentru mine Ar trebui sa fac la fel ca ceilalti Un serviciu obisnuit imi ofera mai multa siguranta Multe persoane care au reusit sa creeze surse de venit pasiv au pornit la drum cu astfel de convingeri limitative si au reusit sa le elimine pe parcurs Pana la urma, acesta este modul de gandire pe care ni-l imprima societatea moderna Atunci cand incepeti sa lucrati la un proiect nou, convingerile voastre limitative se exprima rareori in mod deschis De obicei, acestea se vor manifesta prin influentarea modului de gandire si a comportamentului in modalitati care va vor indeparta de la obiectivele voastre Spre exemplu, veti incepe sa cautati idei din care sa obtineti venit pasiv si imediat ce veti avea o idee decenta veti gasi zeci de motive pentru care nu o sa mearga Va veti convinge sa renuntati Sau veti impartasi ideea celui mai pesimist prieten, stiind in subconstient ca prietenul respectiv va incerca sa va convinga sa renuntati Ati fi putut in schimb sa o discutati cu prietenul cel mai optimist, care v-ar fi incurajat sa o puneti in practica Sau veti incepe sa puneti ideea respectiva in practica si dintr-o data veti fi cuprinsi de o dorinta irezistibila de a iesi la un film sau de a cumpara un joc nou Sau veti aloca proiectului vostru cateva ore de munca, dar orele respective se vor risipi ca prin farmec pentru rezolvarea unei crize neasteptate, precum "O, nu! Se pare ca nu mai avem ciocolata! Trebuie sa ma duc sa mai iau Proiectul asta va trebui sa mai astepte putin " Desi ati inteles importanta finalizarii proiectului, propria voastra constiinta nu pare sa coopereze cu voi Continua sa va indrepte catre distractii de fiecare data cand aveti ceva de facut in astfel de situatii, convingerile limitative sunt adeseori responsabile De ce avem convingeri limitative? O parte dintre aceste convingeri isi au originile in copilarie, in vreme ce altele sunt dobandite ceva mai tarziu, ca urmare a educatiei, experientelor proprii si presiunilor sociale in practica, acestea actioneaza asemeni unor scurtcircuite mentale menite sa ne tina in siguranta Din nefericire, mintea noastra generalizeaza ideea de siguranta si creeaza o serie de tipare care nu tin cont de nuante si, ca atare, sunt adeseori incorecte in mare parte, aceasta situatie este cauzata de modul in care este structurat creierul uman, respectiv in creier de reptila, sistem limbic si neocortex si de relatia dintre aceste trei zone Astfel, creierul de reptila este sediul instinctelor primare care ne asigura supravietuirea si perpetuarea ca specie, sistemul limbic se ocupa cu rafinarea emotiilor, cu memoria pe termen lung si cu motivatia, iar neocortexul este responsabil de gandirea constienta, de limbaj, de ratiune si de liberul arbitru Simbolurile, instinctele primare si senzatiile puternice isi au originea in creierul de reptila, de unde sunt transmise catre sistemul limbic si apoi catre neocortex, la nivelul caruia sunt percepute ca atare si constientizate in timp, toate aceste zone ale creierului au evoluat, dar in continuare programarea noastra de baza este data de creierul de reptila, care in primul rand ne apara si ne asigura supravietuirea Observati insa ca numeroase obiective nu sunt strict necesare pentru a ne tine in viata Venitul pasiv cu siguranta nu e, prin urmare creierul nostru nu este programat de la bun inceput sa-l obtina Pentru a urmari un astfel de obiectiv trebuie sa ne calibram in mod constient tiparele de gandire si sa renuntam la convingerile noastre gresite Mai mult, in numeroase cazuri creierul de reptila ne va transmite semnale de pericol chiar daca pericolul este numai imaginar sau extrem de redus, nicidecum o amenintare la adresa vietii sau a integritatii noastre Spre exemplu, puteti urca pe scena si vorbi in public fara nervozitate? Puteti vorbi fara emotii in fata unui grup, chiar daca nu v-ati pregatit dinainte? Daca nu puteti, inseamna ca semnalele de pericol transmise neocortexului va paralizeaza Strict din punct de vedere fizic puteti s-o faceti, din moment ce tot ce implica este sa va ridicati in picioare si sa vorbiti Nu exista niciun pericol real, desi l-ati perceput ca atare Poate ca regula "Stai in siguranta si evita zonele cu pradatori" are sens Este corect si sa o generalizam, atata timp cat o aplicam in anumite situatii de viata si de moarte, cand o greseala ne-ar putea fi fatala Totusi, riscul confruntarii cu unele probleme financiare sau teama de penibil nu intra in aceeasi categorie cu amenintarile reale, chiar daca atrage raspunsuri similare din partea creierului Puteti suporta unele esecuri in activitatea si in viata voastra financiara, in scopul invatarii si cresterii De fapt, acestea sunt chiar benefice Va place sau nu, inca suntem niste mamifere care au mostenit o parte din bagajul mental al mamiferelor Partea buna este ca acestei parti ii datoram perpetuarea noastra ca specie Pe de alta parte, daca aspirati la o viata mai implinita decat a restului mamiferelor, va trebui sa compensati mostenirea voastra genetica Gandire constienta versus convingeri limitative Exista trei modalitati de abordare a convingerilor limitative Prima abordare consta in ignorarea lor Practic, lasati aceste procese mentale sa continue sa se desfasoare in voie in acest caz, cat timp nu aveti convingeri limitative prea extreme, veti putea trai o viata absolut normala Nu va veti atinge nici pe departe potentialul, dar puteti fi in continuare niste mamifere mandre si demne Daca este in regula sa va continuati viata la fel ca pana acum, nu exista niciun motiv pentru care sa va puneti problema convingerilor limitative A doua abordare presupune sa va opuneti in mod constient efectelor negative ale acestor convingeri, fortandu- va constant sa va intoarceti la treaba Aceasta abordare este posibila, dar nu si fezabila pe termen lung si va poate epuiza psihic De fapt, in acest fel incercati sa contracarati efectele, ignorand complet cauza A treia abordare consta in inlaturarea convingerilor limitative Acest lucru presupune sa parcurgeti in mod constient un proces de eliminare a tiparelor mentale care in prezent nu va mai sunt necesare si va limiteaza Consider ca aceasta ultima abordare este cea mai benefica si poate da cele mai bune rezultate Mai mult, desi niciodata nu este prea tarziu, este recomandabil sa parcurgeti etapele necesare eliminarii convingerilor limitative intre 20 si 40 de ani, astfel incat acestea sa nu restranga aria obiectivelor pe care le-ati putea stabili in prima parte a tineretii Eliminarea convingerilor limitative V-as putea prezenta pasii pentru eliminarea convingerilor limitative, dar Morty Lefkoe a publicat deja aceasta procedura pe website-ul sau mortylefkoe com, ca atare este mai simplu sa va trimit direct la ea, tinand cont ca o puteti testa gratis in acest mod veti intelege mai bine procesul si veti avea avantajul de a scapa de una dintre convingerile voastre limitative Daca simtiti ca aveti convingeri limitative care va tin pe loc, mai ales in ceea ce priveste venitul pasiv, procedura conceputa de Morty va poate ajuta sa le identificati si eliminati Procesul dureaza in jur de 20 de minute pentru fiecare convingere si tot ceea ce trebuie sa faceti este sa urmariti un videoclip Ganditi-va cat de bine ar fi sa porniti intr-o aventura avand toate cheltuielile de calatorie platite din propriile voastre surse de venit pasiv si sa continuati sa castigati bani cat timp sunteti plecati Fara sa fie nevoie sa cereti acordul cuiva - sa plecati pur si simplu Amintiti-va ca aceasta nu este o fantezie nebuneasca Daca reusiti sa eliminati aceste convingeri limitative si va puneti pe treaba, totul este foarte posibil Numai nu-i spuneti sefului ce intentii aveti Predictiile corecte - secretul oamenilor bogati Daca cineva intarzie cam de 7 ori din 10 si va asteptati sa vina la timp faceti o predictie oarecum nebuneasca, nu-i asa? Ar putea ajunge la timp, dar probabil nu o va face in astfel de situatii, majoritatea oamenilor se vor enerva pe prietenul aflat in intarziere Credeti ca asta va afecta comportamentul persoanei respective? Poate ca da, in unele cazuri, dar de cele mai multe ori nu va avea niciun efect Cel mai probabil prietenul respectiv va continua sa intarzie aproximativ la fel de frecvent Prin faptul ca ne dorim ca cineva sa se schimbe nu vom influenta comportamentul persoanei Mai mult, am putea ajuta la cimentarea tiparelor respective, tinand cont de faptul ca oamenii tind sa opuna rezistenta atunci cand se simt presati sa faca ceva O abordare mai inteleapta este sa-i acceptati pe oameni asa cum sunt Acceptati faptul ca prietenul vostru va continua sa intarzie Evident, asta nu inseamna ca trebuie sa va asteptati ca prietenul vostru sa fie mereu in intarziere si ca urmare sa fiti placut surprinsi ori de cate ori va ajunge la timp Asta ar fi de asemenea incorect De fapt, inseamna sa acceptati ca nu stiti cand va ajunge si ca cel mai probabil va ajunge ceva mai tarziu decat stabilit Asteptarile trebuie sa aiba la baza realitatea, nu presupuneri excesiv de pesimiste sau de optimiste Este adevarat ca exista posibilitatea ca prietenul vostru sa se schimbe cu timpul, caz in care veti putea observa la el unele semne premergatoare schimbarii S-a hotarat sa devina mai punctual? Daca da, aveti vreo dovada concreta in acest sens? Spre exemplu, cand mergeti acasa la prietenul respectiv, vedeti carti de genul "Cum sa fii punctual" aruncate pe masa? Va povesteste despre eforturile pe care le depune sau doar va face promisiuni? Pe baza a ceea ce stiti, daca cineva v-ar provoca sa faceti pariu ca in urmatoarele sase luni prietenul vostru va intarzia la fel de frecvent, ati paria ca de cele mai multe ori va ajunge la timp? Daca raspunsul e negativ, inseamna ca de fapt va asteptati ca lucrurile sa ramana la fel in orice caz, aceasta este concluzia logica la care ar trebui sa ajungeti in lipsa unor dovezi De fapt, in aceste conditii, este rezonabil sa credeti ca prietenul respectiv va intarzia la fel de frecvent cel putin inca 10 ani de acum inainte Acceptarea acestei predictii va da posibilitatea sa luati o decizie rationala cu privire la viitorul relatiei voastre cu omul respectiv Puteti renunta la prietenia cu el sau puteti decide sa va adaptati la situatia data Abordarea problemei va depinde in mare masura de natura relatiei dintre voi Spre exemplu, daca aveti o relatie de afaceri si lipsa de punctualitate a celuilalt va costa bani sau va face sa pierdeti oportunitati, puteti sa il scoateti din echipa si sa acordati mai multa atentie persoanelor punctuale in schimb, daca este vorba despre o relatie informala cu o persoana cu care va place sa va petreceti timpul, poate va puteti pastra prietenia cu ea Trebuie doar sa va calibrati asteptarile in mod corespunzator Nu invitati prietenul respectiv la evenimente la care trebuie sa ajunga la timp intalniti-va cu el numai atunci cand aveti un orar flexibil si nu va deranjeaza sa-l asteptati Pana soseste va puteti verifica  urile, organiza fisierele pe laptop sau citi o carte interesanta pe Kindle Folosesc aceasta abordare atunci cand ma intalnesc pentru prima data cu cineva intrucat nu cunosc persoana respectiva, nu am de unde sa stiu daca este sau nu punctuala Cei mai multi oameni ajung la timp Unii intarzie Foarte putini nu vin deloc Nu am o problema cu asta Daca oamenii ajung la timp, bine Daca nu, imi pot scoate iPad-ul si citi ceva pana ajung iar daca nu vin deloc, pur si simplu petrec ceva timp singur si ma ocup de problemele mele Anticiparea rezultatelor are loc in subconstient si este inevitabila Nu putem inceta sa anticipam lucrurile si sa facem predictii Creierul nostru nu poate sa nu prevada finalul acestei Veti putea spune ce numar urmeaza dupa 2 4 6 Puteti chiar sa ghiciti litera lips Ca atare, nu incercati sa renuntati la predictii, dar cautati sa le faceti intr-un mod cat mai inteligent si flexibil De cele mai multe ori, tiparele din trecut sunt cele mai bune indicatoare ale evolutiei viitoare, prin urmare urmariti-le si analizati-le cu atentie Faceti predictii pe baza faptelor concrete, nu a dorintelor sau sperantelor voastre Cum se aplica predictiile in afaceri? Oamenii care au o multime de asteptari nerezonabile in legatura cu vietile lor personale vor prelua acelasi model in afaceri Mai mult, dupa ce se vor arunca in afaceri neprofitabile din motive pur emotionale, isi vor convinge mentalul sa faca predictii care sa le justifice greseala initiala in acest mod, "Continuarea acestei investitii imi va cauza pierderi" devine "Sunt sigur ca in curand pretul acestor actiuni va incepe sa creasca " Predictiile bune sunt cele lipsite de emotie Puteti lua in considerare impulsul emotional, mai ales atunci cand faceti predictii cu privire la comportamentul uman, dar nu este intelept sa permiteti acestor emotii sa va afecteze judecata Predictiile corecte au la baza recunoasterea unor tipare, nu o speranta, o interventie divina sau un noroc chior Predictiile corecte se bazeaza pe informatii corecte Daca nu ati mai obtinut venit pasiv pana acum, nu veti putea face predictii pe termen lung in legatura cu asta Va trebui sa incercati cateva domenii, sa va dezvoltati cateva surse de venit si sa va testati tiparele comportamentale Abia dupa ce ati parcurs de cateva ori aceste etape veti avea suficiente informatii cat sa observati incotro se indreapta afacerea Cu datele obtinute si cu o serie de predictii corecte, lipsite de emotie, veti putea identifica oportunitati concrete de crestere O greseala pe care oamenii o fac destul de frecvent este sa urmareasca rezultatele altora pentru a le anticipa pe-ale lor Acest procedeu este la fel de gresit ca si aprecierea propriei punctualitati in functie de cea a unei alte persoane Desigur, este posibil sa alegeti pe cineva care va seamana, caz in care predictia va fi mai aproape de realitate, dar este la fel de posibil sa alegeti gresit Doar pentru ca altii intarzie nu inseamna ca veti face la fel Ceea ce puteti invata de la altii sunt anumite modele care merita puse in practica Spunand acest lucru nu ma refer la modelele comportamentale, desi multi incearca sa faca bani imitand comportamentul altor persoane Trebuie tinut cont de faptul ca tiparele de comportament sunt foarte dificil de imitat in lipsa unei intelegeri profunde a gandurilor, convingerilor si motivatiilor care le-au generat De asemenea, copierea gandurilor si convingerilor altor persoane este dificil de realizat Adeseori, oamenii de succes nu au idee care ganduri au contribuit la succesul lor si care nu Multe carti incearca sa prezinte tiparele lor de gandire si sunt de-a dreptul contradictorii Unii oameni sustin ca au reusit ca urmare a unei etici sanatoase de lucru si a perseverentei de care au dat dovada, in timp ce altii considera ca succesul poate fi atins in mod natural, prin curgerea fireasca a lucrurilor Daca doriti sa imitati modelele de succes ale altor persoane, va sugerez sa va concentrati pe abilitatile lor de a face predictii Nu este nevoie sa le intelegeti gandurile, convingerile sau comportamentul Trebuie doar sa le intelegeti predictiile Daca intelegeti de ce si cum fac predictiile pe care le fac, atunci puteti invata sa faceti predictii asemanatoare, in baza carora sa luati cele mai bune decizii intr-un domeniu similar Spre exemplu, daca vreti sa urmati modelul lui Warren Buffet in domeniul pietei de capital, nu incercati sa-i imitati comportamentul Nu va preocupati de gandurile, convingerile si imaginea lui de sine in schimb, incercati sa intelegeti cum si de ce face predictiile pe care le face De ce se asteapta ca valoarea unor societati sa creasca? De ce factori tine cont pentru a face aceste predictii? Nu uitati ca daca ii intelegeti predictiile, veti putea lua decizii la fel de profitabile in domeniu De asemenea, puteti observa faptul ca persoanele cu abilitati sociale au si abilitati excelente de a face predictii cu privire la impactul social al atitudinii lor Aceste persoane inteleg foarte bine cum vor reactiona oamenii la anumiti stimuli si pot sa prevada cu suficienta acuratete daca un anumit comportament va fi perceput ca fiind ciudat in vreme ce altul similar, dar putin diferit, va fi considerat sexy Capacitatea de a face predictii este la fel de utila in ceea ce priveste venitul pasiv ca si in orice alte domenii din viata Spre exemplu, sa presupunem ca aveti in vedere lansarea unui produs nou Cat de bine credeti ca se va vinde? Ce credeti despre urmatoarele tablete lansate de Microsoft? Vor avea succes pe piata? Dar cele de la Apple? Dar urmatorul iPhone? Care produse credeti ca vor fi de succes si de ce? Pe ce factori va intemeiati predictiile? Daca vreti ca urmatoarea voastra sursa de venit pasiv sa fie o carte in format electronic, intrati pe Amazon com, cautati subiectele care va intereseaza si observati care sunt vanzatorii de top Vedeti daca puteti determina de ce au ajuns in topul vanzarilor in timp ce alte carti de acelasi tip nu s-au vandut deloc Ce factori au contribuit la asta? A fost alegerea genului, stilul de scriere, metodele de promovare, preturile, etc ? Verificati daca puteti determina care sunt elementele care conteaza si care nu Desigur, norocul si intamplarea joaca si ele un rol, dar exista numeroase elemente care pot fi controlate chiar si de catre autorii debutanti De ce sa nu va oferiti avantajul de a reproduce elementele care v-ar putea garanta succesul, evitand sa faceti greselile altora? De ce sa scrieti o carte pe un subiect cunoscut ca neprofitabil? Pe masura ce va veti dezvolta abilitatea de a face predictii corecte despre ce anume se vinde si ce nu, veti incepe sa luati decizii tot mai bune cu privire la crearea si lansarea propriilor produse O strategie pe care am folosit-o pentru a-mi creste traficul pe blog a fost sa tin cont de variatiile de trafic si sa observ ce anume a determinat cresterile Am facut tot posibilul sa inteleg de ce anumite articole au generat incredibil de mult trafic in timp ce altele nu au avut niciun fel de efect Am folosit aceste informatii pentru a-mi imbunatati abilitatile de predictie si m-am bazat pe aceste predictii pentru a lua decizii mai bune Desigur, nu am avut intotdeauna dreptate, dar rezultatele mele s-au imbunatatit simtitor Creierul vostru este sclipitor in a face predictii Oferiti-i informatiile necesare si lasati-l sa-si faca treaba in liniste Acceptati cu calm rezultatele si intemeiati-va deciziile pe ele, nu pe asteptari nerezonabile, dictate sau influentate de latura emotionala Cum ar arata viata voastra fara serviciu? Haideti sa vorbim despre ce reprezinta de fapt crearea unor surse de venit pasiv si sa comparam asta cu serviciul obisnuit Ceea ce va voi dezvalui in continuare v-ar putea surprinde Atunci cand aveti un serviciu obisnuit, practic va vindeti ore din viata in schimbul unor sume de bani Veniturile pot imbraca forma unei remuneratii orare, a unui salariu si sau a unor bonusuri sau beneficii ideea de baza ramane aceeasi incasarea acestor sume de bani depinde in mare parte de prezenta voastra la locul de munca Daca incetati sa munciti, inceteaza si banii in ceea ce priveste venitul pasiv, probabil ca la inceput nu veti castiga nimic initial veti munci pentru a crea si sau imbunatati un sistem care sa genereze venituri pe termen lung Odata lansata o noua sursa de venit pasiv, incepe a doua etapa, in care nu veti mai depune alte eforturi in afara celor necesare pentru intretinerea sursei de venit respective Venitul pasiv este o strategie de obtinere a banilor care nu impune in mod necesar alegerea unei cariere Puteti desfasura mai multe tipuri de activitati in timp ce utilizati strategii caracteristice venitului pasiv pentru monetizarea rezultatelor muncii voastre Venit pasiv versus venit activ Sa zicem ca sunteti scriitor O modalitate de a castiga bani este sa va angajati la o revista sau la un ziar Puteti fi platit sa scrieti articole pe care angajatorul le publica si le detine Pentru serviciile furnizate veti primi un salariu din partea angajatorului Daca va opriti din scris, nu veti mai fi platit Acum sa presupunem ca lucrati in calitate de contractor independent care isi promoveaza singur serviciile si le vinde catre diversi clienti De asemenea, lucrati si pe baza de proiect, cu plata la finalul acestuia si in acest caz, banii pe care-i obtineti constituie venituri active Daca nu mai lucrati, clientii nu mai platesc Acum sa presupunem ca scrieti o carte si semnati un contract de licenta cu o editura in baza contractului respectiv, cartea va fi publicata de catre editura si vanduta in librarii sau online, iar voi veti primi un procent din pretul fiecarui exemplar vandut Cinci ani mai tarziu, inca veti mai primi bani de la editura Aceste sume reprezinta venituri pasive Chiar daca nu mai lucrati dupa publicarea cartii, continuati sa primiti un procent din vanzari La modul ideal, puteti continua sa primiti acesti bani pentru tot restul vietii Cartea voastra poate fi cumparata inclusiv de oameni care inca nu s-au nascut Observati faptul ca in fiecare caz cariera ramane aceeasi Este vorba despre un scriitor care aplica strategii diferite pentru a obtine venituri Le-ar putea chiar aplica pe toate trei simultan, avand in acelasi timp un serviciu, clienti proprii si un proiect literar personal Ceea ce vreau sa spun e ca nu este necesar sa renuntati la activitatea din care obtineti venituri active pentru a putea face trecerea catre venitul pasiv Singurul dezavantaj este faptul ca o slujba obisnuita va poate manca o gramada de timp, crescand astfel dificultatea crearii surselor de venit pasiv Uneori puteti fi platiti pentru crearea unor surse de venit pasiv Spre exemplu, editura ar putea plati scriitorului nostru un avans pentru carte in acest caz, scriitorul nu numai ca si- ar crea o sursa de venit pe termen lung, dar ar fi si platit pentru asta Cum arata finalul partidei? Vreau sa va ganditi ce impact va avea asupra vietii voastre crearea unor surse de venit pasiv Sa presupunem ca reusiti Ce se intampla apoi? Cum ar fi viata voastra daca ati primi 100 de dolari in plus in fiecare luna sub forma de venit pasiv? Dar 500 de dolari? Dar 2 500? 10 000? 50 000? in ce punct ati schimbat din "Nu ar fi mare diferenta" in "Ar fi extraordinar"? Apoi, cand v-ati spus "Asta chiar ar reduce o parte din presiune"? Ce suma va face sa spuneti "As putea trai cu o banii acestia"? si cand ajungeti sa spuneti "Wow Mi-as putea cu- adevarat imbunatati viata cu acesti bani"? iar daca vreti sa treceti dincolo de asta, cand anume incepeti sa va intrebati "Oare ce-as face daca as castiga atat fara sa fie necesar sa muncesc? Ce as face atunci cu timpul meu?" V-ar putea surprinde ca unul dintre motivele pentru care oamenii evita sa obtina venit pasiv este teama de raspunsul la ultima intrebare Oamenii isi petrec atat de des viata distrasi de sarcinile de serviciu, de facturi si de obligatii sociale incat rareori observa aspectele importante Sa presupunem ca reusiti in stil cu adevarat mare Ce se intampla atunci? Daca finalul vostru de partida arata intunecat, gol si lipsit de sens, atunci va va tine pe loc Va veti sabota inainte sa ajungeti suficient de departe Voi deveni un ratat sau un om de succes? Daca nu ar trebui sa munciti si banii ar continua sa vina in fiecare luna, ce ati face cu timpul vostru? Ati juca jocuri pe calculator toata ziua, ati lua droguri sau ati sta la televizor? Mie mi-a fost foarte dificil sa obtin venituri pasive inainte sa gasesc un raspuns la aceasta intrebare Raspunsul meu s-a modificat periodic, dar, in esenta, vreau sa-mi petrec viata evoluand, creand si impartind cu ceilalti Vreau sa continui sa adaug valoare la fabrica universului Ori de cate ori fac asta, indiferent cati bani castig, ma simt fericit si implinit ironia este ca daca veti raspunde sincer la aceasta intrebare, veti ajunge probabil la activitati pe care le-ati putea face si daca ati fi faliti, desi nu la acelasi nivel Datorita surselor mele de venit pasiv, mi-as putea permite sa fiu lenes daca mi-as dori asta As putea sta degeaba fara sa fac nimic saptamani de-a randul, iar facturile mele ar fi in continuare platite Pentru unii oameni poate suna paradisiac, dar este de fapt o provocare in sine Daca nu sunteti atenti, puteti ajunge intr-o stare profunda de depresie Oamenii obtin implinire prin munca; daca nu veti mai fi obligati sa munciti, veti putea gasi in continuare noi provocari sau pur si simplu nu veti face nimic, pentru ca va permiteti? Multi oameni au creat surse de venit pasiv care sa le acopere toate cheltuielile si au sfarsit deprimati si nemotivati Unii au incercat sa continue sa creeze mai multe surse de venit pasiv, desi nu erau cu adevarat interesati de asta si nu le aducea nicio satisfactie Ce anume va motiveaza? Cand eram falit si adanc ingropat in datorii, pe punctul sa-mi declar falimentul, m-am intrebat ce vreau sa fac cu viata mea daca voi fi intotdeauna falit A fost o intrebare interesanta pentru ca m-a ajutat sa trec peste presiunea cauzata de lipsa banilor si de facturile in continua crestere Am realizat ca ceea ce as vrea sa fac cu timpul meu ar fi sa creez si sa impart cu ceilalti Am observat ca era ceva ce puteam face indiferent daca aveam sau nu bani Aceasta schimbare de mentalitate m-a ajutat sa-mi transform intreaga viata financiara in mai putin de un an De asemenea, acest mod de gandire m-a motivat sa creez surse de venit pasiv, deoarece cu cat erau mai multe, cu atat treceam mai usor peste presiunile financiare si aveam mai mult timp pentru proiectele mele Am o viata deosebit de placuta atunci cand imi amintesc sa ma dedic unor activitati creative precum scrisul, vorbitul in public si organizarea de seminarii Nu este la fel de placuta atunci cand simt ca ma inec in propria plictiseala si nu am nimic important de facut Ar putea parea prematur sa va ganditi la asta acum, dar eu cred ca este destul de important Veti fi cu adevarati motivati daca in adancul sufletului considerati ca prin obtinerea unor surse de venit pasiv veti ajunge sa va traiti viata ca niste ratati? Daca, din contra, puteti anticipa un final de partida incununat de satisfactii si impliniri, veti face mult mai usor trecerea catre venitul pasiv Tot va trebui sa munciti pentru asta, dar cel putin nu veti avea de purtat si o lupta interioara in tot acest timp Daca ar fi sa va opreasca ceva din crearea unui sistem de venit pasiv, care ar fi obstacolul? Mai mult ca sigur acesta vine din interior, pentru ca actiunile exterioare sunt intotdeauna posibile Puteti esua la inceput - eu asa am facut! - dar daca veti continua si veti invata din greseli, exista o foarte mare probabilitate sa reusiti Dupa cum am mai spus, oamenii au inceput sa castige venit pasiv in urma cu cateva mii de ani, asadar singurii cu adevarat capabili sa va opreasca din drum sunteti voi insiva Dincolo de toata tevatura stiu ca se face multa tevatura in legatura cu venitul pasiv Da, este la moda Da, poate reduce in mare parte presiunea financiara Da, poate avea un impact semnificativ asupra stilului vostru de viata De fapt, recunosc ca tevatura este in mare parte justificata Dupa cum a spus Earl Nightingale, "Nimic nu poate inlocui banii in domeniile in care acestia sunt necesari " Dar sa presupunem ca sunteti deja acolo Sa presupunem ca v-ati acoperit toate cheltuielile si ca mai aveti o gramada de bani in plus Apoi? Ce veti face cu timpul vostru? Veti fi cu adevarat fericiti facand asta an dupa an, deceniu dupa deceniu? Sau va veti simti mai pierduti ca acum? iata ce sugerez Scrieti pe o hartie o scurta predictie - maxim cateva propozitii - despre cum ati trai daca toate cheltuielile v-ar fi acoperite din venit pasiv si daca nu ar trebui sa munciti pentru plata facturilor Apoi lasati hartia deoparte si uitati-va din nou la ea maine intrebati-va inca o data daca acest scenariu va face cu adevarat fericiti incercati sa clarificati cum va arata pentru voi finalul de partida Vedeti daca puteti crea un scenariu in care sa va simtiti bine in sfarsit, daca inca nu faceti ce-ati scris acolo, care este motivul? Ati putea face asta intr-o oarecare masura si in momentul de fata, daca v-ati dori cu adevarat? Banii alimenteaza, nu vindeca Daca in prezent nu faceti nimic pentru voi, ce credeti ca va fi diferit dupa ce veti obtine venit pasiv? Daca astazi va permiteti sa invocati lipsa banilor ca pe o scuza, atunci cand veti trai in abundenta financiara veti gasi scuze noi Banii nu sunt un remediu pentru nevoia de a va ascunde in spatele unor scuze penibile Daca identificati la voi acest mod de gandire, va sugerez sa incepeti sa-l corectati inca de pe acum Banii au mai degraba un efect amplificator decat transformator Banii va vor face sa fiti si mai mult oamenii care sunteti deja Daca sunteti genul de persoana care-si cauta scuze in momentul de fata, castigarea unor sume mai mari de bani nu va face altceva decat sa inrautateasca lucrurile Multi oameni au bani, dar si nenumarate pretexte pe care le folosesc sa se scuze Poate parea minunat sa aveti la dispozitie mai mult timp pentru distractie, dar cel mai probabil acest stil de viata nu va va aduce multe satisfactii Da, va puteti distra si puteti calatori mult si tot restul, dar in acelasi timp ganditi-va ce fel de activitati ati fi dispusi sa desfasurati daca nu ar mai trebui sa munciti deloc pentru bani Aceasta este o intrebare importanta La fel de important e sa va intrebati "De ce nu fac asta si acum, intr-un fel sau altul?" Personal, cred ca primul avantaj pe care mi-l ofera faptul ca am cheltuielile acoperite din venit pasiv consta in faptul ca pot munci mai mult la ce-mi place De asemenea, pot lucra asa cum vreau, cand vreau, unde vreau si cu cine vreau Totusi, pentru ca viata mea sa fie implinita, munca trebuie sa continue Nu pot trai pur si simplu intr-o continua distractie Daca deja va traiti idealurile intr-o anumita masura, crearea unor surse de venit pasiv va fi mult mai usoara Aceste surse va vor ajuta sa va largiti orizonturile Daca in schimb va folositi de scuze absurde precum lipsa banilor, lipsa timpului sau obligatiile de serviciu pentru a va distrage de la scopurile mai importante, cu toate ca aveti suficient timp de Facebook, sms-uri,  uri, televizor, etc , atunci pariez ca nu veti reusi sa creati prea mult venit pasiv in acest caz, sunteti genul care va cauta scuze pentru a renunta, iar citirea acestei carti nu este pentru voi nimic altceva decat o alta distractie Orice ati crede ca veti face odata ce veti incepe sa va traiti visul abundentei, incepeti sa faceti de-acum intr-o masura sau alta Daca nu aveti timp pentru asta, renuntati la Facebook, la televizor si la sms-uri Stabiliti cat venit pasiv veti obtine din prima sursa Primul pas concret in procesul crearii unei surse de venit pasiv consta in stabilirea unui obiectiv De ce cititi aceasta carte? Doar pentru amuzament? Sperati sa invatati ceva ce ati putea aplica mai tarziu? Sau pur si simplu vreti ca anul acesta sa creati cel putin o sursa de venit pasiv? Dati-mi voie sa va sugerez un meta-obiectiv simplu: pana la finalul acestui capitol, stabiliti-va un obiectiv concret despre ce anume vreti sa obtineti prin citirea acestei carti De asemenea, nu inchideti cartea si nu va apucati de un nou capitol pana nu va stabiliti un obiectiv clar si concret cu privire la venitul pasiv Nicio scuza Nicio amanare Niciun "Ma gandesc mai incolo " Niciun raspuns vag, in doi peri, de genul "Vreau sa fac mai multi bani " Deja stim ca orice scuza ati gasi pentru a nu va stabili un obiectiv este stupida, prin urmare nici sa n-o cautati Ar fi o pierdere de timp Daca vreti sa creati efectiv o sursa de venit pasiv, atunci asigurati-va ca obiectivul vostru include trei aspecte: 1 Cati bani vreti sa obtineti pe luna din aceasta sursa de venit pasiv (o suma exacta); 2 Cat timp va asteptati sa obtineti bani din sursa respectiva (numar de ani); 3 Termenul limita pentru obtinerea primilor bani din sursa respectiva Acesta nu este obiectivul vostru final Este obiectivul pentru prima voastra (sau urmatoarea, daca ati mai facut asta inainte) sursa de venit pasiv Daca aveti in minte ceva care nu se incadreaza in parametrii de mai sus, atunci stabiliti-va tipul de obiectiv care vi se potriveste cel mai bine La finalul anului, atunci cand restul cititorilor se vor bucura de noile lor surse de venit pasiv, veti putea verifica in ce stadiu sunteti cu atingerea obiectivelor voastre ideea este sa stabiliti un obiectiv care sa va motiveze, dar care sa fie si credibil pentru voi Daca nu credeti ca puteti castiga vreodata venit pasiv, puneti pur si simplu 100 de dolari intr-un cont de economii si veti avea un venit pasiv din dobanzi Nu fiti lenesi Stabiliti- va un obiectiv Stabilirea obiectivelor este si ea o abilitate care necesita practica Daca va stabiliti un obiectiv incredibil pentru voi, atunci nu-l veti atinge Daca va stabiliti un termen limita nerealist, nu-l veti respecta Cum stiti daca e realist? Veti invata prin practica, la fel cum ati invatat sa mergeti si sa vorbiti Nu ma astept ca obiectivele voastre sa fie perfecte Nu acesta e scopul Obiectivul este doar primul pas pentru a va pune in miscare si a lua treaba asta in serios Scopul final consta in atingerea obiectivelor stabilite Dupa cum spune proverbul, "Orice castigator a fost incepator la un moment dat " incepeti prin stabilirea unui obiectiv Primele mele surse de venit pasiv in afara dobanzilor acumulate in contul meu de economii, prima mea experienta reala in domeniul venitului pasiv a venit o data cu dezvoltarea si publicarea unui joc electronic pentru MS-Windows Cred ca l-am lansat in 1995 Era un joc simplu cu impuscaturi M-am ocupat singur de programare si de grafica (nu eram vreun mare artist), iar prietena mea a asigurat muzica si m-a ajutat cu efectele sonore Jocul nu s-a vandut cine stie cat de bine L-am publicat pe site-ul meu, care nu avea aproape deloc trafic Aveam un demo gratuit cu cateva nivele, restul nivelelor putand fi cumparate initial, cele mai multe vanzari le-am facut catre jucatorii care-mi gaseau demo-ul pe un site de descarcare de jocuri La finalul ultimului nivel gratuit, versiunea demo ii trimitea pe site-ul meu, de unde puteau cumpara restul Am creat un cont de   si am inceput sa primesc comenzi pentru joc Mai tarziu, mi-am deschis un cont de comerciant si am putut prelua comenzi cu cardul de credit Apoi am inceput sa accept comenzi online in cele din urma, am facut in asa fel incat comenzile sa fie procesate si executate automat in medie, am castigat aproximativ 75 de dolari pe luna din acest joc Nu am facut prea multe pentru promovarea lui in afara de a-l publica pe site-ul meu si de a-l pune pe mai multe site-uri de descarcare de jocuri Odata ce jocul a inceput sa se vanda, am trecut la alte proiecte Acesta era un joc cu rezolutie fixa de 640x480 Era strict in 2D, ca atare nu avea grafica moderna 3D sau altceva La un an dupa ce l-am lansat, castigam aproximativ 75 de dolari pe luna La cinci ani de la lansarea lui, castigam aproximativ tot atat Zece ani de la lansarea lui castigam in continuare la fel De-a lungul anilor am modificat pretul jocului, testand 9,95 dolari, 14,95 dolari si 19,95 dolari Am castigat cam aceeasi suma de bani, indiferent de pret Puteam vinde 10 exemplare cu 10 dolari fiecare si 5 exemplare cu 20 de dolari fiecare La inceput jocul a fost disponibil doar pe dischete, apoi pe CD-uri Mai mult de 90% dintre clienti au cumparat versiunea cu descarcare directa De asemenea, am incheiat cateva contracte de licenta cu niste editori de jocuri care au ajuns la mine prin intermediul site-urilor de descarcare Voiau sa faca o colectie de jocuri ieftine si sa le vanda pe un CD care costa mai putin de 10 dolari Nu am castigat prea multi bani din aceste contracte, dar cel putin mi-am crescut reteaua de distributie Ocazional, jocul s-a bucurat de ceva mai multa atentie si am inregistrat o crestere in vanzari in total, cred ca am castigat undeva intre 10 000 si 15 000 de dolari Mi-au trebuit aproape 6 luni sa creez si sa public jocul Am avut multe de invatat din asta, prin urmare a mers foarte greu Pe masura ce am capatat experienta, am devenit mai rapid in 1998 scrierea unui joc similar mi-a luat aproximativ 2 saptamani, incluzand programarea, grafica si efectele sonore Pana la urma, am lansat inca trei jocuri avand cam acelasi nivel de calitate si iarasi, fiecare dintre acestea a adaugat alti 75 de dolari la venitul meu pasiv, astfel incat din aceste trei jocuri obtineam pana la 300 de dolari pe luna in sfarsit, m-am desteptat si am stat 6 luni sa dezvolt un joc mult mai bun, pe care l-am si promovat mult mai bine in prima luna am scos 500 de dolari din vanzari, iar cateva luni mai tarziu am ajuns la 2 000 de dolari Am continuat sa il imbunatatesc cu doua pachete de expansiune si o versiune de lux care s-au vandut cu 24,95 dolari De asemenea, am incheiat mai multe contracte de licenta pentru el, inclusiv unul care imi garanta un venit minim de 5 000 de dolari pe luna Am dezvoltat acest joc cu un buget initial de zero dolari Am facut singur grafica si programarea Am continuat cu licentierea si republicarea jocurilor altor programatori, ceea ce a creat noi surse de venit pasiv atat pentru ei cat si pentru mine in cele din urma, am dezvoltat in jur de doua duzini de jocuri, ceea ce inseamna doua duzini de surse de venit in cea mai mare parte pasiv Unele surse au fost foarte bune Altele nu in anul 2006 am scos jocurile de pe piata in acel moment castigam mult mai bine cu StevePavlina com si nu am vrut sa-mi impart atentia intre cele doua afaceri Totusi, retineti ca venitul pasiv obtinut din vanzarea de jocuri mi-a acoperit cheltuielile cat timp am lansat si am dezvoltat StevePavlina com in perspectiva Merita sa castigi 10 000 de dolari pe parcursul a 10 ani cu pretul a 6 luni de munca? Nu, as fi putut castiga mult mai mult dintr-un salariu obisnuit Atunci cand am scris primul meu joc independent deja castigam mai mult oferindu-mi serviciile ca programator Scopul crearii primei voastre surse de venit pasiv nu consta in obtinerea rapida a unei sume uriase de bani Scopul este sa invatati cum sa creati surse de venit pasiv, astfel incat sa deveniti tot mai buni la asta Ulterior, pe masura ce va veti dezvolta abilitatile, veti crea surse tot mai abundente Nu va asteptati ca rezultatul primei incercari sa fie o opera de arta Astazi pot sa creez surse noi de venit pasiv cu mult mai putin efort decat in anii ’90 Unul dintre motivele pentru care pot face asta este experienta acumulata prin practica Nu va faceti probleme daca aceste prime surse de venit pasiv nu vor fi atat de abundente pe cat sperati Eu cred ca este grozav daca anul acesta reusiti sa creati o sursa de venit pasiv din care sa obtineti 50 de dolari pe luna Nu uitati ca astazi este mult mai usor sa faceti asta fata de cum era in 1995, cand am inceput eu Telefonul vostru mobil este probabil de 100 de ori mai puternic decat computerul pe care lucram eu Plus ca ma aveti si pe mine de la care sa invatati Stabiliti-va obiective, dar aveti rabdare cu progresul vostru Aceasta este o abilitate de care veti beneficia intreaga viata Chiar daca veti munci 10 ani pentru asta, tot veti mai avea suficiente de invatat Obiectivul meu Dupa cum am mentionat mai sus, in cadrul acestei carti voi prezenta pas cu pas procesul crearii unei surse concrete de venit pasiv intrucat stabilirea obiectivului reprezinta prima etapa, iata obiectivul meu: Pana la data de 30 septembrie 2014 voi crea o sursa de venit pasiv care imi va genera in medie cel putin 2 000 de dolari pe luna si va rezista minim 10 ani Asta inseamna ca sursa mea de venit pasiv va genera cel putin 200 000 de dolari pe parcursul deceniului urmator Pentru mine acesta este un obiectiv cat se poate de credibil Deja am creat mai multe surse de venit similare, asadar nu am nicio indoiala ca imi sta in putinta in acelasi timp, vizualizarea lui ma ajuta sa ma concentrez pe evaluarea mijloacelor prin care voi ajunge sa il indeplinesc si sa le scot din calcul pe celelalte Spre exemplu, nu pot face mai multe seminarii, din moment ce acestea imi aduc numai venituri active Am nevoie de un sistem care, o data pus la punct, sa genereze venit cel putin inca un deceniu Ce se intampla atunci cand nu-mi respect termenul limita? Nimic Stabilesc un nou termen Termenul este un mecanism care ma ajuta sa ma concentrez Obiectivul vostru Scopul alegerii unui obiectiv este sa va deprindeti cu stabilirea si atingerea lui Asta nu inseamna sa va puneti in minte obiective agresive, pe care sa nu aveti cum sa le atingeti Va puteti intotdeauna stabili un obiectiv mai important dupa ce il atingeti pe cel initial Odata mi-am stabilit un obiectiv important cu un termen limita de 2 luni, dar am reusit sa-l ating inca din prima saptamana Dupa ce mi-am sarbatorit reusita, am stabilit un nou obiectiv, cu un nou termen limita Atata timp cat obiectivul pare sa va motiveze si va ajuta sa va mobilizati, pot spune ca e un obiectiv bun pentru voi Sugestia mea este sa va stabiliti un obiectiv de genul: Pana la data de 31 decembrie 2014 voi crea o sursa de venit pasiv care va genera in medie cel putin 100 de dolari pe luna si va rezista minim 5 ani Cred ca acesta este un obiectiv realizabil pentru cei mai multi oameni Nici macar nu aveti nevoie de un website propriu Este adevarat ca pentru unii oameni acest obiectiv va fi mult prea usor de atins, in timp ce altii il vor considera o provocare serioasa Simtiti-va liberi sa-l ajustati dupa cum considerati necesar Daca veti atinge obiectivul de mai sus, veti fi mai bogati cu minim 6 000 de dolari, dar nu suma conteaza Scopul real este sa invatati cum sa creati o sursa de venit pasiv de 100 de dolari pe luna Dupa ce invatati asta, cu siguranta o puteti face din nou Repetati procedura de 10 ori si veti avea un venit pasiv de 60 000 de dolari Numai ca nu veti repeta aceeasi procedura de 10 ori Odata ce invatati cum sa creati o sursa de 100 de dolari - creand-o efectiv, nu citind despre ea - crearea unor surse mai abundente nu va va pune probleme Prin urmare, in loc sa creati 10 surse care sa genereze impreuna 60 000 de dolari, veti reusi sa creati una singura care sa va aduca aproximativ tot atat Pe masura ce va veti dezvolta abilitatile in domeniu, veti descoperi cum sa castigati sume de bani tot mai substantiale cu mai putine surse de venit si efort De asemenea, daca o sursa se epuizeaza, nu veti avea niciun fel de problema sa creati alta care s-o inlocuiasca Ma simt foarte confortabil creand surse de venit din care castig in jur de 50 000 de dolari pe an Acum cativa ani, cand aveam si reclame pe site, castigam anual 100 000 de dolari dintr-o singura sursa Dupa ce-i dati de capat, veti considera crearea unor surse noi de venit o provocare in sine si veti dori sa experimentati diverse abordari Daca vreti sa aveti securitate financiara pe termen lung, nu o veti descoperi in sursele voastre de venit (pasiv sau activ) O veti obtine numai prin dobandirea unor noi cunostinte si abilitati Daca eu mi-as pierde toate sursele de venit pasiv, inclusiv website-ul, as putea ajunge la acelasi nivel de abundenta intr-o perioada relativ scurta de timp, pentru ca stiu deja ce sa fac pentru asta Acest know-how va va scapa de o mare parte din problemele financiare Nu va mai trebui sa aveti un serviciu pentru a va plati facturile Daca veti vrea mai multi bani, veti putea pur si simplu crea mai multe surse de venit pasiv Treceti la treaba acum! NU ati terminat de citit acest capitol daca v-ati stabilit obiectivul si nu l-ati scris pe hartie Daca inca nu ati facut acest lucru, faceti-l acum! Odata ce ati facut asta, va puteti publica obiectivul intr-un loc unde credeti ca oamenii va vor sprijini si incuraja Poate fi un blog, un grup pe Facebook sau orice alt loc Sustinerea lor va poate motiva sa reusiti si, in plus, veti inspira si alte persoane sa isi stabileasca obiective Pe de alta parte, daca anticipati o reactie negativa la publicarea obiectivului, va confruntati cu o provocare de o cu totul alta natura De fapt, asta inseamna ca aveti un cerc de prieteni populat de prea multe persoane incompatibile cu voi, care nu vor face altceva decat sa va traga in jos Prin urmare, daca nu-i puteti converti, renuntati la ei Daca unele persoane au o problema cand va vad stabilind un obiectiv, ce vor face atunci cand veti reusi? Vor deveni probabil si mai acre si va veti confrunta cu crize de gelozie, invidie, sarcasm si multe altele Mai bine renuntati la ele de pe acum si inconjurati-va de oameni pozitivi Lasati-i pe ceilalti sa invete din exemplul vostru de la distanta Pregatiti-va sa aveti succes Asteptati-va sa aveti succes Constientizati ca odata stabilit acest obiectiv, il veti si atinge Cine nu poate sa traiasca cu asta, n-are decat sa plece Asta va crea mai mult spatiu pentru relatii mai fructuoase, cu persoane care va vor sustine pe acest drum Trebuie sa renuntati la balast pentru a face loc experientelor pozitive Cateva tehnici simple pentru a va pastra motivatia Acum ca ati stabilit un obiectiv, e timpul sa va intariti legatura cu el ideea este sa credeti in obiectivul vostru astfel incat acesta sa capete substanta si sa nu ramana la stadiul de fantezie Asezati-va obiectivul in raza vizuala Acest pas este important pentru ca tendinta fireasca dupa stabilirea unui nou obiectiv este sa renuntam rapid la el Majoritatea oamenilor isi pierd din vedere obiectivele in termen de o saptamana de la data la care le-au stabilit Ajung sa se lase absorbiti de o multitudine de detalii si obiectivul nu prinde radacini Pentru a preveni acest lucru, trebuie sa acordati atentie obiectivului vostru ca si cand ar fi o planta care are nevoie de apa Unii oameni de succes recomanda scrierea si rescrierea zilnica a obiectivelor Altii spun ca este suficient sa le citesti zilnic ideea de baza este sa va actualizati permanent aceste obiective in minte, astfel incat sa va ganditi des la ele Daca nu veti face acest lucru le veti pierde usor din vedere si, in loc sa va conduceti viata dupa cum vreti, abia veti avea suficient timp sa reactionati la ce se intampla De cate ori patesc asta am o senzatie de gol, de prabusire Trece saptamana si simt ca n-am facut mare lucru, desi am fost foarte ocupat Sarcini lipsite de importanta imi consuma timpul si se multiplica, iar obiectivele par sa se indeparteze de mine Ati simtit asta vreodata? Pe de alta parte, atunci cand sunt foarte concentrat pe obiectivele mele si lucrez la ele in mod activ, ma simt excelent Am mai multa energie si sunt mai motivat, prin urmare imi inchei saptamana cu o senzatie de implinire Unii oameni considera ca motivatia genereaza actiune, dar si reciproca este valabila Atunci cand va apropiati tot mai mult de atingerea unui obiectiv, va umpleti de energie si de motivatie Exista mai multe modalitati prin care sa va amintiti in mod constant de obiectivele voastre, printre care: 1 Scrierea obiectivului pe o hartie si afisarea acesteia pretutindeni incercati asta pentru inceput Luati o hartie, scrieti-va obiectivul intr-un mod personal, pozitiv si puneti-o undeva unde puteti s-o vedeti zilnic, cum ar fi in sufragerie sau pe oglinda de la baie O puteti pune si in mai multe locatii Pe baza obiectivului meu anterior, am ajuns la urmatoarea declaratie: Pana la data de 30 septembrie 2014 voi crea cu succes o noua sursa de venit pasiv care imi va genera in medie minim 2 000 de dolari pe luna pentru o perioada de cel putin 10 ani, si voi face acest lucru intr-un mod care va aduce valoare multor alte persoane Pentru ca obiectivul meu sa capete si mai multa substanta, am scris textul de mai sus intr-un document Word, am marit dimensiunea literelor pana cand textul a umplut toata pagina, l-am tiparit si l-am lipit pe peretele din spatele monitorului Acum, ori de cate ori stau la birou, am obiectivul in fata ochilor Chiar daca nu il observ in mod constient, subconstientul meu va fi expus la acest obiectiv in mod repetat Simtiti-va liberi sa va formulati obiectivul in modalitatea pe care o considerati cea mai atragatoare Pe mine ma motiveaza cel mai mult obiectivele care aduc valoare si altor persoane, prin urmare mi-am formulat obiectivul tinand cont de acest aspect Daca afisarea obiectivului pe perete va pune intr-o situatie jenanta in fata unui musafir, nu e cazul sa-l luati in seama Cel mult amintiti-i ca ar fi cazul sa se gandeasca mai des la propriile obiective Pana la urma, daca nu aveti curajul sa faceti asta, ce sanse aveti sa va atingeti obiectivele? in ce ma priveste, as paria contra voastra 2 Crearea unui panou al afirmatiilor O alta metoda pe care o folosesc este montarea unui panou al afirmatiilor in camera mea de lucru Afisati pe el hartia cu obiectivul, precum si alte afirmatii pozitive, cum ar fi: "imi voi publica cartea in urmatoarele 6 luni" sau "imi verific  urile o data pe zi" sau "Voi scrie o pagina pe zi pana cand termin romanul " imi place panoul afirmatiilor pentru ca este eminamente pasiv imi ia cateva minute sa il creez si nu trebuie sa adopt niciun obicei nou precum recitirea afirmatiilor Nu trebuie nici macar sa constientizez ca se afla acolo Panoul meu este asezat in fata biroului, la mica distanta de locul unde stau, ca atare ochii mei se tot opresc asupra lui atunci cand lucrez la computer in acest fel, panoul se afla ore intregi in campul meu vizual Desi nu ma apuc prea des sa citesc ce am lipit pe panou, subconstientul meu il receptioneaza cat e ziua de lunga De ce este important acest lucru? Ei bine, pentru ca, desi luam decizii in mod constient, cele mai multe, daca nu toate ideile care ne trec prin minte, provin din subconstient, unde sunt filtrate de convingerile noastre profunde in cazul in care la acest nivel avem o multime de convingeri limitative, nu vom putea forma si constientiza anumite ganduri care ne- ar putea umple de energie si motivatie Nu ne vom constientiza adevaratul potential si, desigur, nu il vom putea exploata niciodata in plus, atata timp cat subconstientul va bloca anumite idei ca fiind din start imposibile, nu le vom lua in considerare in cantarirea deciziilor si poate vom pierde oportunitati incredibile Rolul acestor proceduri simple de conditionare este instalarea unor convingeri noi si constructive la nivelul subconstientului, care sa inlocuiasca vechile convingeri limitative dobandite de-a lungul timpului Acestea vor permite formarea unor idei inovatoare pe baza carora veti lua decizii mai bune in legatura cu viitorul vostru De obicei incep sa gandesc altfel la cateva zile de la afisarea unei noi afirmatii pe panou, iar dupa vreo saptamana sau doua pot observa o schimbare si in privinta actiunilor mele 3 inramati-va obiectivele Am avut vreo doua rame primite cadou care au stat neatinse in dulap pana prin 2006 Nu am vrut sa imi aglomerez si mai mult biroul Ulterior, am descoperit ca cea mai buna utilizare a unei rame este sa pun in ea o imagine pozitiva care sa imi aminteasca obiectivele Spre exemplu, daca vreau sa merg in vacanta, imi pun in rama o poza cu locul pe care vreau sa il vizitez De asemenea, puteti crea si imagini proprii, similare afirmatiilor, pe care sa le inramati si sa le puneti undeva pe birou Nu este nevoie sa inlocuiti toate fotografiile cu prietenii si familia pe care le tineti in casa Este suficient sa adaugati la ele 4 Afisati pe monitor o imagine care va inspira Puteti afisa pe monitor o lista a principalelor voastre obiective, astfel incat sa fie mereu vizibile Doar incarcati imaginea initiala intr-un editor de imagine, adaugati ceva text si salvati-o din nou 5 Spuneti-le altora despre obiectivele voastre in legatura cu acest subiect exista pareri pro si contra in ce ma priveste, cred ca este benefic sa vorbiti cu ceilalti despre obiectivele voastre Odata ce veti face asta, unii oameni or sa va sustina, altora n-o sa le pese, iar altii vor incerca sa va descurajeze cu lucruri de genul: "Da, sigur N- o sa reusesti niciodata!" Discutiile despre obiectivele voastre sunt un filtru minunat pentru prieteni si familie, pentru ca va arata imediat cine e de partea voastra si cine va trage inapoi E bine de stiut Este un semnal de alarma cu privire la persoanele care o vor lua razna atunci cand va veti atinge obiectivele Spre exemplu, daca le spuneti oamenilor ca obiectivul vostru este sa castigati 10 000 de dolari pe luna, desi acum abia castigati in jur de 3 000, unii vor deveni extrem de critici doar pentru ca le-ati spus asta Va vor vedea ca pe o amenintare la lenea lor si va vor lua peste picior, va vor ataca, etc Daca veti incepe sa lucrati la proiect si va veti poticni pe parcurs, vor fi primii care sa va scoata ochii cu asta Cu cat va indepartati mai repede de asemenea oameni, cu atat mai bine Daca nu suporta nici macar sa auda ca aveti ambitii, imaginati-va ce vor face atunci cand veti castiga efectiv 10 000 de dolari pe luna Nu se vor bucura pentru voi Vor deveni tot mai invidiosi si va vor pune nenumarate piedici Am trait asta impreuna cu Erin si nu a fost placut Cu cat am incercat mai mult sa pastram legatura cu prietenii respectivi, cu atat au incercat si ei sa ne traga in jos Renuntati la prietenia cu astfel de oameni si veti parcurge mult mai firesc drumul catre indeplinirea obiectivelor voastre Pe de alta parte, vorbind despre obiectivele voastre va veti identifica adevaratii suporteri Unii oameni sunt chiar impulsionati de ambitiile si de succesul prietenilor lor Eu am tins mereu in directia asta atunci cand prietenii mi-au vorbit despre obiectivele lor Vreau ca ei sa reuseasca si sa le sarbatorim impreuna succesul Unii oamenii nu sunt nici detractori, nici suporteri Sunt doar neutri Atunci cand le vorbiti despre obiectivele voastre nici nu se supara, nici nu se bucura Acesti oameni pot deveni o resursa valoroasa, deci nu renuntati la ei doar pentru ca nu se entuziasmeaza impreuna cu voi Daca incepeti un anumit gen de afacere, acestia ar putea fi viitorii vostri clienti Dincolo de filtrarea prietenilor si familiei, un alt motiv sa vorbiti despre obiectivele voastre este crearea unui mediu pozitiv Dupa ce renuntati la detractori, puteti inceta sa le povestiti despre obiectivele voastre Este bine totusi sa continuati sa vorbiti despre ele cu adevaratii prieteni, care vor sa va vada reusind Ei va vor verifica periodic si va vor responsabiliza sa continuati pe acest drum Atunci cand orice alte metode vor esua, faptul ca stiti ca X o sa vina sa va intrebe ce ati mai facut la proiect va poate motiva sa va puneti pe treaba 6 Pastrati simplitatea Cheia este sa pastrati simplitatea Unii oameni se apuca sa creeze tot felul de panouri vizuale complexe, dar asta necesita mult timp si efort, prin urmare nu vor pastra obiceiul Va ia mult mai putin timp sa va tipariti obiectivul pe o hartie sau sa trimiteti un   prietenilor in care le spuneti pe scurt despre el Puteti trece mai tarziu la inflorituri, daca n-aveti ce face De fapt, rezultatele unei actiuni simple, dar repetate periodic sunt net superioare celor generate prin practici complexe si neregulate Beneficiul vizualizarii continue a obiectivelor consta in actualizarea permanenta a memoriei Devine greu sa le uitati inca puteti sa va indepartati temporar de la ele, dar afirmatiile vor crea o presiune pozitiva care spune: "inca mai sunt aici si n-ai sa scapi de mine atat de usor Trebuie sa faci rapid o schimbare si sa incepi sa lucrezi " Cu atatia factori in jur care sa va distraga atentia, este important sa deprindeti acest obicei Creati consecinte pentru esec O alta masura pe care o puteti lua pentru consolidarea obiectivelor este sa creati consecinte pentru renuntare Daca nu exista nicio consecinta negativa pentru esec, va fi usor sa renuntati Asta nu-i bine Trebuie sa rezistati tentatiei de a renunta si sa fiti constienti ca, odata ce porniti pe acest drum, nu puteti merge decat inainte Mijloacele folosite pentru atingerea acestui rezultat sunt o alegere personala, dar daca nu vreti sa folositi niciun mijloc, cat de implicati sunteti de fapt? Daca sunteti cu adevarat dedicati atingerii obiectivului vostru, nu ar trebui sa va fie prea greu sa adaugati putina presiune De multe ori oamenii considera evitarea unor consecinte negative mai motivanta decat obtinerea unor beneficii Aceasta este situatia oamenilor care urasc sa piarda mai mult decat doresc sa castige Pana la urma, daca motivatia pozitiva de a obtine venit pasiv este suficienta, de ce n-ati facut asta pana acum? iar daca ati incercat deja sa obtineti venit pasiv si ati renuntat, de ce v-ar crede cineva ca acum sunteti dispusi sa mergeti pana la capat? Va credeti macar pe voi insiva sau incercati sa afisati o falsa incredere pentru a va auto-convinge? Daca singura consecinta a esecului este faptul ca veti continua sa traiti in vechea realitate, nu prea are valoare, nu-i asa? Pana la urma, deja tolerati aceasta realitate in momentul de fata, deci nu am niciun motiv sa cred ca nu o veti putea suporta cel putin inca 10 ani de acum inainte Sugestia mea este sa va identificati cel mai mare detractor si sa pariati cu el ca veti reusi sa va atingeti obiectivul pana la data limita Daca este dispus sa parieze contra voastra, spiritul vostru competitiv va va spori motivatia Daca in schimb refuza sa parieze, va poate oferi un plus de incredere, intrucat asta inseamna ca pana si el crede ca veti reusi Puteti paria pe sume de bani sau va puteti pune imaginatia la contributie Daca sunteti pasionati de politica, o alta idee ar fi sa promiteti ca daca nu va atingeti obiectivul pana la data limita, veti dona bani unui candidat sau unui partid politic pe care-l urati Disponibilitatea voastra de a face asta este partial un test al increderii pe care o aveti in sansele voastre de reusita Pana la urma, atata timp cat va atingeti obiectivul, rezultatul negativ nu va avea loc Atunci cand faceti asta aveti grija sa nu creati din greseala o miza prea mare Vreti sa va treziti spiritul competitiv, nu sa acordati altora o bonificatie daca va saboteaza implicati mai multe persoane Va puteti spori motivatia si prin implicarea mai multor persoane in realizarea obiectivelor voastre in loc sa mizati pe spiritul competitiv, puteti beneficia de avantajele muncii in echipa Aceasta este abordarea pe care am ales-o eu pentru urmatorul obiectiv Cred ca impreuna ne putem atinge cu totii scopurile si ne putem ajuta si sustine reciproc pe parcurs, asadar vreau sa creez si sa intretin spiritul de echipa Pe mine nu ma ajuta prea mult sa ma inconjor de oameni care vor sa dau gres Mai degraba vreau sa ne dorim succes unii altora, inclusiv noua insine Apreciez incurajarile si ma motiveaza foarte mult Daca imi stabilesc un obiectiv strict personal, este posibil sa-mi fie mai greu sa-l ating, din moment ce numai mie imi pasa de el Facandu-l public, invit mai mult suport social si devine ceva mai usor Da, impartasirea pasilor pe care ii fac implica mai multa munca, dar imi transforma proiectul intr- unul social, prin urmare va fi mai interesant sa lucrez la el De asemenea, am mai multa raspundere tineti minte un lucru Cu cat va este mai greu sa esuati, cu atat va cresc sansele de reusita Creati un stres pozitiv Se stie ca prea mult stres face rau, dar si ca lipsa completa a stresului nu face bine intre aceste doua extreme exista un punct de echilibru in care va veti simti motivati sa treceti la treaba Aceasta este o forma pozitiva de stres Cum va puteti creste si mai mult determinarea in atingerea scopului? Cum il puteti pastra viu in minte? Cum ii puteti adauga si mai multa substanta? Cum puteti crea mai multe consecinte negative pentru esec? Orice idei ati avea, puneti-le in practica Pe masura ce faceti asta, veti deveni tot mai buni Adeseori e nevoie de timp pentru ca un obiectiv sa se consolideze, prin urmare va incurajez sa luati in serios acest pas Nu este un pas dificil Crearea documentului si afisarea lui pe perete mi-au luat cateva minute Puteti face multe prin actualizarea statusului pe site-ul preferat sau prin stabilirea unei consecinte negative pentru esec Cu siguranta va puteti sacrifica cateva minute pentru a va asigura implicarea Daca decideti sa sariti peste acest pas, ma astept sincer sa esuati Atata timp cat vi se pare simplu sa esuati, cel mai probabil asta veti face in acest moment poate va intrebati cand vom trece la actiunea propriu-zisa Unde este partea practica? Pai, deja am ajuns la ea Consolidarea obiectivului reprezinta o parte practica Trebuie sa organizati lucrurile astfel incat sa fiti siguri ca veti trece la treaba Cum va vor folosi ceilalti pasi daca doar ii veti citi, fara sa-i aplicati efectiv? De cate ori ati citit o multime de sfaturi utile si v-ati spus "Ar trebui sa fac asta", apoi ati renuntat in secunda urmatoare? Trebuie sa evitam astfel de situatii Sunteti cu mine sau nu? in acest punct trebuie sa va hotarati: "Voi citi cartea asta in mod activ sau nu? Voi trece la actiune si voi crea o sursa noua de venit pasiv sau voi sta pe margine sa-i urmaresc pe altii in timp ce o fac?" Daca nu sunteti siguri, atunci nu sunteti oameni de actiune cel putin nu inca Fie va hotarati sa va implicati in asta, fie trenul va porni fara voi Va puteti spune ca veti reveni ulterior si veti reciti cartea, dar o veti face cu adevarat? Poate va intrebati cum functioneaza aceasta implicare, acest angajament Nu ar trebui sa invatati mai intai pasii? Nu Nu asa se face in primul rand trebuie sa va dedicati atingerii unui obiectiv, apoi veti parcurge si pasii Ce va lipseste? Am sa va invat eu tot ceea ce aveti nevoie sa stiti De fapt, daca sunteti deja dedicati atingerii unui obiectiv, chiar daca veti lasa aceasta carte din mana, tot veti invata pasii din alta parte Care ar fi cel mai rau lucru care s-ar putea intampla? Chiar daca va implicati si esuati, tot veti invata cateva lucruri incredibile pe parcurs Veti vedea din ce aluat sunteti facuti in cel mai rau caz, veti suferi cateva consecinte negative si veti fi usor rusinati Mare lucru Veti supravietui Sunteti sau nu pe aceeasi lungime de unda ca mine? Daca nu-mi puteti da un raspuns hotarat, cu siguranta nu sunteti Peste un an, ce hotarare veti vrea sa fi luat in momentul acesta? Venit salarial versus venit pasiv Multi oameni au convingerea limitativa ca venitul pasiv este ciudat, neobisnuit, complicat sau confuz Dupa cum am mentionat mai sus, in practica nu e greu sa obtineti venit pasiv Din multe puncte de vedere, castigarea mijloacelor de trai sub forma de venit pasiv este mai simpla decat in calitate de contractor sau de angajat, mai ales pe termen lung Partea dificila este sa va familiarizati cu modul de gandire de care aveti nevoie pentru crearea surselor de venit pasiv Sa presupunem ca deja va simtiti foarte confortabil cu sursele voastre de venit pasiv, la fel cum ma simt eu imaginati-va ca obtineti lunar cateva zeci de mii de dolari, mai mult decat suficient ca sa va acoperiti cheltuielile indiferent daca munciti sau nu, acesti bani continua sa va intre in conturi, din surse pe care le-ati activat cu ani in urma imaginati-va ca aceasta este realitatea voastra de zi cu zi Deja traiti asa de mai bine de un deceniu Acum imaginati-va ca un prieten cu un serviciu obisnuit incearca sa va convinga ca ceea ce faceti este ciudat sau neobisnuit si ca ar trebui sa ganditi ca el, sa renuntati la stilul vostru de viata bazat pe venit pasiv si sa va gasiti in schimb un serviciu Daca un prieten iubitor de salariu ar incerca asta cu mine, iata cum ar arata conversatia noastra: Prietenul: stii Ar trebui sa te alaturi lumii reale si sa-ti gasesti un serviciu E ciudata treaba asta a ta cu venitul pasiv Eu: Se pare ca-mi merge destul de bine Ce ti se pare ciudat? Prietenul: Pai Majoritatea oamenilor nu fac asta Cei mai multi oameni au un serviciu Eu: si cum se face asta? Prietenul: in principal, lucrezi pentru o corporatie Tu muncesti si ei te platesc Eu: OK Salariul meu are vreo legatura cu valoarea muncii mele? Prietenul: Mai mult sau mai putin Eu: Deci primesc o suma corecta, in functie de valoarea creata? Prietenul: Depinde ce intelegi tu prin corect Evident, n- or sa-ti dea 100% din ce cred ei ca produci Trebuie sa faca si firma profit Eu: Atunci iau in jur de 80%? Prietenul: Mai degraba undeva in jur de 30%, dar nu se calculeaza atat de exact Firma n-are de unde sa stie exact cat valorezi tu La o scara mai mare e dificil sa stii cat produce fiecare Ca atare, salariile implica aproximare Eu: si unde se duce restul valorii create de mine? Prietenul: Este distribuita in multe directii - ca venit pentru investitori si actionari, ca profit pentru societate, sub forma de impozite, de salarii mai mari pentru superiori, etc Asta decid cei din conducere, nu tu Eu: Cel putin iau si eu o parte din profiturile societatii? Prietenul: De obicei nu, desi unele societati au planuri de distributie a profiturilor Chiar si asa, nu vor imparti toate profiturile cu salariatii De obicei, mai putin de jumatate Uneori vei primi cate o feliuta, sub forma de bonus Eu: Hmmm Trebuie sa muncesc zilnic? Prietenul: De obicei doar in zilele lucratoare, dar depinde de slujba Poti avea si cateva saptamani de concediu platit anual Eu: Numai cateva saptamani? Dar daca vreau sa calatoresc o luna sau doua? Prietenul: Pai, de obicei nu ai cum Poate te lasa daca-ti economisesti zilele de concediu timp de cativa ani, dar nu e bine vazut sa pleci asa mult Eu: De ce trebuie sa economisesc timpul meu de concediu? Timpul trece de unul singur Daca-mi permit sa plec in concediu, de ce nu pot sa plec pur si simplu? Prietenul: Pentru ca trebuie sa muncesti Eu: si daca sunt epuizat si nu mai am chef sa muncesc? Prietenul: iti dau cafea gratis Eu: Cafea buna sau proasta? Prietenul: Depinde de slujba, dar exista mereu un Starbucks in preajma Eu: imi pot lua laptopul la Starbucks sa muncesc de acolo? Prietenul: Depinde de slujba, dar de obicei nu Eu: Pot merge in mai multe concedii daca muncesc pe drum de pe laptop? Prietenul: De obicei nu Eu: De ce nu? Prietenul: Probabil pentru ca nu au incredere ca ai sa muncesti in timpul concediului Eu: Deci trebuie sa ma vada muncind? Prietenul: Evident Sigur, in unele cazuri e nevoie sa colaborezi cu colegii si de-asta trebuie sa fii in acelasi loc cu ei Eu: si activitatea mea presupune colaborarea cu altii Colaborez cu ei pe internet sau pe telefon Prietenul: Da, unele locuri de munca o iau in directia asta, dar cei mai multi angajatori tot vor sa te vada zilnic la munca Eu: si unde-as munci? Prietenul: Depinde de tipul de slujba in cazul slujbelor de birou, intr-un cubicul Eu: Ce e un cubicul? Prietenul: Este o particica a unei camere mai mari, delimitata de pereti subtiri Ar trebui sa ai destul loc pentru un birou si un scaun Eu: Biroul meu de acasa e mult mai mare si are baie proprie dotata cu dus Plus ca pot sa muncesc de oriunde vreau, nu trebuie sa stau inchis intre patru pereti Prietenul: Da, cel mai probabil ca angajat nu vei avea un birou asa mare, in afara cazului in care lucrezi in conducere sau in alta functie similara Eu: Pot sa-mi aleg singur functia? Prietenul: De obicei iti este incredintata, dar uneori poti Depinde de firma Eu: Pot alege sa mi se spuna "stapane"? Prietenul: Mmmm probabil ca nu Eu: Dar plata? Prietenul: Pai, probabil vei castiga mult mai putin ca acum pentru acelasi gen de munca Ca sa-ti faci o idee, salariul mediu pentru un blogger e undeva intre 17 000 si 38 000 de dolari pe an Eu: Wow E mult mai putin decat castig atunci cand sunt in vacanta Cum as putea macar sa traiesc cu atat? Prietenul: Altii se descurca fara probleme Va trebui sa reduci putin cheltuielile, mai ales ca vei avea nevoie de bani pentru benzina, haine de birou si diverse alte cheltuieli Poti totusi obtine un tricou gratuit de la companie si poate si un pad pentru mouse, asa ca se mai echilibreaza Eu: Ouch! As putea cumva castiga aceiasi bani ca acum dintr-o slujba, nu din venit pasiv? Prietenul: Putin probabil, dar daca ai reusi, ai plati mult mai multe taxe, din moment ce ar fi vorba de un venit salarial Nu poti sa-ti deduci cheltuielile asa cum faci in prezent Eu: Despre ce taxe vorbim aici? Prietenul: Cu taxele suplimentare pe care le-ai achita ti- ai putea cumpara anual o masina Eu: Nu suna foarte atractiv Nu cred ca m-as putea descurca cu atatea taxe! Prietenul: Da, dar guvernul stie asta si face procesul mult mai putin dureros, ascunzand o parte a taxelor Prin urmare, n-o sa ti se mai para ca venitul tau e impozitat in asemenea hal in primul rand, nu primesti tot salariul de la angajator O parte dintre taxe sunt deghizate sub forma contributiilor platite de companie, cum ar fi contributia angajatorului la Asigurarile Sociale si de Sanatate Asadar, chiar daca primesti o anumita suma de bani pe statul de plata, din perspectiva guvernului si a sefilor salariul tau va fi mult mai mare Poti fi sigur ca angajatorul va dori sa-si recupereze aceste sume tot de la tine, prin plusul de valoare cu care va trebui sa contribui Eu: stiu asta Legile fiscale din Statele Unite sunt clar mai aspre pentru angajati, care platesc cele mai mari taxe raportat la venituri Prin urmare, de ce ar vrea oamenii sa le fie distribuite veniturile in acest fel? Prietenul: Cei mai multi oameni nu stiu cum sta treaba in plus, oricum nu stiu ce se intampla cu banii in plus Salariile mici ii tin in siguranta si le asigura prezenta continua la locul de munca Trebuie sa tinem economia in viata Eu: Grozav Prietenul: Exista si unele avantaje ale serviciului Eu: Cum ar fi? Prietenul: Ai asigurare de sanatate Eu: Am si acum, dar abia o folosesc Prefer sa fiu sanatos Prietenul: Pai daca ai avea slujba ti-ai permite sa fii mai putin sanatos, din moment ce n-ai plati pentru ea Eu: Hmmmm Prietenul: si cafea gratis Eu: Ai mai spus asta Prietenul: Am zis si ca poti sa iei cata vrei? Eu: OK Deci ce fel de munca as face la o slujba obisnuita? Prietenul: Depinde de slujba, dar de obicei vei face ceva care corespunde scopurilor societatii Eu: si cine stabileste aceste scopuri? Prietenul: intr-o societate bine administrata, directorii, pe baza instructiunilor primite din partea conducerii si a investitorilor cheie Eu: iar eu unde pot vedea aceste scopuri? Prietenul: in mod normal nu le vezi, dar uneori se impart pliante cu misiunea societatii, liste de obiective sau chiar memorandumuri Totusi, nu ai cum sa stii care sunt obiectivele concrete ale societatii De obicei sunt impartasite numai celor care trebuie sa le stie, nu angajatilor Eu: OK Atunci de unde stiu pentru ce obiective lucrez? Prietenul: De regula seful tau stabileste asta, iar tu pur si simplu faci ce iti spune el Eu: Trebuie sa am sef? Prietenul: Da, oricine are Chiar si directorul executiv raspunde in fata consiliului de administratie si a actionarilor Eu: si daca seful nu face o treaba prea buna? Prietenul: Asta se intampla frecvent Trebuie sa te descurci Doar asigura-te ca pari ocupat cand se uita la tine si vei fi OK Nivelul de raspundere personala tinde sa fie mic, prin urmare, atata timp cat nu iesi in evidenta ca fiind cel mai lenes, totul este in regula Eu: iar daca nu sunt de acord cu seful cu privire la obiectivele societatii? Prietenul: Atunci te lovesti de politica firmei, care poate sa fie foarte complexa Unii fac oricum ce le spune seful, chiar daca nu stiu ce-o sa iasa Altii incearca sa se impuna cu forta sau sa negocieze Uneori merge, dar daca nu-i place sefului poti sa fii dat afara De cele mai multe ori oamenii ajung la un compromis Eu: si compromisul este unul inteligent? Prietenul: De obicei nu Eu: Sunt rasplatit daca fac treaba buna si ajut societatea sa isi atinga obiectivele? Prietenul: Uneori da Poti primi o marire, un bonus sau o promovare Sau poti primi aprecieri si recunoastere Totusi, de cele mai multe ori nu primesti nimic in plus fata de salariul de baza Eu: Cum sta treaba cu promovarile? Prietenul: Obtii o functie noua si odata cu ea mai multa raspundere, ceea ce poate sa-nsemne si mai multi bani in acelasi timp, inseamna si un program prelungit Eu: si daca vin cu o idee grozava, dar care nu face parte din sarcinile care mi-au fost alocate? Prietenul Prietenul: Nu te sfatuiesc sa faci asta Eu: De ce nu? Prietenul: Pentru ca vei fi vazut ca un oportunist Ceilalti angajati ar putea crede ca incerci sa le iei locul si ti-ar face viata imposibila pana renunti Eu: Sa-nteleg ca daca muncesc mai mult sau mai bine, ceilalti angajati vor incerca sa ma traga in jos? Prietenul: Probabil Nici sefului n-o sa-i placa prea mult Eu: N-o sa-i placa nici sefului? De ce nu? Cultivarea talentelor nu face parte din treaba lui? Prietenul: Poate, dar vrea si el sa dea bine Nu da bine sa fie eclipsat de subordonati Eu: Nu suna ca un mediu de lucru in care as putea sa fac performanta Prietenul: Da, dar din fericire nu ti se cere asta Trebuie doar sa mergi inainte E mai simplu asa Eu: Dar daca stiu ca nu dau tot ce pot, nu ma voi simti prost fata de mine insumi? Nu-mi va scadea respectul de sine? Prietenul: Sigur ca da, dar te obisnuiesti Toata lumea se adapteaza Eu: Deci cum e sa muncesti intr-un grup de oameni in care nimeni nu incearca sa dea tot ce poate si fiecare are o parere proasta despre sine si despre ceilalti din cauza asta? Prietenul: Destul de plictisitor Dar, din nou, te obisnuiesti Cafeaua gratuita ajuta Eu: OK Dar cu sexul cum as sta? Prietenul: Despre ce vorbesti? Eu: Pai, daca am o colega si ni se aprind la amandoi calcaiele, unde mergem sa facem sex? Exista camere pentru asta? Prietenul: O, nu, nu, nu Asta ar fi vazut foarte prost Ati putea fi concediati sau ceva de genul Eu: Concediati? De ce? Daca e doar o partida rapida si putem ajunge la munca la timp? Prietenul: Da, nu fa asta Societatea ar putea fi data in judecata Eu: Data in judecata de catre cine? Prietenul: Probabil de femeia cu care ai facut sex Eu: Pai daca a fost sex consimtit reciproc, de ce ar da in judecata societatea? Pentru ce? Prietenul: Presupun ca pentru hartuire sexuala Oamenii castiga milioane din asta Eu: Bun, deci trebuie sa ma masturbez? Prietenul: Doamne fereste, nu, este la fel de rau Eu: Atunci ce fac oamenii daca se excita la munca? Oamenii inca se mai excita la munca, nu? Prietenul: Sigur, se excita tot timpul, dar se stapanesc si pretind ca n-o fac Au grija de asta mai tarziu, de obicei uitandu-se la filme porno pe internet Eu: Oamenii se uita la filme porno in timpul serviciului? Prietenul: Oh, nu, asa ceva ar fi vazut foarte prost Oamenii ar putea fi dati afara si pentru asta Eu: Ca atare, cat timp sunt la munca, oamenii inca se pot excita, dar trebuie sa pretinda ca sunt asexuati pana pot sa se ocupe de asta acasa Prietenul: Da, cam asta se-ntampla Eu: Pare mai simplu sa faci o partida rapida, poate sa tragi un pui de somn dupa, apoi sa te intorci din nou la treaba Prietenul: Sunt destul de sigur ca e ilegal in mediul corporatist Eu: OK, dar senzatiile pozitive de dupa sex fac ceva mai simpla colaborarea Pare a fi foarte frustrant sa incerci zilnic sa-ti suprimi dorintele sexuale Prietenul: Sigur ca e frustrant, dar aminteste-ti ca nu se asteapta nimeni sa fii prea productiv, ca atare e-n regula si, iarasi, cafeaua pe gratis ajuta la asta Eu: Ok, deci lasa-ma sa-nteleg Sugerezi ca ar trebui sa renunt la toate sursele mele de venit pasiv, sa merg sa lucrez pentru altcineva, sa am un sef si sa fac tot ce-mi zice, chiar daca deciziile lui nu sunt cele mai bune, sa fac o treaba mediocra in loc sa dau tot ce pot, sa socializez cu oameni care de asemenea fac o treaba mediocra, sa muncesc mai multe ore pentru un salariu mai mic, sa iau mai putine concedii si sa cer permisiune ca sa le iau, si pe deasupra fara sex? Prietenul: in cea mai mare parte, da Dar uiti aspectul sigurantei Eu: Ce este sigur in asta? Prietenul: Vei avea un venit regulat Eu: Cat de regulat? Poate sa inceteze vreodata? Prietenul: Sigur ca poate sa inceteze Ai putea fi concediat Eu: Pot preveni concedierea? Prietenul: Nu neaparat Se poate intampla si din motive aflate in afara controlului tau Sau poti face o greseala Sau cineva mai bine vazut nu te place Eu: si unde vezi siguranta in asta? Prietenul: Pai, in cea mai mare parte esti in siguranta Eu: Deci daca sunt concediat, cat venit continui sa am? Prietenul: De obicei niciunul in unele cazuri poti avea salarii compensatorii, dar numai pentru o scurta perioada de timp in cea mai mare parte, odata ce nu mai ai slujba, nu mai esti nici platit Eu: Dar acum castig bani indiferent daca muncesc sau nu si nu pot fi nici concediat Prietenul: Da, e ciudat Eu: Mie mi se pare normal Prietenul: Mda, stiu ca tu esti oarecum fixat pe ideile tale, dar slujbele sunt foarte populare Evident functioneaza pentru multi oameni Eu: Dar cum e cu gasirea unui loc de munca? Toata lumea obtine unul in mod automat? Prietenul: Oh, nu Oamenii trebuie sa le caute si sa aplice la ele Eu: si cum procedeaza? Decid ce vor sa faca si gasesc un serviciu care sa le permita? Prietenul: Ei, nu e atat de simplu in cea mai mare parte a timpului cauta ce e disponibil, desi e posibil sa nu fie exact ce le place Eu: Dar odata ce gasesc un loc de munca, sunt deja angajati? Prietenul: Nu Din nou, nu e atat de simplu Este o piata competitiva Trebuie sa aplice, dar e posibil sa nu fie alesi E posibil sa aplice pentru mai multe slujbe inainte sa li se ofere una, iar aia e posibil sa nu fie cea mai interesanta De asemenea, milioane de oameni care vor sa lucreze nu gasesc loc de munca Eu: imi suna foarte stresant Ce fac daca nu pot sa gaseasca un loc de munca? Prietenul: Trebuie sa traiasca pe spinarea altora A guvernului, a partenerului de viata sau a unui prieten sau membru de familie Eu: si daca tot nu gasesc loc de munca si nu mai au pe spinarea cui sta? Prietenul: Atunci ar putea ajunge in strada Eu: Nu suna ca ceva care sa-ti ofere vreo siguranta Prietenul: Pai cei mai multi oameni nu sfarsesc astfel Per total merge destul de bine in plus, se pare ca nu e chiar atat de rau sa ajungi in strada Oamenii se descurca Eu: si cei mai multi oameni isi iubesc slujbele? Prietenul: Nu, cel putin 80% dintre ei nu Eu: Atunci de ce merg la munca? Prietenul: Au nevoie de bani Ce altceva ar putea face? Eu: Ar putea castiga bani fara sa aiba o slujba Prietenul: Poate, dar cine face asa ceva? Eu: Eu fac Prietenul: Da, dar tu esti ciudat Eu: Apreciez ca mi-ai impartasit toate astea, dar intr-o lume care considera genul asta de slujbe normalitate, cred ca voi ramane la abordarea curenta, chiar daca tu o consideri ciudata imi place ce fac, sunt platit bine, indiferent daca muncesc sau nu, pot calatori oricand vreau, nu am sefi, nu pot fi concediat, nu sunt supra-impozitat, pot da tot ce-i mai bun din mine fara sa ma simt presat sa fiu mediocru, iar daca lucrez cu cineva si suntem atrasi unul de celalalt, putem face sex si apoi ne intoarcem la treaba cu un zambet pe fata in plus, nu e dat nimeni in judecata si pot folosi Stapane ca titlu oficial Prietenul: Suna bine, dar cei mai multi n-o pot face Eu: si de ce nu? Prietenul: Nu toti oamenii sunt suficient de destepti Eu: Exista multi oameni nu foarte inteligenti care castiga venituri pasive Ai fi uimit cata capacitate mentala se elibereaza atunci cand nu ai de-a face cu sefi si cu politicile societatii, cand nu te chinui sa faci ceva mediocru, in loc sa depui toate eforturile si cand nu esti stresat de perspectiva somajului sau a celibatului Prietenul: Adevarat, dar si acei oameni sunt la fel de ciudati Eu: Poate Prietenul: De asemenea, venitul pasiv este prea complicat pentru majoritatea oamenilor Eu: Daca oamenii se pot descurca cu toate problemele de serviciu, cred ca le va fi foarte usor sa castige venituri pasive Nu trebuie sa alergi dupa un loc de munca, nu aplici, nu ai sefi, nu ai politica firmei, nu trebuie sa-ti economisesti timp de concediu, nu risti sa fii concediat si ai taxe mai mici Da, la inceput castigi mai putin, dar daca oamenii pot suporta sa munceasca pentru altii, cred ca se pot descurca si cu asta Prietenul: Eu inca sunt sceptic si te sfatuiesc sa te mai gandesti la asta Din nou, slujbele se bucura de o mare popularitate Cred ca ar trebui sa incerci Eu: Crezi ca mi-ar placea? Prietenul: Nu, dar cred ca te-ai putea obisnui Crede-ma Va fi bine Din nou, sunt foarte populare Eu: Poate pentru cafeaua pe gratis! Obtineti venit pasiv fara sa va schimbati cariera Acum ca am trecut de etapa stabilirii obiectivului si am discutat putin despre gandirea necesara - sper ca v-a placut umorul ultimului capitol! - sa trecem la metoda crearii surselor de venit pasiv Vom incepe de la un nivel general, urmand sa intram in detalii in capitolele viitoare Metoda despre care vorbesc are trei etape de baza: 1 Crearea valorii; 2 Livrarea valorii; 3 Plata Observati ca aceste trei etape se regasesc in cadrul oricarei strategii de obtinere a unei forme de venit Spre exemplu, daca aveti un serviciu obisnuit creati si livrati valoare catre angajator, urmand sa fiti platiti pentru asta Prin urmare, ce difera la venitul pasiv? Diferenta intervine in principal la nivelul celei de-a doua etape Atunci cand generati venit activ la locul de munca, valoarea este livrata o singura data indiferent de rezultatul muncii, acesta este predat angajatorului La fel se intampla in cazul in care va oferiti serviciile in calitate de contractori independenti Prestati un serviciu pentru client (crearea valorii), ii predati rezultatul muncii (livrarea valorii) si sunteti platiti pentru asta in cadrul strategiei venitului pasiv, ideea de baza este livrarea aceleiasi valori de un numar cat mai mare de ori Din acest motiv, nici plata nu va mai avea loc o singura data Crearea valorii pasive O greseala pe care o fac cei mai multi atunci cand incearca sa-si creeze primele surse de venit pasiv este sa se concentreze pe monetizare inainte sa aiba ce sa monetizeze Este o pierdere de timp si de energie, dar oamenii fac asta TOT TiMPUL! indraznesc sa spun ca cele mai multe esecuri de care am auzit implica oameni care au vrut sa monetizeze sisteme lipsite de valoare incearca sa sara direct la bani, iar rezultatele lor sunt in mod previzibil proaste Fac echivalentul cersetoriei in afaceri si nu castiga mai mult decat cersetorii Nu puteti produce o sursa de venit pasiv pana nu furnizati valoare pasiva, dupa cum nu puteti prinde peste inainte sa gasiti o apa cu pesti Concentrati-va in primul rand pe crearea valorii si numai dupa ce stiti ca oferiti suficienta valoare incepeti sa va ganditi la monetizare Daca va concentrati numai pe monetizare, este ca si cand ati zice: "Unde sunt afurisitii aia de pesti? Poate se ascund dupa acesti cactusi Sau poate sub bolovanul asta Trebuie sa fie pesti pe-aici pe undeva Fir-ar sa fie, am platit o gramada de bani pe navodul asta Acum, pesti, ascultati aici! Va ordon! iesiti de unde sunteti ascunsi si aruncati-va la mine in plasa!" Oricat de stupid suna, asta e ceea ce fac oamenii atunci cand se entuziasmeaza in legatura cu venitul pasiv fara sa acorde cea mai mica atentie valorii pasive Odata ce ati interiorizat mentalitatea crearii surselor de venit pasiv si o simtiti ca pe a doua natura va puteti gandi si la monetizarea timpurie, pentru ca veti sti unde sa cautati oportunitatile Pana atunci, va incurajez sa va ganditi serios la crearea valorii pasive inainte sa treceti la etapa monetizarii Deveniti buni la gasirea apei, apoi lucrati la abilitatile de pescar Cum veti sti daca aduceti valoare? Feedback Voi porniti la drum pe baza de presupuneri Oamenii carora va adresati sunt instanta suprema care va stabili daca le-ati furnizat valoare sau nu Daca vreti sa faceti oamenii sa rada si nimeni nu rade, atunci nu aduceti valoare Nu ati creat sursa Este in regula Se mai intampla Uneori incercarile voastre de furnizare a valorii vor fi sortite esecului Experienta joaca un rol insemnat in crearea valorii Aveti nevoie de ceva timp sa discerneti ce considera oamenii ca fiind de valoare si ce nu Sunt sigur ca am scris multe articole de care nu i-a pasat nimanui, dar asta m-a ajutat sa inteleg mai bine nevoile oamenilor si modul in care le pot veni in intampinare Cu cat veti fi mai buni in crearea valorii pasive, cu atat va va fi mai usor sa obtineti venituri din asta Livrarea valorii pasive si plata Expresia de venit pasiv sugereaza ca diferenta fata de venitul activ ar fi data in principal de cel de-al treilea element, respectiv de modalitatea de plata in realitate, dupa cum am aratat, diferentele apar la nivelul modalitatii de livrare a valorii Aplicand metoda venitului activ predati rezultatele muncii voastre o singura data si primiti in schimb o singura suma de bani Prin aplicarea unei strategii specifice venitului pasiv, predati aceste rezultate de mai multe ori (catre una sau mai multe persoane) si sunteti platiti pentru fiecare predare Mai mult, pentru ca strategia pe care o aplicati sa fie una pasiva, predarea valorii catre clienti trebuie sa se efectueze fara eforturi directe din partea voastra Spre exemplu, atunci cand public un articol pe blog, acesta ajunge imediat la oameni din toata lumea, desi eu nu l-am trimis personal fiecaruia Predarea valorii se face in mod automat De ce un singur client? iata o buna intrebare De ce aveti un singur client? O persoana cu slujba este doar un afacerist care vinde unui singur client Daca luati strategia venitului pasiv si o aplicati pentru un singur client, avem o strategie de venit activ Un sef Un angajator Un singur client O persoana care genereaza venit pasiv prefera sa livreze valoare mai multor clienti simultan O alta optiune consta in livrarea repetata a valorii catre aceeasi persoana Un exemplu ar fi inchirierea unei proprietati catre un singur client care plateste o chirie lunara Atunci cand oamenii trec de la modul de gandire orientat spre venitul activ la cel orientat spre venitul pasiv, de obicei incep sa se intrebe cum sa furnizeze valoare unui numar mai mare de oameni in loc sa aveti un singur client pentru munca voastra, de ce nu 10 clienti sau 100 sau 1 000? De ce nu 1 000 000 de clienti? Cati oameni puteti ajuta? Cresterea la scara Observati ca in cadrul strategiei active nivelul venitului depinde de cantitatea de valoare creata si de pretul acesteia Daca aveti un angajator sau o clientela, pentru a va creste venitul trebuie sa creati mai multa valoare sau sa ii majorati pretul in cadrul strategiei pasive, pentru a castiga mai multi bani nu este nevoie sa cresteti pretul sau sa creati intruna valoare Tot ce aveti de facut este sa identificati mijloacele prin care valoarea creata de voi poate deveni accesibila tuturor celor care ar putea beneficia de pe urma acesteia Cand va veti pune problema trecerii la o scara mai larga, veti descoperi ca puteti face aceeasi munca de pana acum, atata timp cat puneti rezultatele la dispozitia mai multor persoane Aveti nevoie doar de o noua metoda de livrare a valorii Spre exemplu, puteti scrie software pentru societatea la care v-ati angajat sau puteti dezvolta o aplicatie proprie pe care s-o puneti la descarcat pe App Store Puteti lucra ca avocati cu un singur client sau puteti scrie si vinde carti de consiliere juridica, ajutand in acest fel mai multe persoane Ganditi-va ce faceti in momentul de fata Cum v-ati putea modifica activitatea pentru a furniza valoare unui numar mai mare de oameni? Este posibil ca angajatorul vostru sa foloseasca deja rezultatele muncii voastre in cadrul unei strategii de venit pasiv Voi lucrati o singura data, iar seful obtine o sursa de venit pe termen lung Sau poate ca munciti pentru a sustine sistemul prin care societatea la care lucrati asigura venitul pasiv al investitorilor si fondatorilor sai Vanzarea este sistemul sanguin al oricarei afaceri Cat timp vindeti unui singur client, nu curge suficient sange prin vene, prin urmare nu aveti flux Pentru a pasi pe taramul venitului pasiv, incepeti sa puneti sub semnul intrebarii inteligenta din spatele unui sistem creat pentru a vinde unui singur client incepeti sa ganditi pe o scara mai larga, respectiv ganditi-va la o modalitate prin care serviciile voastre ar putea aduce o imbunatatire in viata cat mai multor persoane De ce sa vindeti unui singur client? Largiti-va orizonturile si realizati ca daca un angajator este dispus sa va plateasca pentru valoarea pe care o creati o singura data, exista sanse ca si altii sa fie dispusi sa plateasca - daca pur si simplu nu ati mai fi atat de dependenti de unicul vostru client incetati sa fiti egoisti cu valoarea pe care o produceti! Tind sa consider oamenii care folosesc strategia venitului activ ca fiind mult mai egoisti decat cei care folosesc strategia pasiva Poate ca suna dur, dar adevarul e ca beneficiarii venitului activ nu sunt foarte darnici Ei livreaza valoarea creata unui singur client Nu credeti ca este destul de putin, cand traim intr-o societate care numara mai multe miliarde de oameni? Cel mai des oamenii considera asta o forma de loialitate, dar de fapt este doar un mod limitat de a vedea lucrurile Dupa cum am spus, poate ca seful vostru se foloseste deja de acest mod limitat de gandire in timp ce obtine venit pasiv pentru sine si pentru altii din valoarea pe care ati creat-o Beneficiarii venitului pasiv cauta in permanenta mijloace prin care sa puna valoare in mana unui numar cat mai mare de oameni Ei iubesc sa imparta cu altii, iar societatea ii rasplateste cu mai multe surse de venit pasiv Societatii nu-i pasa cat de mult munciti voi Nu-i pasa cat de creativi sunteti ii pasa numai de valoarea pe care o aduceti efectiv in vietile oamenilor Pentru asta sunteti platiti - pentru valoarea pe care o furnizati Nu sunteti platiti pentru ideile voastre sau pentru orele nesfarsite de munca Oricum, despre asta voi vorbi mai mult in capitolele care urmeaza Deocamdata, tema voastra este sa va ganditi la valoarea pe care o creati in prezent si sa gasiti o metoda prin care aceasta ar putea sa ajunga simultan la mai multe persoane Nu conteaza daca aveti sau nu slujba Ce valoare aduceti familiei si prietenilor? De ce se deranjeaza oamenii sa-si petreaca timpul cu voi? Ce alte forme de valoare ati mai putea crea daca ati depune efortul? indiciu: nu trebuie sa livrati personal aceasta valoare Trebuie doar sa va asigurati ca livrarea are loc incepeti tranzitia catre un mod de gandire care presupune sa fiti mai generosi cu ceilalti Pana la urma, despre asta este venitul pasiv Este corect sa castigam venit pasiv? Unii oameni m-au intrebat daca este sustenabil ca fiecare sa incerce sa castige venit pasiv si as vrea sa clarific acest aspect inainte sa trec mai departe in realitate, oamenii sunt liberi sa aleaga intre strategia venitului pasiv si cea a venitului activ si de cele mai multe ori opteaza pentru ultima varianta De ce fac asta, in ciuda dezavantajelor? Cred ca principalul motiv este influenta exercitata de societate in sensul alegerii acestei strategii Probabil ca multe persoane fac aceasta alegere fara sa aiba suficiente cunostinte despre venitul pasiv Mai mult, scoala si parintii ajuta la educarea maselor in aceasta directie Personal, consider ca daca tot mai multi oameni ar incepe sa castige venit pasiv in detrimentul celui activ, piata s-ar adapta fara nicio problema in aceste conditii, nivelul remuneratiilor din sectorul activ ar inregistra o crestere semnificativa, iar executarea sarcinilor specifice ar deveni mult mai atractiva decat in prezent in momentul de fata avem prea multi oameni care cauta slujba si prea putine locuri de munca Prin urmare, este cu adevarat intelept sa educam tanara generatie in scopul obtinerii unei slujbe? Nu, asta este o prostie care nu face decat sa inrautateasca situatia Pe termen lung, acest mod de gandire determina scaderea salariilor si a standardelor de viata Cred ca o solutie mult mai viabila este invatarea strategiilor de venit pasiv, astfel incat oamenii sa poata face o alta alegere Venitul pasiv este o optiune excelenta, din moment ce oamenii nu sunt obligati sa-si caute slujba De fapt, pot chiar sa stimuleze crearea unor locuri de munca Amintiti-va ca strategia obtinerii de venit pasiv implica punerea valorii create la dispozitia mai multor persoane Nu vad niciun motiv pentru care ar trebui sa ne retinem din furnizarea valorii Daca va licentiati cartea catre o editura si primiti venit pasiv sub forma unor redevente, editorul isi poate in schimb plati angajatii care indeplinesc diferite sarcini pentru a pastra sistemul in functiune Cartea voastra ajuta la asta si creeaza locuri de munca si salarii pentru ceilalti Strategiile de venit pasiv si activ se sustin reciproc Nu sunt opuse una celeilalte Cred ca este sanatos ca ele sa coexiste Personal, eu nu vreau un serviciu obisnuit, dar inteleg ca multi oameni vor asta, uneori cu disperare Poate ca iau peste picior gandirea de angajat pentru a determina oamenii sa caute si alte solutii, dar respect capacitatea fiecaruia de a face propriile alegeri Cat despre corectitudinea obtinerii de venit pasiv, as spune ca e mai mult decat corect Este de-a dreptul generos Dupa cum am spus in capitolele anterioare, venitul pasiv tinde sa fie mai benefic si mai putin taxat decat cel activ De asemenea, strategiile de venit pasiv aduc mai multa valoare in economie, motiv pentru care este absolut normal sa fie mai bine remunerate Prin faptul ca sprijiniti crearea de slujbe pentru ceilalti, generati mai multe impozite decat daca ati fi castigat aceeasi suma ca venit activ Nu este neobisnuit ca oamenii care castiga venituri active sa considere venitul pasiv ca fiind o strategie lacoma ironia face sa fie la fel de usor sa consideri ca acesti oameni au o mai mica contributie la bunastarea generala, din moment ce furnizeaza valoare unui singur angajator, cu toate ca prin munca lor ar fi putut ajuta mai multe persoane Adevarul este ca ambele strategii cauta sa aduca valoare, dar in modalitati diferite Patru strategii de obtinere a venitului pasiv Pentru a genera venit pasiv aveti nevoie de o metoda prin care sa castigati bani fara sa fie nevoie sa munciti incontinuu pentru a mentine sistemul in functiune Daca trebuie sa munciti zilnic pentru a nu va scadea veniturile, atunci castigati venit activ, nu pasiv Venitul pasiv continua sa vina chiar daca nu mai munciti in mod efectiv Este adevarat ca multe forme de venit pasiv necesita desfasurarea unor activitati minime de intretinere, dar asta nu inseamna ca trebuie sa indepliniti personal toate aceste sarcini Puteti delega sarcinile respective unor alte persoane sau tehnologiei Un sistem orientat spre obtinerea de venit pasiv implica o forma de delegare Ce se deleaga si cui? Cine va rezolva sarcinile active daca nu va veti ocupa personal de ele? Sistemul vostru de venit pasiv trebuie sa aiba raspunsurile la aceste intrebari Mie imi place sa deleg sarcini tehnologiei pentru ca este rapida, eficienta si ieftina Mai mult, tehnologia functioneaza excelent pentru afacerile online Spre exemplu, am delegat distributia articolelor mele serverului pe care imi este gazduit site-ul Postez articolul pe server cu o simpla apasare de buton, dupa care diferitele elemente de software si hardware se ocupa de restul Tehnologia este atat de omniprezenta in zilele noastre incat este usor sa pierdem din vedere tot ceea ce face pentru noi, dar ea poate juca un rol vital in cadrul oricarui sistem de venit pasiv Cum mi-as fi distribuit lunar articolele catre milioane de cititori in lipsa acestei tehnologii? Ar fi trebuit sa depun un efort urias Observati ca si atunci cand comunicati prin intermediul tehnologiei beneficiati de avantajele sistemelor de venit pasiv Mesajul vostru ajunge unde trebuie prin intermediul unui echipament care a fost proiectat, construit si intretinut de alte persoane Poate ca nu platiti direct acesti oameni, dar ei au lucrat oricum pentru voi Asadar, daca deja va bazati pe astfel de sisteme pentru a va satisface nevoile de comunicare, de ce nu v-ati baza pe ele si pentru a obtine venituri? De asemenea, o parte dintre sarcinile voastre pot fi delegate altor persoane intr-o afacere de tip afiliat puteti delega sarcina procesarii si executarii comenzilor, precum si relatiile cu clientii Spre exemplu, daca folositi programul de afiliere al Amazon, delegati efectiv o parte semnificativa a operatiunilor catre Amazon Din perspectiva marketingului afiliat, o vanzare efectuata in acest mod poate sa para foarte pasiva, dar asta pentru ca angajatii de la Amazon efectueaza o mare parte din munca activa necesara Construieste sau imprumuta Exista mai multe optiuni pentru crearea unei surse de venit pasiv, si anume: 1 Conceperea de la zero a propriului sistem de venit pasiv; 2 invatarea metodelor aplicate de persoane care au castigat venit pasiv si aplicarea acestora; 3 Folosirea sistemului creat de altcineva (de obicei in schimbul unei sume de bani); si 4 Aplicarea unei combinatii a celor de mai sus De-a lungul timpului am folosit toate aceste abordari, dar nu ma pot pronunta care dintre ele ar fi cea mai buna Alegerea pe care o faceti depinde de o mare varietate de factori, precum timpul si capitalul de care dispuneti, dar si de abilitatile si obiectivele personale Daca vreti o provocare reala, crearea de la zero a propriului sistem de venit pasiv va poate aduce cele mai mari satisfactii Avantajul acestei abordari consta in faptul ca sistemul va apartine in intregime, prin urmare ii cunoasteti toate secretele si il puteti adapta oricaror cerinte Pe de alta parte, crearea de la zero a unui sistem de venit pasiv implica mult mai multa munca si timp inovatia este riscanta Uneori, se merita sa riscati Alteori nu Cel mai adesea oamenii imprumuta idei de la ceilalti De ce sa reinventati roata? invatati ce merge la majoritatea oamenilor si aplicati metode similare Exista numeroase carti si sisteme create de antreprenori care sunt dispusi sa va invete cum sa faceti ce au facut ei Unii ofera aceste informatii in mod gratuit, in timp ce altii le impartasesc in schimbul unei sume de bani Atata timp cat este vorba despre un sistem functional si eficient, consider ca se merita investitia in anii ’90, in timp ce incercam sa-mi pun pe picioare afacerea cu jocuri electronice, am cumparat o carte intitulata "Cum sa iti vinzi software-ul", de Bob Schenot (n t : in original, "How to Sell Your Software") Cartea cuprindea o descriere a sistemului conceput de Bob, o mare parte dintre informatiile respective avand aplicabilitate si in afacerea mea Desigur, in ziua de astazi metodele lui Bob sunt complet depasite, dar la momentul respectiv mi-au oferit un punct de plecare pentru construirea unui sistem de vanzari O varianta ieftina este folosirea sistemului conceput de o alta persoana Un exemplu ar fi licentierea unei carti catre o editura sau vanzarea ei in format electronic pe Amazon Aceasta poate parea o afacere excelenta pentru ca nu platiti nimic in avans, dar va poate costa mult mai mult in cazul in care va merge bine, tinand cont de faptul ca renuntati la un procent semnificativ din vanzari in favoarea celui care va pune sistemul la dispozitie Mai mult, desi furnizorii sistemelor respective sunt foarte buni la procesarea comenzilor si la relatiile cu clientii, de obicei nu asigura promovarea produselor, prin urmare este destul de dificil sa va faceti remarcati Acestea fiind spuse, astfel de sisteme va pot scuti de foarte multa munca, in asa fel incat sursele voastre de venit sa fie foarte pasive Abordarea mea preferata este una hibrida imprumut mai multe idei de la altii, dar imi place sa imi aduc propria contributie Rareori ma bazez exclusiv pe sistemele altor persoane, in special pentru ca metodele de promovare ale acestora nu se potrivesc cu publicul meu, prin urmare trebuie sa ma ocup singur de aspectele respective Sa cumperi sau sa nu cumperi intrebarea care se pune este daca ar trebui sa cumparati sistemele altor persoane, platind pentru cunostintele sau resursele acestora in general cred ca este o idee buna, mai ales la inceput, dar numai daca sunteti atenti, pentru ca puteti arunca o multime de bani pe produse de proasta calitate Pe de alta parte, cumpararea unui sistem bun va poate oferi un plus urias de valoare Puteti invata intr-o perioada scurta de timp lucruri care altora le-au luat ani sau decenii de munca Obisnuiam sa fiu mai mult decat dispus sa platesc pentru tot ce parea sa fie o informatie valoroasa in domeniu si am aruncat banii pe produse care s-au dovedit a fi inutile sau depasite Apoi am inceput sa reduc masiv cheltuielile si sa devin foarte pretentios, ceea ce m-a facut sa pierd cateva ocazii in sfarsit, am adoptat o atitudine pe care o consider mai practica si mai realista Sunt dispus sa platesc pentru know-how daca apreciez ca l-as putea aplica in mod eficient si daca provine dintr-o sursa de calitate Pentru mine, o sursa de calitate este o persoana care vrea cu adevarat sa ajute oamenii sa inteleaga si sa aplice metodele pe care le prezinta, nu doar sa vanda informatii de mana a doua pentru a castiga mai multi bani De asemenea, un sistem de calitate este cel care si-a dovedit deja eficienta in practica De obicei, atunci cand platesc pentru cunostinte nu incerc sa implementez direct sistemul unei alte persoane Pur si simplu caut idei noi pe care le-as putea folosi pentru a-mi actualiza sistemele existente Care sunt ultimele idei grozave pe care altfel le-as fi ratat? stiu ca atunci cand vine vorba de promovare oamenii care vand aceste sisteme pot incerca sa-mi apese butoanele emotionale si sa-mi ofere bonusuri pentru a ma convinge sa cumpar Fac tot posibilul sa ignor aceste tactici comerciale si sa cercetez in mod obiectiv valoarea produselor intrucat am mai fost intrebat asta, voi prezenta cateva sisteme pe care le puteti folosi cu incredere pentru a castiga venituri pasive pe internet Site Build i t Am inceput sa recomand Site Build it (SBi) pe la inceputul anului 2008 si de atunci le-am trimis cateva mii de clienti in continuare recomand cu caldura acest serviciu pentru amestecul incredibil de tehnologie, unelte, gazduire si educatie Ei au incercat sa vina cu solutia optima care sa ajute oamenii sa-si dezvolte afaceri de succes pe internet (nu numai site-uri) si chiar au reusit asta De asemenea, SBi gazduieste un forum de discutii activ unde membrii impartasesc trucuri si strategii Acesta in sine este o comoara de informatii utile, fara a mentiona suportul online oferit membrilor SBi Comisioanele SBi pentru servicii sunt foarte rezonabile Costurile anuale pentru un site SBi sunt mai mici decat ce platesc eu lunar pentru StevePavlina com Site-urile SBi sunt in mod evident capabile sa genereze cel putin la fel de mult venit pasiv ca si site-ul meu Recomand SBi mai ales daca aveti un subiect de care sunteti foarte interesati sau daca aveti cunostinte pe care vreti sa le impartasiti celorlalti in loc sa va postati ideile pe pagina de Facebook, le-ati putea face cunoscute pe propriul site, folosind articolele pe care le scrieti pentru a genera trafic La randul sau, traficul poate fi folosit pentru a obtine venituri Recomand SBi pentru ca oamenii fac bani seriosi din el, pentru ca ofera o solutie integrala si este foarte ieftin in raport cu valoarea pe care o furnizeaza Puteti urmari si pagina de Facebook a SBi, avand in vedere ca publica acolo diverse articole, actualizari, informatii speciale si multe altele imbogateste-te din cartile in format electronic Editorul meu, Hay House, m-a informat ieri ca vanzarile de carti in format electronic s-ar putea dubla anul acesta (n t : 2012) Ne aflam intr-o perioada fara precedent in care cererea pentru cartile in format electronic creste mult mai repede decat oferta, partial pentru ca diversele tablete s-au vandut nebuneste Exista o cerere incredibila pentru cartile care pot fi citite pe aceste tablete Mi-am petrecut saptamana trecuta in Canada si, in timpul zborului, am citit carti pe iPhone Mi-a placut la nebunie, in ciuda ecranului mic, si stiu ca nu numai mie Oamenii de langa mine citeau carti electronice pe iPad-uri Moda pentru acest tip de carti va continua ceva vreme Seara trecuta discutam cu prietenul meu Stewart Emery despre criza cartilor tiparite Stewart este co-autor al cartii "Succes de durata" (n t : in original, "Success Built to Last") si este o personalitate influenta in industria publicatiilor Cu ceva timp in urma a prezis ca fie Borders, fie Barnes & Noble isi vor inchide portile in maxim doi ani Doi ani mai tarziu (aproape la fix) Borders a dat faliment, iar Barnes & Noble a fost salvat de faptul ca si-a reorientat atentia catre cartile in format electronic inclusiv in ceea ce priveste propria mea carte pot observa cum vanzarile versiunii pentru Kindle depasesc vanzarile versiunii tiparite Ma astept ca aceasta discrepanta sa creasca in urmatorii cinci ani Aceasta situatie creeaza o serie de oportunitati neobisnuite pentru autorii de carti in format electronic in cele din urma oferta va prinde din urma cererea, dar pe moment aceasta din urma creste mult mai rapid Deocamdata cartile tiparite sunt mai numeroase decat cartile electronice, dar asta nu va dura multa vreme Prin lansarea tabletelor s-a creat o mina de aur pentru autorii de carti in format electronic Vic Johnson a observat acest trend si pana in prezent a castigat peste 7 milioane de dolari din carti in format electronic Acesta ofera un curs foarte detaliat despre cum face ceea ce face, denumit intr-un mod sugestiv "imbogateste-te din cartile in format electronic" (n t : in original "Getting Rich with eBooks") Am parcurs si eu acest curs si am invatat o multime de lucruri De asemenea, am vorbit direct cu Vic Acesta era falit atunci cand vanzarea de carti in format electronic a devenit biletul sau catre prosperitate, ceea ce explica de ce este atat de pasionat de subiect Va recomand sa urmariti cursurile lui Vic cu privire la sistemul sau de creare si de vanzare a cartilor in format electronic Aceasta oportunitate incredibila nu va dura vesnic Partea interesanta este ca Vic nu scrie singur tot continutul pe care il vinde El a castigat o gramada de bani din reambalarea unor lucrari aflate in domeniul public si din lucrari scrise de alte persoane in cadrul programului sau, Vic explica pe larg cum puteti face asta, inclusiv cum sa identificati oportunitati noi pentru cartile in format electronic pe care vreti sa le vindeti Sistemul lui Vic este o alegere buna daca abilitatile voastre de scriere nu sunt unele excelente sau daca aveti dubii cu privire la posibilitatea voastra de a crea singuri un continut de calitate Daca, pe de alta parte, va place sa scrieti, puteti folosi cursul lui Vic pentru partea de cercetare si promovare de care aveti nevoie pentru a va vinde cartile intr-un mod cat mai eficient Cred ca programul isi merita banii, iar Vic il vinde prin intermediul unui sistem care va permite sa il testati inainte de cumparare Deja am scris o carte, deci am parcurs intreaga procedura de publicare si stiu ce presupune Cu toate astea, am gasit o serie informatii valoroase in programul lui Vic De asemenea, am fost contaminat de entuziasmul lui Un alt avantaj consta in faptul ca nu aveti nevoie de un site propriu pentru a vinde cartile folosind metoda lui Vic Puteti invata sa castigati bani folosindu-va de anumite platforme specializate pentru procesarea vanzarilor Desigur, puteti crea un site care sa va ajute sa vindeti cartile, dar partea asta este optionala imi place ca Vic este foarte generos cu continutul sau si include tone de bonusuri si resurse care va pot fi de mare folos Va spune inclusiv cu ce furnizori de servicii lucreaza si va da datele lor de contact Programul lui Vic si SBi se pot completa reciproc Puteti crea cu usurinta un site SBi si o carte in format electronic cu acelasi subiect Site-ul SBi va poate ajuta sa va vindeti cartea, iar cartea va poate ajuta sa va promovati site-ul imi plac aceste tipuri de combinatii - spre exemplu cea dintre carte si site - pentru ca se promoveaza reciproc Am folosit o strategie similara atunci cand mi-am lansat afacerea cu jocurile Am vandut jocurile prin intermediul site-ului propriu, dar am si postat versiunile demo pe numeroase alte site-uri de descarcare de jocuri Site-urile respective m-au ajutat sa obtin trafic pe propriul meu site, de unde oamenii puteau cumpara versiunile integrale Vic foloseste o strategie asemanatoare, oferind carti ieftine pentru atragerea traficului catre site-urile sale in acest fel, face bani frumosi atat din carti in format electronic cat si din site-urile pe care le are, prin intermediul carora vinde diverse servicii si materiale Sistemul vostru preferat de venit pasiv Ce fel de sistem v-ar placea sa folositi pentru crearea unei surse proprii de venit pasiv? Doriti un site care sa genereze venituri? Sunteti inclinati mai degraba catre vanzarea unui produs folosind site-urile altor persoane? Sau poate un sistem care sa le cuprinda pe amandoua? Sau vreti ceva cu totul diferit de acestea? Un sistem de venit pasiv bun va va permite sa va puneti in valoare punctele forte si sa delegati sarcinile la care nu va pricepeti Sunteti dispusi sa creati continut si aveti nevoie de o platforma eficienta de publicare? V-ati simti mai confortabil vanzand produsele sau serviciile altor persoane? Vanzarea nu va face placere si ati prefera sa o delegati altora? Atunci cand vine vorba de un sistem de venit pasiv, testul cheie consta in rezultatele practice ale acestuia Puteti visa cat vreti voi, dar visele nu pot aduce venituri Daca nu ati creat niciodata un sistem de la zero, va recomand ca pentru inceput sa imprumutati sistemul unei alte persoane Odata ce ati testat un astfel de sistem, va puteti hotari daca vreti sa il folositi in continuare, daca ar fi mai bine sa incercati si alte sisteme sau, de ce nu, daca sunteti pregatiti sa va asumati provocarea crearii unui sistem propriu Nu exista un mod corect sau gresit de a face asta De regula, un sistem de venit pasiv eficient reuneste mai multe strategii de generare a veniturilor Un astfel de sistem este precum un computer care integreaza mai multe elemente de hardware si software ce functioneaza armonios impreuna iubiti-va sistemul Deocamdata nu trebuie sa va alegeti un anumit sistem de venit pasiv Pana la urma va trebui sa faceti si asta, dar pe moment vreau sa va familiarizati cu diversele optiuni si sa incepeti sa le cantariti intrati pe SBi si vedeti ce ofera Urmariti videoclipul lui Vic si observati ca acesta este o parte a programului sau de vanzari Care aspecte din cadrul acestor sisteme vi se par cele mai atractive? Va pun in valoare punctele forte? Va asteptati ca ele sa functioneze daca le-ati folosi? Cum le puteti adapta cerintelor proprii? Este important sa cultivati o relatie sanatoasa cu sistemul pe care il folositi Daca iubiti sistemul respectiv, atunci il veti utiliza Daca nu prea va place, va veti plictisi repede Eu nu pot face investitii imobiliare in scopul obtinerii de venit pasiv pentru ca m-ar plictisi pana la lacrimi si nu as simti ca produc prea multa valoare Unii oameni pot fi foarte pasionati de imobiliare, dar nu se potriveste cu personalitatea si cu valorile mele Pe de alta parte, imi place sa scriu pe blog Atunci cand am o idee simt nevoia sa o transmit imediat mai departe Ma bucur ca munca mea este accesibila oricarei persoane conectate la internet si iubesc sistemele de venit pasiv care imi permit sa fiu generos cu valoarea pe care o furnizez si sa nu cer bani la tot pasul Nu vreau sa faceti greseala de a adopta un sistem de venit pasiv pe care abia l-ati putea tolera Vreau sa va alegeti un sistem pe care-l apreciati cu adevarat Scapati de munca pe care-o urati pentru a putea face ceea ce va place mai mult Atunci cand faceti ceva ce iubiti, veti contribui mai mult, iar in final asta e tot ce conteaza Sursele autodisciplinei in mare parte, autodisciplina provine din presiunea sociala Asa ajung oamenii din armata foarte disciplinati, in special in randul trupelor speciale Nu vor sa-si traga echipa in jos, ca atare trebuie sa dea tot ce au mai bun Loialitatea fata de colegii de echipa ii obliga sa pastreze standardul ridicat Loialitatea fata de tara si fata de anumite principii poate de asemenea ajuta la intarirea autodisciplinei Ei muncesc pentru cauze mai mari decat propriile interese Daca isi pierd increderea in cauza respectiva, autodisciplina lor are de suferit Acelasi lucru poate fi spus despre proiectele in echipa din cadrul societatilor Oamenii pot deveni mai disciplinati daca le pasa de echipa cu care lucreaza Presiunea sociala ii determina sa munceasca Pentru altii, autodisciplina provine din sprijinul acordat de familie Nu vor sa-si dezamageasca rudele, prin urmare isi fac datoria Daca nu mai sunt conectati cu echipa sau cu familia, autodisciplina lor are de suferit Sa presupunem ca tranzactionati actiuni si va este dificil sa va autodisciplinati Daca faceti asta doar pentru voi si nu exista o cauza superioara - ceva in care sa credeti si care sa va emotioneze - cel mai probabil veti esua in incercarile voastre de a va intari disciplina Motivul principal consta in lipsa unei nevoi superioare de disciplina Nimanui nu-i pasa cati bani castigati, iar asta inseamna ca, undeva in subconstient, nici voua n-o sa va pese prea mult Banii in sine nu sunt o motivatie suficienta pentru a genera disciplina Exista un motiv pentru care oamenii sunt inglodati in datorii La fel si statele Recent, unul dintre prietenii mei a creat un fond de investitii pe care a inceput sa-l administreze Trebuie sa fie foarte disciplinat pentru ca tranzactioneaza cu banii altora, inclusiv cu ai familiei si prietenilor, pe care nu vrea sa-i dezamageasca L-am incurajat sa investeasca in mod responsabil din punct de vedere social si ambiental, pentru a simti ca face ceva bun cu banii i-a placut ideea, ca atare a decis sa nu investeasca in anumite tipuri de societati si s-a concentrat pe afacerile care dau exemple pozitive prin activitatea pe care o desfasoara Autodisciplina vine din interes Daca nimanui nu-i pasa ce faceti, probabil ca nu va pasa nici voua si probabil ca nu e nevoie sa faceti asta oricum Daca lucrati doar pentru voi, pe parcurs veti avea probleme cu autodisciplina Motivarea este in sine o lupta continua Sa presupunem ca vreti sa castigati venit pasiv De ce i-ar pasa cuiva? De ce ar vrea cineva sa reusiti? Daca as vedea pe cineva stabilindu-si acest obiectiv fara nicio alta motivatie decat castigurile personale, as paria contra lui Nu va fi suficient de disciplinat pentru a-l duce la capat Poate ca se va entuziasma la inceput, dar va renunta foarte repede intr-un final, nimanui n-o sa-i pese iubesc sa-mi fac cunoscute ideile stiu ca daca descopar ceva nou il pot transmite multor alti oameni care vor beneficia de cunostintele mele Eu nici atunci cand muncesc pentru propriile mele proiecte nu am in minte doar interesele personale Faptul ca imi pot transforma ideile in proiecte utile si altora este o parte a motivatiei mele Chiar si la 20 de ani, motivatia mea consta in faptul ca puteam sa impart cu ceilalti Ma simteam frustrat atunci cand trebuia sa acord prea multa atentie partii financiare in detrimentul proiectelor creative Simteam ca daca mi-as automatiza sursele de venit as putea depune mai multa energie in creatie, iar asta ar fi benefic si altora, nu numai mie Am inteles faptul ca daca nu faceam asta, aveam sa mor fara sa transmit lumii mesajul meu in trecut am facut greseala sa incerc sa creez surse de venit pasiv pentru care unica motivatie era una financiara Mai mult, am participat la doua cursuri de investitii imobiliare si n-am facut nimic cu ele Am considerat munca respectiva plictisitoare, iar banii nu ma motivau suficient cat sa merg inainte Ce va emotioneaza? Puteti include asta in proiectul vostru? Va va incuraja sa lucrati cateva ore in plus in loc sa pierdeti timpul pe Facebook? stiu ca majoritatea celor care citesc aceasta carte vor esua, chiar si dintre cei care par dedicati atingerii scopului Criteriul pe care l-as folosi pentru a decide pe succesul cui as putea paria ar fi existenta unei alte persoane careia sa-i pese daca veti reusi in cazul in care confortul personal este unica voastra motivatie si nu-i pasa nimanui altcuiva, esecul este aproape garantat Daca, in schimb, vad o persoana care munceste la un proiect impreuna cu prietenii si familia, dedicandu-se crearii unei surse de venit cu efect social pozitiv si avand o viziune clara a modului in care venitul pasiv ii va spori posibilitatea de a contribui cu ceva, as spune ca are toate sansele sa reuseasca ce si-a propus Sa presupunem ca doua persoane imi cer ajutorul pentru rezolvarea unei probleme cu care se confrunta in procesul crearii primei lor surse de venit pasiv, iar eu am timp sa ajut una singura Prima imi scrie ca vrea sa obtina venit pasiv pentru ca e satula de munca pe care o desfasoara si vrea sa-si dea demisia cat mai repede Cealalta imi spune ca face parte dintr-o formatie, ca membrii formatiei vor sa creeze cantece despre iubire si pace si ca vor sa-si automatizeze veniturile pentru a se putea dedica muzicii si transmite mesajul lor mai departe Pe care dintre acestea credeti ca as ajuta-o? Eu am reusit in proiectele mele pentru ca am primit si primesc in continuare un suport social incredibil pentru munca pe care o desfasor in fiecare an castig mii de dolari din donatii Oamenii imi prezinta mereu noi oportunitati de afaceri Sunt invitat sa vorbesc la evenimente Chiar si atunci cand am inceput, in 2004, primeam multe informatii utile de la cititorii mei si de la alti bloggeri Oamenilor le placea ce faceam, ca atare ma incurajau si ma ajutau Asa am reusit pe acest drum Nu a fost o cursa individuala Editorul meu a venit singur la mine si mi-a propus o colaborare Unde ar fi fost tot acest sprijin daca motivatia mea era numai castigul personal? inexistent Oamenii care au probleme financiare au tendinta sa demonizeze oamenii bogati Am facut la fel atunci cand eram falit, apoi am inteles ca daca asta este ceea ce cred despre oamenii bogati, nu voi ajunge niciodata sa fiu printre ei Am realizat ca ar trebui sa-mi pastrez orizonturile deschise si sa nu-i judec inainte sa-i cunosc Am facut asta si am fost deseori surprins cat de placuti, respectuosi si generosi erau M-au ajutat sa-mi schimb mentalitatea si am realizat ca banii ofera oamenilor bogati libertatea de a se concentra numai pe contributia pe care o aduc omenirii Chiar si atunci cand cineva pare ca a reusit in mod necinstit si pentru propria sa bunastare, motivatia reala este de regula una sociala Pentru multi dintre banditii moderni, motivatia a fost sa poata avea grija de familiile lor Veti descoperi ca este mult mai usor sa va disciplinati atunci cand aveti un motiv social pentru a reusi Mai mult, atunci cand exista ceva presiune sociala pozitiva nu aveti cum sa nu reusiti Oamenii nu va vor permite sa esuati in momentele de slabiciune cineva o sa va ofere acel discurs de incurajare de care aveti atata nevoie Daca incercati sa renuntati la proiectul vostru, cate persoane vor incerca sa va impiedice? Daca raspunsul vostru cinstit este zero, mai bine ati schimba asta in cel mai scurt timp Daca eu as incerca sa renunt la blog, cate persoane ar incerca sa ma convinga sa continui? Sunt sigur ca multe Credeti ca asta joaca un rol in a ma motiva sa-mi public ideile duminica dimineata, chiar daca nu este absolut necesar? Sigur ca da Daca nu i-ar pasa nimanui, nu m-as deranja sa fac asta Va sugerez sa povestiti despre obiectivele voastre familiei si prietenilor Puneti-le pe pagina de Facebook Discutati despre ele in cercurile voastre sociale Cereti celorlalti sa va ajute sa le transformati in ceva ce ar sprijini din tot sufletul Ascultati ideile lor Nu ii fortati sa isi schimbe parerile daca nu sunteti de acord cu ele, dar observati ce idei rezoneaza cu voi, apoi modelati-va obiectivul intr-o forma care sa va motiveze mai profund decat versiunea anterioara Treceti cu vederea componenta sociala a motivatiei numai daca vreti neaparat sa dati gres Venitul pasiv - combustibilul unei vieti implinite Daca nevoia de salvare este ceea ce va motiveaza sa obtineti venit pasiv, cel mai probabil veti esua Venitul pasiv va actiona ca un combustibil pentru alimentarea stilului vostru de viata actual Altfel spus, este ca si cand v-ati antrena cu gantere mult prea grele si, in loc sa cautati unele mai usoare, ati adauga si mai multe discuri la ele in felul acesta va veti face si mai mult rau Nu este o abordare inteleapta Daca nu va place stilul vostru de viata, e cazul sa schimbati asta Sa nu credeti ca veti gasi o salvare prin crearea unor surse de venit pasiv Nu va merge Sfatul meu ar fi ca inainte sa treceti la crearea unor surse de venit pasiv sa incepeti sa faceti ceva ce stiti ca va place Pe aceasta fundatie sanatoasa veti putea trece la dezvoltarea unor surse de venit pasiv care sa va potenteze stilul de viata si spiritul creator Spre exemplu, daca lucrati ca profesor de fiiness si va place ceea ce faceti, va puteti extinde serviciile cu un curs online, cu o carte in format electronic sau cu un site care va va permite sa furnizati valoare oamenilor chiar daca nu ii antrenati pe toti personal in plus, aceasta abordare va va aduce si venituri pasive Daca in schimb va urati slujba actuala si vreti sa obtineti venit pasiv ca sa puteti renunta la ea, munca pe care o faceti va fi ca un bolovan agatat de gat care va va trage intruna in jos Problema reala consta in standardele voastre scazute si in lipsa respectului de sine De ce sunteti dispusi sa faceti o munca pe care o urati, pentru bani? Nu meritati mai mult de- atat? Aceasta mentalitate este una falimentara inseamna ca nu veti furniza niciodata cele mai bune servicii, ca atare nici veniturile nu vor fi unele pe masura Daca incercati sa obtineti venit pasiv din aceasta postura, disponibilitatea voastra de a face ceva ce urati in schimbul unor sume de bani se va perpetua si va va afecta modul de abordare a venitului pasiv Va veti concentra numai pe partea financiara si veti alege prima metoda despre care credeti ca va poate aduce bani, chiar daca veti face tot ceva ce urati Poate veti deschide un site, chiar daca nu va place sa administrati site-uri Sau veti incepe un blog, cu toate ca nu va place sa scrieti Sau veti incerca sa scrieti propria carte, desi nu va doriti sa fiti scriitori Asta nu este altceva decat repetarea strategiei falimentare pe care ati folosit-o si pentru obtinerea venitului activ, cu exceptia faptului ca acum nu mai aveti sefi, colegi de birou si suficiente facturi care sa va oblige sa mergeti mai departe Prima problema pe care trebuie sa o rezolvati este lipsa voastra de initiativa in directia obtinerii unei satisfactii din munca pe care o desfasurati Venitul pasiv nu va va vindeca de aceasta disponibilitate de a va sacrifica fericirea in schimbul banilor Daca mentalitatea voastra este infectata de convingerea ca trebuie sa desfasurati o munca neplacuta in schimbul banilor, atunci intregul model pe care il aplicati in viata este gresit Daca veti incerca sa transpuneti acelasi model in domeniul venitului pasiv, nu va veti bucura de ceea ce faceti sau nu ii veti vedea scopul Veti renunta inainte sa continuam cu crearea surselor de venit pasiv, faceti o pauza si verificati modelul pe care il aplicati in prezent Obtineti satisfactie si fericire din slujba voastra? Depuneti toate eforturile? Va simtiti motivati sa mergeti la lucru in fiecare zi pentru ca faceti ceea ce va doriti? Sigur, este posibil sa aveti unele sarcini neplacute pe ici pe colo, dar care este imaginea de ansamblu? Ati putea spune ca va place cum traiti in prezent? V-ati dori sa extindeti asta? Daca da, atunci sunteti candidatii potriviti pentru venitul pasiv Daca nu, in primul rand trebuie sa va opriti si sa va corectati stilul de viata Din nou, daca sunteti dispusi sa faceti ceva ce nu va place in schimbul unui salariu, veti prelua acelasi model in urmarirea venitului pasiv Numai ca aceasta mentalitate nu este una eficienta Va determina sa coborati standardele, sa faceti o munca nedemna si sa depuneti mult mai putine eforturi inainte sa obtineti venituri pasive, faceti din fericire adevarata voastra prioritate Atata timp cat nu faceti asta, veti fi la fel de nefericiti pe latura pasiva cum sunteti si in prezent Venitul pasiv inseamna amplificare, nu salvare Crearea unor surse de venit pasiv va adauga combustibil stilului de viata curent si il va extinde Daca nu vreti sa cresteti ceea ce aveti in prezent, faceti cat mai curand schimbarile necesare Nu incercati sa construiti ceva ce v-ar face si mai nefericiti Oamenii de succes nu transmit indoiala Sa presupunem ca pe masura ce cititi aceasta carte incepeti sa va ganditi serios sa va faceti propriile surse de venit pasiv Discutati anumite idei cu prietenii si familia si primiti un raspuns negativ Poate va sugereaza ca venitul pasiv e dincolo de puterile voastre si ca ar trebui sa va luati o slujba, cum ar face orice om responsabil Poate ca acesti oameni incearca sa va fereasca de un esec, dar cel mai adesea e si ceva spaima la mijloc Dar daca ati reusi? Daca oamenii din jurul vostru nu au un puternic respect de sine, potentialul vostru succes le va aparea ca o amenintare Poate ca initial le va fi teama ca veti esua, dar daca refuzati sa va opriti si mergeti inainte, este posibil sa se ingrijoreze in continuare - de data asta pentru eventualitatea in care ati reusi in general, oamenii vor incerca sa va schimbe parerile numai daca vor simti ca aveti indoieli Atunci cand simt certitudine, de obicei nu se vor deranja Daca obtineti acest gen de reactii, cel mai probabil sunteti principalii responsabili, pentru ca va transmiteti indoielile atat de rasunator incat ceilalti nu pot face altceva decat sa reactioneze la ele Nu este cazul sa va ingrijorati daca aveti indoieli, dar nu uitati ca acestea sunt adevarate portite prin care puteti fi influentati Este adevarat ca printre picaturi ati putea primi si idei sau sugestii interesante, dar va fi greu sa treceti la treaba atata timp cat reactiile celor din jur nu corespund dorintelor voastre Daca ramaneti prea mult timp in aceasta etapa, va poate induce o stare de inertie Daca doriti sa treceti la treaba sau daca ati terminat cu indoielile, dedicati-va unei activitati concrete intr-o anumita directie Aceasta va reduce influentele negative Daca va tot invartiti in jurul cozii si cautati sfatul altora, veti ajunge sa nu faceti nimic Pana la urma, niciodata nu veti sti de la bun inceput ce rezultate va da o anumita idee Nu aveti cum sa ghiciti daca este cea mai buna alegere, dar puteti actiona ca si cand ar fi Atunci cand am musafiri din alte orase imi face placere sa le arat Las Vegas-ul Uneori le promit ca le voi arata cea mai incredibila priveliste din Las Vegas, una pe care nu o vor uita niciodata - si le spun asta cu un entuziasm coplesitor Apoi ii iau la hotelul Bellagio si, cand ajungem intr-un anumit loc, sar ca ars si incep sa bolborosesc: "Nu e asta cel mai incredibil lucru pe care l-ati vazut vreodata?" Apoi le arat o fantana cu ciocolata lichida Este ceva spectaculos pentru cineva care n-a mai vazut asa ceva niciodata, dar in niciun caz nu se ridica la inaltimea asteptarilor create de mine Cu toate astea, entuziasmul meu nebunesc face experienta mai amuzanta pentru toata lumea, ba chiar memorabila Nu trebuie sa aveti un entuziasm exagerat pentru ceea ce faceti, dar daca vreti sa mergeti inainte si sa obtineti venit pasiv, atunci faceti asta cu certitudinea ca sunteti pe drumul cel bun, mai ales atunci cand le impartasiti celor din jur ideile voastre Experienta devine mult mai placuta si ii incurajeaza si sa va raspunda cu entuziasm in loc sa fie nevoie sa va luptati cu mentalitatile lor De asemenea, diminueaza eventualitatea unui raspuns generat de frica sau gelozie Atunci cand creez o sursa noua de venit pasiv nu stiu niciodata care vor fi rezultatele Uneori rezultatele imi confirma asteptarile sau le depasesc Alteori, rezultatele nu sunt atat de grozave Cand trec la treaba, ma concentrez pe ceea ce fac fara sa ma stresez prea mult pentru rezultate Nu- mi permit sa fiu plin de dubii si sa ezit pentru ca o astfel de atitudine mi-ar induce o stare de inertie De asemenea, ar invita in viata mea o multime de influente nedorite Observati cand persoanele din jurul vostru sunt cuprinse de indoiala? Va dati seama cand cineva este cu adevarat hotarat sa faca ceva si cand nu? Oamenii pot simti asta si la voi, indiferent daca va dati sau nu seama Am observat ca atunci cand nu sunt prea sigur de ceea ce scriu, deschid larg usa celor care vor sa ma influenteze intr-o directie sau in alta De asemenea, invit multa critica in acelasi timp, atunci cand sunt foarte sigur pe parerile mele, cu greu primesc astfel de comentarii Oamenii nu incearca sa schimbe ceva rezistent la schimbare in urma cu cativa ani, atunci cand am inceput sa scriu despre relatiile deschise, am primit tone de feedback, atat critic, cat si sustinator inca ma acomodam cu ideea, ca atare aveam multe dubii in legatura cu ea si sunt sigur ca asta se vedea in articolele mele A fost bine ca am primit acest gen de feedback pentru ca m-a ajutat sa ma gandesc cu atentie la acest subiect inainte de a-l pune in practica Totusi, dupa ce am ajuns la concluzia ca aceasta era solutia optima pentru mine, am incetat sa transmit indoiala si incertitudine si, ca atare, oamenii nu au mai incercat sa-mi influenteze alegerile Daca simtiti ca oamenii incearca sa va determine sa va schimbati si asta devine enervant, luati aminte ce indoieli le transmiteti Cei din jur nu fac altceva decat sa raspunda la ele Multi oameni au de-a face cu prieteni si rude care nu-i sprijina si ii critica Daca asta a constituit o problema si pentru voi, incetati sa le lasati altora impresia ca sunteti nesiguri si gata sa va schimbati parerile daca va vor influenta intr-o anumita directie Nu faceti altceva decat sa ii invitati sa incerce Concentrati-va atentia pe drumul care va sta inainte Daca sunteti concentrati in aceasta directie, nimeni nu va avea succes atunci cand va incerca sa va opreasca din mers Puteti sa le raspundeti de genul: "Scuze Ma confunzi cu o persoana nesigura? Te rog, nu incerca sa ma convingi Nu vreau sa dezbat daca este o idee buna sau nu, am trecut de etapa aia Prefer sa ma ajuti sa merg inainte, dar te inteleg daca crezi ca nu poti incearca totusi sa-ntelegi ca e ceva important pentru mine, chiar daca pe moment nu esti de acord Daca-mi schimb vreodata parerea, va fi alegerea mea Deocamdata sunt foarte motivat sa merg inainte Ureaza-mi noroc!" Daca interlocutorul ignora un astfel de raspuns si continua sa va bata la cap, ridicati-va imediat si plecati Nu va pierdeti vremea cu certuri Aveti suficient respect de sine cat sa stiti ca astfel de polemici nu merita Aveti tot dreptul din lume sa faceti propriile alegeri Unele persoane nu pot interpreta semnele, ca atare trebuie sa fiti transanti ca sa le fie clar cum stau lucrurile Uneori sunt necesare mai multe confruntari pentru ca oamenii sa inteleaga ca e inutil sa continue sa va sacaie Asta se aplica mai ales rudelor Mai exista o parte proasta la asta, pe care multi o trec cu vederea Atunci cand va proiectati incertitudinile nu numai ca invitati influentele critice si demoralizatoare, dar le mai si respingeti pe cele benefice Daca actionati ca si cand sunteti nesiguri cu privire la crearea unei anumite surse de venit pasiv, atunci potentialii parteneri de afaceri va vor evita ca pe ciuma Cine ar vrea sa lucreze cu o persoana nesigura? Cine este dispus sa riste si sa faca afaceri cu un virgin in domeniu? Da, odata cu experienta veti dobandi mai multa incredere Totusi, puteti avea incredere de la bun inceput, indiferent daca ati creat sau nu surse de venit pasiv Daca vreti sa adoptati un stil de viata bazat pe venit pasiv, nu sustinut de slujbe si de banii guvernului, atunci purtati-va ca atare Asta include sa nu intrati in polemici cu oamenii care nu va inteleg sau nu vor sa va sprijine imi amintesc cum a fost la mine cand am pornit pe acest drum Prietenii ma considerau lenes pentru ca nu voiam sa ma angajez Oamenii ar fi vrut sa-mi caut serviciu si imi tot spuneau despre oportunitatile de angajare Dupa ce au inteles ca eram hotarat sa merg pe drumul meu - si mai ales dupa ce am inceput sa fac bani din asta - au dat inapoi in acelasi timp, am inceput sa atrag zeci de prieteni noi in viata mea, oameni care se potriveau mult mai bine cu modul meu de gandire Cu acesti prieteni noi nu am avut discutii interminabile despre intelepciunea abordarii mele independente Pentru ei era ceva atat de evident incat nu mai lasa loc de discutii in loc de asta, ne-am concentrat pe dezbaterea ideilor noastre si pe sustinerea reciproca a proiectelor Chiar cred ca frica si gelozia joaca un rol important in reactiile oamenilor Am mentionat relatiile deschise in acest articol pentru ca reactiile trezite de acestea sunt similare celor trezite de ideea de venit pasiv Ambele situatii implica desprinderea de anumite tipare sociale si imbratisarea unui mod diferit de gandire Daca va intrebati de ce petrec atat de mult timp vorbind despre mentalitate, ei bine schimbarea mentalitatii reprezinta 80% din valoarea acestei carti Odata ce ati inteles mentalitatea venitului pasiv, totul devine mai simplu Pasii sunt foarte usor de parcurs pentru cineva care stie ce vrea cu adevarat Puteti invata prin incercare si eroare, puteti cumpara cursuri si carti care sa va ajute sau puteti face o cercetare pe internet Nu este necesar nici macar sa terminati cartea ca sa treceti la treaba Unii oameni au inceput deja sa puna bazele unor afaceri online pe baza acestor informatii pentru ca le-au inteles si le- au aplicat Ca atare, daca inca nu ati facut nimic in directia crearii primei surse de venit pasiv, care va este scuza? Amintiti-va ca "Nu stiu" nu este o scuza valabila Alte scuze pentru lipsa de actiune sunt la fel de ridicole Daca aveti timp sa cititi asta, aveti timp si sa munciti la prima sursa de venit pasiv in loc sa va risipiti energia pe dubii si ezitari, puteti face progrese reale prin redirectionarea ei catre atingerea obiectivului Alegerea celei mai bune idei Este posibil ca, pe masura ce parcurgeti aceasta carte despre venitul pasiv, sa va vina idei despre cum sa creati noi surse de venit pasiv Cum puteti sti ce idei merita incercate? Pastrati simplitatea Cu prima voastra idee pentru crearea unei surse de venit pasiv este posibil sa muscati mai mult decat puteti mesteca Daca deja ati finalizat mai multe proiecte mari, nu ma bagati in seama Daca in schimb aveti o tendinta sa va descurajati sau sa renuntati repede, va sugerez sa va micsorati ambitiile incepeti cu proiecte simple, pe care chiar credeti ca le puteti duce la bun sfarsit Este mai bine sa scrieti o carte de 30 de pagini si sa o vindeti cu 7 dolari pentru a genera cateva vanzari pe luna decat sa sariti direct la o carte de 200 de pagini pe care sa nu o finalizati niciodata Prima va furniza ceva valoare reala oamenilor A doua va va aduce numai frustrare Abordati aceste prime proiecte ca pe un antrenament al muschilor Cel mai bun profet al succesului viitor este succesul trecut, ca atare concentrati-va pe obtinerea catorva succese mici prin implicarea in proiecte modeste, pe care le puteti finaliza si lansa Dupa ce ati finalizat cu succes cateva proiecte mai mici, puteti face trecerea catre proiectele mari Chiar si din proiectele simple veti invata mult Veti deveni mai rapizi si va fi mai usor sa treceti la o scara mai mare Este atat de simplu sa subestimati durata unui proiect! La unele dintre primele mele jocuri apreciam ca voi putea avea o prima versiune in maxim 2-3 saptamani, dar in realitate imi lua mai bine de 6 luni Existau atat de multe etape ascunse, precum crearea programului de instalare, crearea muzicii si a efectelor sonore, scrierea documentatiei, punerea la punct a sistemului de comenzi online, etc Daca pana acum nu ati creat niciodata venit pasiv, primul vostru proiect ar putea implica o multime de detalii precum instalarea unui magazin virtual si stabilirea unui mecanism de plata eficient, dar ulterior veti putea crea surse de venit similare cu mult mai putin efort prin includerea lor in acelasi sistem incercati sa nu va entuziasmati crezand ca veti face prapad cu primul vostru proiect Acordati atentie detaliilor si invatati parghiile necesare, apoi puteti trece la crearea mai multor surse Daca veti genera peste 50 de dolari pe luna din prima sursa, as spune ca sunteti pe drumul cel bun in general este mai greu sa treceti de la 0 la 50 de dolari decat de la 50 la 500 inspiratie versus cercetare de piata Exista doua curente de gandire principale cu privire la alegerea proiectelor creative generatoare de venit Unul spune ca este mai bine sa-ti asculti instinctele si sa faci orice te inspira Daca ai o idee de proiect, pune-o imediat in practica Celalalt curent spune ca este necesar sa verifici ce vor oamenii sa cumpere si apoi sa creezi un produs pentru piata respectiva Aceasta este abordarea clasica "simte nevoia si satisface-o " De obicei obtin cele mai bune rezultate atunci cand combin cele doua abordari Mai inainte incerc sa inteleg ce anume vor oamenii Pot face asta prin cercetare online, prin chestionare sau chiar prin discutii directe cu oamenii De-a lungul anilor am intalnit personal mii de cititori ai mei, mai ales la seminarii, iar asta m-a ajutat sa le inteleg mai bine nevoile si sa le vin in intampinare Daca aveti un site personal sau un grup pe care-l puteti folosi pentru o cercetare de piata, incepeti de-acolo De asemenea, puteti gasi informatii pe alte site-uri in perioada de inceput a primei mele afaceri m-am concentrat pe dezvoltarea de jocuri de tip "arcade" pentru ca erau relativ simple Totusi, primele jocuri nu s-au vandut bine Pentru a descoperi de ce tip de jocuri erau interesati clientii, am inceput sa fac o cercetare de piata Am petrecut ore-n sir pe site-urile de descarcare de jocuri (unde dezvoltatorii isi postau demo-uri gratuite), observand care categorii de jocuri erau cel mai des descarcate Am descarcat zeci de demo-uri pentru a intelege despre ce era vorba in ele, cat de populare erau diverse jocuri si cu ce as putea contribui astfel incat sa se vanda mai bine Atunci m-am hotarat sa fac un joc de tip puzzle Piata jocurilor ieftine era foarte aglomerata, dar am observat ca piata mai sofisticata nu era bine aprovizionata, desi exista cerere suficienta Oamenii descarcau multe jocuri din aceasta categorie Concluziile cercetarii m-au ajutat sa realizez ca daca as fi dezvoltat un joc decent din aceasta categorie, cel mai probabil s-ar fi vandut foarte bine Din acel moment m-am linistit Ma puteam concentra pe crearea unui tip de joc care era de interes pentru public in primele sale luni pe piata acest joc s-a vandut mai bine decat toate celelalte 4 jocuri de pana atunci la un loc, iar in cateva luni am ajuns sa castig de 10 ori mai mult Aceasta este puterea cercetarii de piata Daca vindeti ceva ce oamenii vor sa cumpere, va veti descurca mai bine din punct de vedere financiar Ulterior am inceput sa ma joc cu diferite concepte Am descoperit ca atunci cand primesti multa informatie este usor sa-ti vina idei Cand fac asta, observ ce le lipseste altor produse si stiu unde pot aduce imbunatatiri, contribuind astfel intr-un fel unic Cum sa faceti o cercetare de piata Nu intru in prea multe detalii atunci cand desfasor o cercetare de piata Exista prea multe variabile in care mi-as putea prinde urechile De obicei am o abordare foarte simpla in principal, ma uit la doua lucruri: 1 Ce cumpara deja oamenii? 2 Care sunt zonele cu cerere relativ mare si oferta mica in care mi-as putea aduce contributia? Uneori raspunsul la prima intrebare este mai dificil, pentru ca probabil nu aveti acces la incasarile altor persoane Va puteti insa folosi de informatiile publice pentru a face niste estimari rezonabile Nici eu nu stiam care sunt incasarile altor dezvoltatori de jocuri, dar am putut intra pe site-urile de descarcare pentru a verifica ce jocuri aveau o mai mare cautare Am putut calcula media descarcarilor pentru fiecare joc de un anumit tip Daca am observat ca o anumita categorie are de trei ori mai multe descarcari decat alta nu mi-a fost greu sa presupun ca dezvoltarea unui joc de genul respectiv mi-ar putea tripla vanzarile De asemenea, m-am uitat la traficul dezvoltatorilor de jocuri pentru a observa cat de populare erau site-urile lor (spre exemplu, pe Alexa com) si am cunoscut pe mai multi dintre ei personal, ceea ce m-a ajutat sa-mi fac o idee generala despre cine castiga bani si din ce Toate aceste informatii la un loc mi-au oferit o imagine de ansamblu cu privire la posibilitatile de castig La finalul anilor ‘90 si inceputul anilor 2000 am putut observa ca dezvoltatorii jocurilor de carti si de puzzle o duceau binisor Aveam prieteni care obtineau venituri cu sase cifre din vanzarea unor astfel de jocuri Astazi, pietele respective sunt si mai mari, mai ales odata cu raspandirea tabletelor si a telefoanelor mobile identificarea unui punct de echilibru intre realizarea unei activitati care va inspira si obtinerea unui produs pe care oamenii sunt dispusi sa il cumpere poate fi oarecum dificila Considerati ca daca creati produse vandabile va sacrificati integritatea de artisti? in ce ma priveste, nu cred ca este nevoie sa faceti asta Cred ca majoritatea oamenilor care simt ca trebuie sa aleaga una sau alta creeaza o falsa dihotomie datorita unor credinte limitative si a unor blocaje personale cu privire la bani Nu am simtit ca trebuie sa-mi sacrific arta pentru a-mi multumi clientii De fapt, am simtit ca indreptarea atentiei catre ce anume vor oamenii m-a facut un artist mai bun imi place sa am mai multi clienti care sa- mi aprecieze creatiile Daca credeti ca trebuie sa sacrificati una in favoarea celeilalte, va incurajez sa va intrebati daca este cu adevarat asa Puteti lua pulsul dorintelor oamenilor, apoi sa va concentrati pe idei bune in directia respectiva? Cred ca este realizabil De cele mai multe ori, atunci cand artistii pretind ca sunt genii nedescoperite si se plang ca nu pot castiga bani facand ce le place, arta lor nu este inca suficient de buna De fapt, cred ca cea mai valoroasa arta are o componenta sociala, ceea ce presupune un feedback continuu intre artist si publicul sau Faceti compromisuri constiente Un alt avantaj al intelegerii dorintelor oamenilor este faptul ca veti observa daca se-ntampla sa mergeti impotriva acestor dorinte si veti putea face aceasta alegere in mod constient, fara sa incercati sa va amagiti in baza cercetarilor pe care le-am facut, m-am asteptat ca seminarul despre Succesul Constient sa se vanda mult mai bine decat cel despre Relatiile Constiente, iar asta chiar s-a adeverit Au fost de doua ori mai multe inregistrari Totusi, am putut sa prevad de la bun inceput ca voi castiga mai mult facand altceva decat un seminar despre relatii Am inteles asta si tot m-am simtit inspirat sa tin seminarul respectiv, chiar daca stiam ca aceasta decizie nu- mi va aduce la fel de multi bani Am simtit ca un grup mai mic ar fi mai potrivit pentru acest gen de seminar, din moment ce subiectul este mai intim in acest caz, am stiut la ce sa ma astept datorita cercetarii Am putut face o alegere constienta si nu am fost dezamagit de vanzarile ceva mai scazute Este bine sa cunoasteti ce compromisuri faceti si cand e cazul sa puneti alte considerente inaintea banilor Nu exista un mod bun sau rau de a lua aceste decizii Este o chestiune de alegere personala Puteti face alegeri diferite de-a lungul timpului si observa rezultatele fiecarui tip de proiect Asumarea riscurilor ideile noi si neverificate implica intotdeauna o anumita doza de risc, dar oamenii au nivele diferite de toleranta Daca nu tolerati bine riscurile, atunci depuneti mai mult efort in directia cercetarii, astfel incat sa mergeti direct la tinta in acest mod nu va pierdeti timpul creand un produs care nu se cumpara Daca va place sa va asumati riscuri, puteti testa un domeniu nou, in care este dificil de efectuat o cercetare de piata Succesul este departe de a fi garantat, dar puteti da peste o cerere complet necunoscuta anterior Aceasta este o problema de alegere personala, iar preferintele voastre ar putea varia in functie de alte evenimente din viata Este acelasi lucru ca in orice alt gen de investitie Vreti sa mergeti la sigur si sa aveti de-a face cu rezultate previzibile, sau vreti sa va incercati norocul si sa va aventurati pe un teritoriu virgin? Atat Site Build it cat si Getting Rich with eBooks pe care le-am mentionat mai sus explica cum sa va desfasurati cercetarea de piata folosind instrumente specifice fiecarui domeniu Astfel, SBi va pune la dispozitie instrumentele necesare pentru a verifica daca o anumita nisa prezinta potential pentru crearea unui site generator de profituri, iar Getting Rich with eBooks va ajuta sa identificati subiecte de carti pentru care exista suficienta cerere Acestea fiind spuse, daca sunteti o persoana iubitoare de risc, puteti ignora aceste instrumente si merge in directia care va inspira Ati putea descoperi ceva nou care functioneaza, dar la fel de usor v-ati putea izbi de un zid Va intrebati cine ar face asa ceva? Eu, uneori Poate fi foarte interesant sa incerci ceva nou si sa vezi ce se intampla, atata timp cat poti accepta eventualitatea unui esec Aceasta abordare este buna mai ales pentru proiectele mici, acolo unde nu se intampla nimic grav daca o dati in bara tinand cont ca am suficiente surse de venit pasiv pentru a ma sustine financiar, imi permit sa-mi asum mai multe riscuri in deschiderea unor noi surse Daca ar fi sa o iau de la capat, probabil as fi ceva mai conservator si m-as asigura ca ma apuc de proiecte pentru care exista cerere Cercetarea poate fi realizata inclusiv cu instrumente gratuite si cu informatii publice Spre exemplu, puteti vedea cat de bine se vinde o carte fata de alta prin verificarea vanzarilor de pe Amazon com in prezent, prin verificarea informatiilor publice va puteti face o idee decenta despre cat de bine se vinde orice tip de produs Nu este dificil, dar trebuie sa aveti cunostinte decente de internet inspiratia pe primul plan Uneori imi vin idei inspirate inainte sa cercetez piata in aceste cazuri fac o cercetare ulterioara pentru a valida sau invalida ideea Poate ca pe moment sunt entuziasmat, dar intrebarea este: se va vinde? Spre exemplu, cu cativa ani in urma mi-a venit ideea sa ofer cursuri individuale, dar nu stiam exact ce sa ofer si cat sa cer pentru ele Am simtit ca este o idee inspirata si pe care ar trebui sa o pun in practica, dar existau multe incertitudini legate de ea Pana la urma, m-am hotarat sa o testez oferind o ora de consultatie pe eBay si invitand oamenii sa liciteze pentru ea Licitatia ajunsese la 1 000 de dolari inainte ca eBay s-o inchida Se pare ca eBay nu permite vanzarea de bunuri intangibile prin intermediul platformei in general nu fac o treaba buna in aplicarea acestei politici, din moment ce pe site exista numeroase oferte de bunuri intangibile, dar probabil ca licitatia mea era prea evidenta pentru a nu atrage atentia Din fericire, licitatia a rezistat suficient de mult cat sa ma convinga ca ar exista o cerere decenta pentru aceste cursuri, prin urmare am inceput sa ofer acest serviciu Nu il promovez foarte mult pentru ca depaseste posibilitatile financiare ale multor oameni, dar il ofer pentru cei care-l vor Acesta este un exemplu de situatie in care mi-am validat o idee printr-o cercetare de piata ulterioara Testati-va ideea in lumea reala si veti sti imediat daca e buna Beneficiul acestei abordari consta in faptul ca puteti da peste ceva care sa mearga foarte bine, apoi puteti construi in jurul acelei idei Avantajul curajului Daca sunteti mai curajosi decat restul oamenilor, acest curaj va poate oferi un avantaj pentru ca reduce din competitie Un motiv pentru care vorbitul in public merge atat de bine este faptul ca atator oameni le este frica sa faca asta, prin urmare nu este la fel de competitiv ca alte domenii Daca sunteti dispusi sa va aventurati acolo unde altora le e frica, cei mai multi competitori vor ceda pietele respective in favoarea voastra Pentru a rezuma acest capitol, alegerea unei idei are de-a face cu nivelul de toleranta la risc Cu cat sunteti mai putini toleranti, cu atat trebuie sa va bazati mai mult pe cercetarea de piata pentru a lua o decizie Pe masura ce toleranta la risc creste, va puteti permite sa incepeti proiecte care se bazeaza preponderent pe inspiratie, dar si in aceste cazuri ar fi bine sa va validati ideile respective pentru a dobandi suficienta incredere cat sa va puneti pe treaba Ce se intampla daca n-aveti niciun fel de idee? Comandati o ciocolata cu lapte Asta ar trebui sa va deblocheze imaginatia Cele mai ieftine investitii care va pot schimba viata Puteti genera venit pasiv nu doar din proprietatile fizice, ci si din cele virtuale Proprietatile virtuale sunt proprietatile online, cum ar fi numele de domeniu, site-urile si serviciile oferite pe internet O carciuma virtuala dintr-un joc online este un exemplu de proprietate virtuala Daca v-ati inregistrat pana acum un nume de domeniu sau v-ati deschis un blog, deja detineti o proprietate virtuala Atat in lumea reala cat si in cea virtuala dreptul de proprietate se situeaza intrucatva intr-o zona gri si deprinde de nivelul controlului pe care il aveti asupra bunurilor Spre exemplu, daca vreti sa vedeti cine este adevaratul proprietar al casei voastre, nu va mai platiti impozitele si observati ce se intampla Pe taram virtual lucrurile se pot complica si mai mult, dar in scopul acestei carti ne intereseaza doar posibilitatea de a monetiza aceste proprietati Sa presupunem ca aveti pagina de Facebook Putem spune ca pagina respectiva apartine mai mult proprietarilor Facebook decat voua, prin urmare nu aveti prea mult control asupra designului si functiilor acesteia Totusi, aveti o oarecare posibilitate sa o monetizati si, intr-o anumita masura, o puteti trata ca pe o proprietate personala Spre exemplu, ati putea recomanda pe Facebook un produs cu un link afiliat, iar in cazul in care oricare dintre prietenii vostri il cumpara, castigati ceva bani Sau puteti folosi pagina de Facebook pentru a atrage trafic catre alte proprietati virtuale pe care le detineti, urmand sa monetizati acest trafic Monetizarea proprietatilor virtuale Exista numeroase modalitati de monetizare a proprietatilor virtuale, atat in maniera activa cat si pasiva Un mod de a castiga bani din proprietatile virtuale este sa investiti in nume de domeniu Daca cumparati acum un nume de domeniu si mai tarziu il vindeti cu o suma mai mare, veti beneficia de diferenta de valoare inca mai detin numele de domeniu dexterity com, pe care l-am cumparat prin anii ’90 Domeniile cu un singur cuvant com pot fi valoroase in prezent pentru ca marea lor majoritate au fost cumparate (in afara cazului in care inventati un cuvant nou) Daca vreau, pot vinde acest domeniu pentru profit De asemenea, puteti cumpara si vinde site-uri, care este o alta modalitate de a face afaceri cu proprietati virtuale Cumparati ieftin, vindeti mai scump si faceti profit din vanzare Nu este neaparat o forma de venit pasiv, dar este o modalitate de a monetiza astfel de proprietati in afara de valoarea numelor de domeniu, pretul proprietatilor virtuale depinde in mare parte de traficul de care se bucura Cu cat aveti mai mult trafic, cu atat mai bine De asemenea, traficul de buna calitate (adica traficul format din persoane dispuse sa cheltuie bani) este un plus O forma interesanta de afacere virtuala este cumpararea de proprietati in cadrul unor jocuri online Nu ma ocup cu astfel de lucruri, dar am auzit de multi oameni care au facut bani din vanzarea si cumpararea de proprietati virtuale precum personaje, orasele, arme, etc Totusi, in general persoanele respective castiga sub salariul minim pe economie Dezvoltarea proprietatilor virtuale Oricine poate cumpara proprietati virtuale, din moment ce tot ce trebuie facut consta in inregistrarea unui nume de domeniu Este mult mai simplu decat cumpararea unor proprietati fizice Personal, iubesc proprietatile virtuale pentru ca este mai usor sa incepi, nu ai nevoie de mult capital initial, nu ai de-a face cu banci, societati si munti de hartoage, sunt simplu de administrat si exista numeroase modalitati de monetizare a lor M-a costat doar 9 dolari sa-mi deschid website-ul Singura mea cheltuiala a constat in inregistrarea numelui de domeniu Am pus site-ul pe un server pe care il foloseam si pentru un alt site, ca atare nu am platit in plus pentru gazduire Dupa asta, toti banii pe care i-am platit pentru imbunatatirea site-ului, cumparand software si marind spatiul de gazduire, au provenit chiar din veniturile aduse de el incercati sa cumparati o proprietate tangibila cu o investitie de 9 dolari Cheltuiti mai mult pe benzina ca sa faceti un tur cu masina in jurul casei Metoda mea preferata de a genera trafic este sa ofer gratis o mare cantitate de continut de calitate Acesta atrage vizitatori, link-uri si ranking care, in timp, ajuta la cresterea valorii proprietatii Atunci cand site-ul meu nu avea trafic, am postat acest continut gratuit si pe alte site-uri, astfel incat lumea sa il poata gasi Continutul extern m-a ajutat sa aduc trafic pe propriul meu site Traficul este cheia Dupa ce aveti trafic, il puteti monetiza in multe feluri Puteti vinde reclame, folosi programe de afiliere, incheia parteneriate, cere donatii, vinde abonamente si multe altele in mare parte, asta vine odata cu experienta Fiecare site este unic, ca atare ce merge la unii poate sa nu mearga la altii Folosirea tendintelor Atunci cand vine vorba de construirea unei proprietati virtuale, multi nu stiu ce fac, dupa cum nu stiam nici eu atunci cand incercam sa investesc in imobiliare Este ca si cand ar incerca sa construiasca un mall in mijlocul pustiului, pe care il abandoneaza la jumatate si incep sa se planga ca nu mai merg mall-urile Probabil cea mai mare problema pe care am observat-o este faptul ca oamenii incearca sa construiasca proprietati virtuale copiind ceea ce altii au facut deja pana la saturatie Nu vreti sa stiti cati au deschis site-uri de dezvoltare personala dupa ce m-au vazut pe mine Aceasta strategie nu merge prea bine in anul 2004, cand am lansat StevePavlina com, nu stiam alti bloggeri de dezvoltare personala Era o idee relativ noua Existau experti in dezvoltare personala, dar se concentrau mai ales pe scrierea de carti si pe discursuri Majoritatea site- urilor acestora erau doar carti de vizita incipiente, fara sa aiba mai mult de 10 pagini cu totul Multi dintre ei nici nu stiau ce reprezinta un blog Am simtit o mare oportunitate aici, ca atare am profitat de ea Observarea acestei oportunitati a fost ca si cand as fi gasit teren ieftin si neconstruit in mijlocul unei zone metropolitane aflate in plina dezvoltare stiti ca pe masura ce se dezvolta orasele, terenul devine din ce in ce mai scump, ca atare aceasta este o investitie sigura Atunci cand am inceput, pentru mine si pentru alti bloggeri a fost aproape ca si cand nu aveam cum sa dam gres Exista mult mai multa cerere pentru bloguri decat oferta Multi alti bloggeri care au inceput in aceeasi perioada ca mine si-au vazut traficul crescand cu viteza luminii Acele zile de aur s-au terminat Daca ar fi sa incep astazi, NU as incepe cu un site de dezvoltare personala Acest domeniu este mult prea aglomerat in prezent Ar fi o lupta teribila impotriva unei concurente acerbe pentru audienta si pentru a ajunge pe primele pagini in motoarele de cautare Nu spun ca este imposibil sa aveti succes cu un blog nou - inca este posibil - dar nu mai este nici pe departe atat de accesibil ca inainte Exista oportunitati mult mai bune Daca ar fi sa incep astazi si as vrea sa lucrez cam in acelasi domeniu, as merge acolo unde inca mai exista spatiu suficient As putea intra pe piata cartilor electronice, din moment ce aceasta piata a explodat datorita lansarii tabletelor si nu pare sa se apropie de punctul de saturatie O alta oportunitate o constituie dezvoltarea de aplicatii pentru Chrome sau pentru tabletele si telefoanele Apple si Android Unele dintre aceste piete par deja aglomerate, dar cred ca suntem abia la inceput in anul 2004 eram foarte ingrijorat de posibilitatea de a fi ajuns in blogosfera mult prea tarziu, pentru ca deja existau 8 milioane de bloguri, chiar daca majoritatea erau un fel de jurnale personale Acum exista sute de milioane de bloguri Cred ca in urmatorii cativa ani vom avea aceeasi explozie in domeniul cartilor electronice si pe diferitele piete de aplicatii Credeti ca deja sunt prea multe? Asteptati cativa ani Suntem inca la inceput Blogurile sunt stirea zilei de ieri Daca nu ati facut asta pana acum, ati pierdut trenul Concentrati-va asupra unor piete mai noi, mai recente, care inca nu sunt suprasaturate de concurenta Atunci cand vine vorba de proprietatile virtuale, daca nu actionezi, pierzi Cand vezi o oportunitate, foloseste-o Renuntarea la scuze Unul dintre motivele pentru care oamenii nu trec la treaba este faptul ca se ingroapa in scuze Oamenii care reusesc se pot si ei folosi de aceleasi scuze Problema nu consta in faptul ca exista scuze pentru orice, ci dorinta de a recurge la ele Dupa cum am scris intr-un articol al meu, nestiinta nu este o scuza Daca nu stiti, faceti-o oricum Odata ce faceti ceva, veti invata cum Evident ca nimic nu va merge din prima Niciodata nu merge Adeseori oamenii cred ca ar trebui sa reuseasca cu o procedura de tipul: 1 Stabilirea obiectivului; 2 Stabilirea pasilor de urmat pentru atingerea lui; 3 Parcurgerea pasilor respectivi Atunci cand nu pot finaliza a doua etapa, incep sa leneveasca De asemenea, se si plang mult, ceea ce urasc din tot sufletul O abordare realista arata cam asa: 1 Stabilirea obiectivului; 2 identificarea unei actiuni care v-ar putea apropia de obiectiv in cel mai rau caz, ghiciti pur si simplu; 3 Realizarea actiunii respective; 4 Dacs nu v-ati atins scopul, repetati etapa a doua Anul trecut am vrut sa creez un cantec tinand cont ca nu stiam pasii, nu aveam cum sa folosesc prima metoda, asa ca am recurs la a doua Mi-am imaginat primul pas, care a fost sa instalez GarageBand pe Mac Odata ce programul a fost functional si m-am uitat la interfata, mi-au venit cateva idei cu privire la pasul urmator, care a constat in apasarea butonului "Creeaza un proiect nou" in aceeasi sesiune, am creat primul meu cantec A fost oribil si a durat numai 12 secunde, dar eram pe drumul cel bun Dupa vreo saptamana, am creat ceva care avea trei minute si era cat de cat tolerabil Construirea unei proprietati virtuale este cam acelasi lucru La inceput nimeni nu stie ce sa faca, dar unii dintre noi o facem oricum Ghiciti pur si simplu pasul, apoi urmati- l Apoi ghiciti pasul urmator Adaptati-va pe parcurs si continuati sa munciti pana ajungeti la partea interesanta Daca credeti ca trebuie sa stiti toti pasii de la bun inceput, sunteti doar paranoici Chiar daca altcineva v-ar pune pe tava etapele care au mers pentru el, probabil n-ar merge la fel pentru voi Abordarile ar fi diferite Puteti incerca sa urmati o reteta, dar de fiecare data va iesi putin diferit Nu va agitati prea mult inainte de a incepe Cu fiecare sursa de venit pasiv veti invata cate ceva nou Procedura poate inspaimanta un incepator, dar, odata ce v-ati obisnuit, veti vedea ca incertitudinea este ceea ce face interesanta aceasta activitate Proprietatea intelectuala, o mina de aur pentru oamenii creativi Termenul de proprietate intelectuala desemneaza acele creatii ale omului care formeaza obiectul drepturilor de autor, drepturilor asupra marcilor, brevetelor, etc Acestea includ articole, carti, muzica, filme, picturi, fotografii, benzi desenate, logo-uri si multe altele in general, ideile in sine nu sunt considerate proprietate intelectuala Forma de exprimare a ideii este cea protejata Nu poti pretinde drepturi asupra ideii de poezie, dar poti face asta cu un poem pe care l-ai scris intrucat proprietatea intelectuala poate fi multiplicata cu usurinta si destul de ieftin, mai ales atunci cand este in forma digitala, aceasta este un candidat ideal pentru crearea unor surse de venit pasiv Puteti furniza valoare oamenilor prin punerea informatiilor la dispozitia lor, iar acest proces poate fi automatizat Crearea unei proprietati intelectuale poate implica multa munca, dar munca respectiva trebuie desfasurata o singura data, dupa care creatia poate fi duplicata de nenumarate ori Teoretic, pentru o proprietate intelectuala creata astazi puteti obtine venituri timp de 50 de ani Era cartilor in format electronic informatii obtinute din partea mai multor edituri arata ca vanzarile de carti in format electronic au depasit vanzarile de carti cu coperte cartonate si in curand vor depasi si editiile de buzunar Comparand aceeasi perioada din 2011 cu cea din 2012, rezulta ca vanzarile de carti cu coperte cartonate au crescut cu 2,7%, in timp ce vanzarile de carti in format electronic au crescut cu 28,1% Este dificil ca oferta de carti de calitate sa tina pasul cu o asemenea crestere a cererii, iar vanzatorii de carti in format electronic preconizeaza ca aceasta situatie va mai dura ceva timp Una dintre categoriile in care s-a inregistrat o crestere spectaculoasa a vanzarilor este cea a cartilor pentru adolescenti si copii Acest gen a cunoscut o triplare a cererii Ce a determinat o asemenea crestere a vanzarilor? Tabletele si device-urile de tip iPad si Kindle in prezent nu este prea dificil sa creezi si sa vinzi o carte in format electronic, chiar daca nu ai mai scris nimic pana acum in plus, este suficient sa va concentrati doar asupra a trei jucatori de top (Amazon, Apple iBooks si Barnes & Noble Nook) Este excelent daca aveti si un site personal pe care sa vindeti cartile, dar nu este neaparat necesar Cartea mea a fost publicata de Hay House in anul 2008 si are versiuni electronice pentru Kindle, iBooks si asa mai departe Cu toate acestea, eu nu vand niciun exemplar prin intermediul site-ului meu in ce ma priveste, cel mai probabil voi continua sa scriu carti, tinand cont de oportunitatile de pe piata intentionez sa raman la non-fictiune pentru ca acesta este punctul meu forte, dar exista ceva oportunitati serioase daca credeti ca puteti scrie carti pentru adolescenti sau copii Adolescentii nu se mai satura de povesti cu vampiri Auto-publicarea Odata ce ati creat o proprietate intelectuala o puteti vinde singuri si observa daca oamenii vor sa cumpere de la voi Acest sistem functioneaza bine daca aveti o audienta sau va creati una Pentru incepatori va fi nevoie de mai mult timp, de obicei ani Daca persistati insa, aceasta abordare poate fi cu adevarat foarte buna Am folosit aceasta abordare cu jocurile mele video Mi-a luat ceva timp sa-mi formez o audienta, dar pana la urma am reusit Singurul mod in care puteti esua este sa renuntati, iar asta, desigur, este ceea ce fac majoritatea Unul dintre elementele cheie in cazul auto-publicarii este trezirea interesului public Publicitatea este un mijloc prin care ati putea realiza asta, dar poate fi riscanta si costisitoare, prin urmare n-o recomand Metoda mea preferata este sa ofer mult continut de calitate in mod gratuit Cu jocurile mele electronice am oferit demo-uri gratuite si le-am pus pe site-urile de descarcare de jocuri Observati ca oferirea de continut gratuit pe un site nu trezeste automat interesul Trebuie ca acest continut gratuit sa ajunga in mainile oamenilor, ceea ce inseamna ca trebuie sa il publicati undeva unde exista si trafic Daca nu aveti trafic, atunci publicati-l in alta parte Ulterior, continutul gratuit poate trimite oamenii pe site-ul vostru, de unde vor putea cumpara ceea ce oferiti Nu neglijati pe nimeni atunci cand va formati o audienta Adeseori oamenii trebuie sa vada de mai multe ori o oferta inainte sa cumpere Prin urmare, daca cineva va viziteaza site-ul si nu cumpara nimic, dati-i posibilitatea sa ramana in contact cu voi, spre exemplu prin abonarea la un newsletter sau prin urmarirea paginii voastre de pe Twitter, Facebook sau Google+ Eu folosesc Aweber pentru newsletter imi place acest serviciu si il consider de incredere, iar interfata nu e prea complicata in mod normal, in newsletter furnizez un articol nou (care nu este publicat pe blogul meu - pentru a rasplati abonatii) si fac cel putin o oferta promotionala care ar putea duce la obtinerea de venit pasiv in cel mai rau caz, includ un link prin care cer o donatie Unii oameni insista mult cu newsletter-urile, trimitandu- le aproape zilnic De obicei il trimit pe al meu o data pe luna, dar nu sunt constant Daca vreti sa vedeti cum arata, va puteti abona la mine pe site Desigur, nu fac spam si nu vand adresele de   ale abonatilor mei, asadar tot ce veti primi de la mine va fi acest newsletter de la care va puteti dezabona foarte simplu prin accesarea unui link de la finalul  ului Pentru procesarea vanzarilor este posibil sa aveti nevoie de un cont de comerciant si de un magazin virtual Mi-am deschis cont de comerciant cu ani in urma, prin urmare nu stiu care mai e situatia astazi Verificati pe Google daca exista pareri pertinente cu privire la conturile de comerciant De asemenea, puteti procesa comenzile prin PayPal, avand in vedere ca acestia ofera cumparatorilor fara cont de PayPal posibilitatea de a efectua plata cu cardul Pentru magazinul meu virtual folosesc serviciul 1ShoppingCart Eu apelez la el atunci cand vand bilete la seminarii, dar il puteti folosi si pentru newsletter 1ShoppingCart are tone de functii care va pot fi de mare ajutor daca vreti sa abordati strategia auto-publicarii si sa o optimizati la maxim Eu nu folosesc aceste functii avansate pentru ca in prezent castig mai mult din alte surse decat din vanzarea directa Auto-publicarea implica un drum lung Clar nu este varianta optima pentru genul ADHD Aceasta este pentru cei meticulosi, care vor sa creeze ceva durabil Principalul avantaj al auto-publicarii consta in faptul ca, odata ce i-ati dat de cap, reprezinta o mina de aur Pe masura ce invatati ce merge si ce nu, va puteti pregati pentru un sir nesfarsit de succese Licentierea Chiar daca vorbim despre vanzarea unor produse de tipul cartilor electronice si videoclipurilor, ceea ce facem efectiv este sa le licentiem informatiile continute in ele nu sunt vandute efectiv atata timp cat nu va transferati dreptul de autor Ceea ce se vinde este o licenta pentru folosirea informatiilor respective, adeseori licenta limitandu-se la un anumit scop De asemenea, puteti vinde suportul media pe care este stocata informatia, cum ar fi un CD sau un DVD Licentierea este mai evidenta in cazul vanzarii produselor software, care de regula include un contract de licenta Este posibil sa vi se ceara acordul cu privire la termenii acestuia inaintea folosirii produsului intr-un sens mai larg, va puteti licentia proprietatea intelectuala catre alte entitati care o pot exploata pentru obtinerea de venit si, in functie de modul in care negociati afacerea, puteti castiga o parte din acele venituri Asta se intampla atunci cand semnati un contract pentru publicarea unei carti cu o editura Aceasta vinde cartile, iar voi primiti redevente din vanzari Unele societati fac milioane din licentierea proprietatii intelectuale in diferite scopuri Spre exemplu, uitati-va la miile de produse cu personaje Disney pe ele Disney castiga o gramada de bani din taxele de licentiere a acestor produse Puteti crea noul Mickey Mouse? iata mai multe exemple de ce puteti face cu proprietatea intelectuala: Crearea unui model de tricou si vanzarea acestuia catre o firma de confectii in schimbul unui mic procent din vanzari; Fotografierea unor imagini si licentierea lor catre o publicatie; inregistrarea de muzica relaxanta si licentierea acesteia catre oamenii care vand programe audio de meditatie; Scrierea unei aplicatii noi pentru iPad sau iPhone si vanzarea acesteia pe iTunes; Scrierea unei carti si vanzarea acesteia pe Amazon com; inventarea unui personaj de desene animate si licentierea acestuia catre o societate de jucarii pentru crearea unor animalute de plus Fosta mea soacra este artista si timp de mai multi ani si-a licentiat imaginile din unele picturi catre o societate producatoare de felicitari A castigat redevente din vanzarea felicitarilor respective Nu va speriati de cuvantul licentiere Licentierea inseamna doar acordarea permisiunii in mod normal, atunci cand licentiati proprietatea intelectuala creata, semnati un contract cu cealalta parte prin care veti stabili termenii Puteti cere unui avocat sa va redacteze modelul sau il puteti descarca de pe internet si modifica singuri Contractele de licenta Eu am platit avocati pentru primele mele contracte de licenta si, dupa ce m-am familiarizat cu termenii cheie, am putut redacta cu usurinta propriile mele contracte, folosind ca referinta modelele trimise de ei in functie de complexitatea contractului, redactarea lui m-ar fi costat intre cateva sute si cateva mii de dolari Totusi, consult in continuare un avocat atunci cand trebuie sa negociez o licentiere complexa sau cand intalnesc prevederi contractuale care nu-mi sunt familiare in 2007 am platit 2 000 de dolari unui avocat ca sa ma ajute cu licentierea cartii M-a ajutat sa negociez termeni mai buni, ca atare am considerat ca a facut o treaba buna pentru banii pe care i-am dat Uneori nu este necesar sa redactati singuri contractele de licenta, din moment ce cealalta parte va poate furniza unul Editurile vor face asta cu siguranta Tot ce aveti de facut este sa il revizuiti si sa faceti propuneri de modificare Rareori am semnat un contract de licenta fara sa cer modificarea acestuia Daca sunteti faliti sau vreti sa invatati cum sa redactati singuri un contract de licenta, o sursa buna de informatii este Nolo Press Acestia vand multe carti de calitate, software si pachete juridice Re-licentierea Daca realizati o proprietate intelectuala care poate fi licentiata, puteti acorda altcuiva dreptul sa re-licentieze creatia in numele vostru, de obicei oferindu-i o parte din venituri Spre exemplu, cartea mea "Dezvoltare personala pentru oameni inteligenti" a fost publicata in poloneza Nu am incheiat eu tranzactia; editura mea, Hay House, a facut-o Eu nici n-am avut idee ca s-a semnat pana n-am primit prin posta doua exemplare ale editiei in poloneza Nu Hay House mi-a publicat cartea in poloneza - Hay House a re-licentiat cartea catre o editura din Polonia, care le-a platit pentru drepturile respective La randul meu, am primit bani din tranzactie in baza contractului incheiat cu Hay House prin care le-am acordat dreptul de a-mi re-licentia creatia catre edituri din intreaga lume Ce aveti de facut daca sunteti genul creativ, dar nu va pricepeti la vanzari sau licente? Asociati-va cu cineva care se poate ocupa de aceste aspecte Daca mi-as fi pastrat dreptul de licenta asupra cartii mele, as fi putut incheia singur aceste tranzactii externe si ramaneam cu toti banii Dar as fi facut asta atat de bine precum Hay House? Probabil ca nu Ei sunt bine conectati, beneficiaza de servicii juridice externe si cunosc caracteristicile diferitelor tipuri de piete Cu ajutorul lor, cartea mea a fost tradusa pana in prezent in numeroase limbi Poate ca obtineam ceva rezultate si singur, dar ar fi durat mai mult timp si as fi cheltuit mai multi bani Reprezentanti   Agent Atunci cand mi-am inceput afacerea cu jocuri stiam sa creez un joc, dar nu stiam cum sa-l public Prima mea metoda a fost sa merg la Comp USA, sa ma uit la o multime de cutii cu jocuri si sa iau adresele cat mai multor edituri Apoi am trimis cate o scrisoare fiecareia Poate trei sau patru dintre ele mi-au si raspuns Niciunul dintre aceste demersuri nu s-a concretizat intr-o tranzactie A fost o abordare mai degraba naiva, dar nu foarte bine calibrata Am avut chiar o intalnire fata in fata, dar era clar ca abordarea lor nu se potrivea cu tipul de jocuri la care ma gandeam eu Ulterior, una dintre cunostintele mele m-a introdus la o agentie de jocuri Agentiile de jocuri actioneaza ca niste brokeri intre dezvoltatorii de jocuri si edituri, ajutandu-i sa incheie tranzactii Acestia m-au pus in contact cu unele edituri si m-au ajutat sa inchei cateva tranzactii Lucrau pe baza de comision, prin urmare nu am platit nimic in avans Pentru mine, aceasta colaborare a fost un esec Am incheiat cateva tranzactii, dar nu au fost prea grozave Au intrat ceva bani (120 de dolari in avans), dar niciun joc n-a ajuns sa fie lansat vreodata pe piata Nu il pot invinovati doar pe agent pentru asta Destul sa spun ca sunt o gramada de poame rele in industria jocurilor Conflictul recent dintre Activision si dezvoltatorii jocului "Call on Duty" imi aminteste de genul de tampenii cu care aveam de-a face in acea perioada Fiti precauti Acestea fiind spuse, am incheiat mai multe contracte de licenta pentru jocuri, dar am invatat sa fiu foarte selectiv cu privire la oamenii cu care lucrez Atunci cand vine vorba de licentiere, poate fi mai important sa evitati o afacere proasta decat sa incheiati una buna Daca vreti sa va indreptati catre aceasta forma de obtinere a veniturilor trebuie sa stiti ca poate fi foarte profitabila, dar si riscanta Sfatul meu pentru evaluarea unui potential partener de licenta este sa va faceti bine temele Contactati oameni care au mai lucrat cu respectivul partener potential si intrebati-i daca doresc sa va povesteasca despre experientele lor Ascultati ce au de spus si luati aminte Odata am facut asta atunci cand am fost abordat de o editura de jocuri pentru o licentiere Site-ul lor enumera o serie de dezvoltatori de jocuri cu care lucrasera in trecut Le- am scris respectivilor dezvoltatori (la vreo 6 dintre ei) si toti au raspuns Fara exceptie, continutul mesajelor pe care mi le- au trimis era foarte la obiect si foarte negativ Niciunul nu primise vreun ban Aceasta editura ii jupuia, vanzandu-le jocurile in strainatate si neplatindu-le niciun cent Nu mai e nevoie sa spun ca n-am lucrat niciodata cu ei si am spus si altor dezvoltatori sa se fereasca sa cada in cursa i ntermedierea Dupa ce deveniti buni in domeniul licentierilor, puteti genera noi surse de venit pasiv actionand in calitate de intermediar La inceput poate parea ciudat, mai ales daca nu ati facut-o niciodata, dar cu ceva practica poate fi foarte interesant Cu multi ani in urma am primit o licenta asupra unui joculet electronic al unui dezvoltator, obtinand si dreptul de re-licentiere Am publicat si vandut jocul prin intermediul propriei companii, dar l-am si re-licentiat catre altcineva Aceasta operatiune a generat o noua sursa de redevente, pe care le-am impartit cu dezvoltatorul conform acordului initial Ar fi putut dezvoltatorul sa incheie singur afacerea? Poate ca da, dar i-ar fi luat mai mult timp Mie mi-a fost mult mai usor pentru ca stiam deja editura potrivita Observati ca in acest caz nu am creat un joc propriu si nu am actionat in calitate de editor Tot ce am facut a fost sa pun lucrurile cap la cap, ceea ce a generat venit pentru editura si pentru dezvoltator - dar si pentru mine Asadar, va rog sa observati ca puteti crea surse de venit pasiv din proprietate intelectuala chiar daca nu a fost creata de voi si nu aveti o platforma pentru vanzari Puteti obtine o parte din venituri in calitate de intermediar - si pe buna dreptate De mai multi ani lucrez cu un tip care ma ajuta sa gasesc parteneriate profitabile Este bine conectat in domeniul dezvoltarii personale si pare sa-si petreaca tot timpul la telefon Rolul lui este sa ne puna in legatura unii cu altii si sa ne ajute sa facem afaceri in schimbul unui comision din profit Nu are o pregatire speciala pentru asta, dar prin experienta sa de viata a observat ca se pricepe sa faca legaturi intre oameni si a descoperit o metoda grozava sa transforme asta intr-o sursa de venit Afacerile pe care le-am incheiat prin intermediul lui mi-au generat venituri cu sase cifre Daca cineva v-ar aduce pe tava o tranzactie usor de incheiat, in valoare de 1 000 de dolari pe luna, ati fi dispusi sa-i cedati lunar 100 de dolari din sursa de venit respectiva? Unii oameni sunt foarte buni la intermediere si pot genera milioane de dolari ca venit pasiv cu doar cateva telefoane Exista o valoare reala in conectarea unor oameni care pot face afaceri impreuna in loc sa-ncerce pe cont propriu Creativitate intrucat este foarte flexibila, proprietatea intelectuala este o optiune excelenta pentru oamenii creativi Puteti sa creati proprietatea intelectuala o singura data si sa o licentiati sau sa o vindeti intr-o mare varietate de forme De asemenea, crearea de proprietate intelectuala nu implica foarte multi bani Am scris cel mai bun joc al meu intr-o perioada in care eram mai mult decat falit Nu am avut costuri Nici scrierea cartii nu m-a costat niciun cent Totusi, tinand cont de faptul ca este atat de accesibil, multi oameni vor incerca asta Majoritatea nu ajung nicaieri, dar tot se creeaza un efect de aglomeratie Chiar daca sunteti buni in ceea ce faceti, poate sa va ia ceva timp sa va diferentiati de toti aspirantii, mai ales in ochii celor cu care ati vrea sa lucrati Atunci cand creati ceva, incercati sa nu va bazati respectul de sine pe produsul acela Cel mai probabil la inceput nu veti fi prea grozavi Este in regula Toata lumea a trecut prin asta, mai putin Mozart Continuati sa exersati si veti deveni tot mai buni iubesc munca de creatie, asadar am creat o cantitate uriasa de proprietate intelectuala, inclusiv software, jocuri pe computer, personaje de jocuri, o carte, articole, podcast-uri, newsletter-uri, logo-uri, discursuri, ateliere, poezii, muzica, pictura si altele Totusi, nu este suficient sa fiti creativi daca vreti sa va transformati munca in sursa de venit Vanzarea, licentierea si incheierea afacerilor sunt de asemenea abilitati importante si va sugerez sa respectati aceste roluri la fel de mult cum respectati latura de creatie Daca nu sunteti dispusi sa va dezvoltati aceste abilitati va trebui sa va ganditi serios la parteneriate cu persoane care pot sa joace aceste roluri Atata timp cat ii convingeti de geniul vostru creator, este o oportunitate excelenta si pentru ei i-a mers cu siguranta lui Steve Jobs, in calitate de intermediar al lui Steve Wozniak in perioada de inceput a Apple Computer Cum sa castigati venit pasiv din cursuri si spectacole live Am participat recent la Winnipeg Fringe Festival, care este un festival de arta teatrala Am reusit sa vad 25 de reprezentatii in 5 zile, inclusiv musicaluri, comedii, mistere, spectacole cu clovni, acrobatii, poezie si multe altele Am fost impresionat de talentul diversilor artisti, care in mod evident au muncit foarte mult pentru a-si perfectiona abilitatile in timp ce urmaream aceste spectacole m-am gandit la natura efemera a fiecarei reprezentatii Timp de o ora sau doua ne bucuram de o experienta frumoasa, apoi se sfarseste Odata ce s-a terminat spectacolul, este pierdut pentru totdeauna si nu mai poate fi vazut niciodata Aceasta caracteristica face teatrul live special si unic Obtinerea de venituri din spectacole live Ganditi-va cum obtin bani actorii care joaca in aceste piese Sa presupunem ca vin 100 de spectatori si sa presupunem ca trupa obtine in jur de 8 dolari pentru fiecare spectator din sala Asta inseamna cam 800 de dolari pe reprezentatie in timpul unui festival de 10 zile la care tine 7 reprezentatii, trupa poate castiga peste 5 000 de dolari Unii dintre actori pot obtine venituri si din vanzarea de CD-uri, tricouri, etc O trupa foarte populara poate obtine in jur de 20 000 de dolari pe festival Pentru un spectacol jucat de o singura persoana, actorul primeste intreaga suma, dar in cazul trupelor mai mari, aceasta este impartita la mai multe persoane Daca sunt foarte bune, spectacolele individuale pot fi tinute de numeroase ori, iar castigurile anuale se pot ridica la 100 000 de dolari doar din participarea la festivaluri de teatru Ma indoiesc ca majoritatea artistilor castiga atat, dar cei cu adevarat dedicati pot cu siguranta s-o faca indiferent daca sunt 10 sau 200 de spectatori, actorii trebuie sa munceasca la fel Venitul lor nu depinde de timpul necesar pentru pregatirea fiecarui spectacol, ci de numarul persoanelor care vin sa ii vada Daca au de 10 ori mai multi spectatori, vor castiga de 10 ori mai multi bani pentru acelasi timp petrecut pe scena Numarul spectatorilor poate fi influentat de numerosi factori, cum ar fi data si ora spectacolului, bugetul, reputatia trupei, subiectul piesei, tipul reprezentatiei, promovarea facuta, criticile primite, recenziile altor spectatori, barfa si uneori norocul chior Pseudo-venitul pasiv Atunci cand un artist sau o trupa obtine venituri la o rata orara foarte buna pentru timpul petrecut pe scena, acest lucru este posibil datorita muncii depuse in scopul pregatirii spectacolului Crearea si finisarea unui spectacol presupune numeroase ore de munca, dar un spectacol bun poate fi repetat de zeci, daca nu de sute de ori, in mai multe orase, cu public diferit si in perioade de timp diferite Aceasta abordare ne plaseaza in zona gri dintre venitul activ si pasiv Pentru a juca un spectacol a 41-a oara este necesar mult mai putin efort decat pentru crearea acestuia de la zero Venitul pentru fiecare spectacol este mare pentru ca are la baza o munca de creatie deja finalizata, dar aceasta sursa de venit nu este pe deplin pasiva pentru ca venitul inceteaza atunci cand spectacolul nu mai este jucat Daca desfasurati o activitate care implica reprezentatii unice, observati ca acestea sunt cele mai ineficiente din perspectiva recuperarii investitiei Ganditi-va cum ati putea repeta de mai multe ori aceste reprezentatii pentru a obtine un venit consistent pentru efortul vostru creator Daca petreceti 20 de ore cu scrierea si repetarea unei singure ore de vorbit in public si va spuneti discursul o singura data pentru 2 500 de dolari, ati obtinut 119 dolari pe ora de lucru Daca in schimb puteti spune acelasi discurs de 10 ori pentru aceeasi suma, rata orara va creste la 833 de dolari si in a doua situatie obtineti venit activ, dar va folositi de caracteristicile venitului pasiv pentru a valorifica de mai multe ori ceea ce ati creat Cum puteti crea ceva o singura data si prezenta, livra sau transmite de mai multe ori? Venitul pasiv din spectacole   reprezentatii Pentru a face activitatea de creatie chiar si mai pasiva, puneti-o intr-o forma permanenta, care poate furniza valoare oamenilor chiar si atunci cand nu mai lucrati Spre exemplu, inregistrati-va spectacolul sau discursul si cereti un pret pentru accesarea acestuia Chiar daca veti avea un pret mult mai mic pentru o inregistrare decat pentru un spectacol live, puteti oferi inregistrarea mai multor persoane Cu spectacolul live puteti ajunge la mii de oameni, dar daca va inregistrati prezentarea va adresati mai multor zeci de mii, poate chiar sute de mii sau milioane de oameni in cazul in care creati un spectacol live pe baza propriului vostru scenariu, il puteti licentia altor trupe Daca spectacolul nu va avea loc in anumite orase sau tari sau daca nu il veti mai tine pe viitor, de ce sa nu permiteti altora sa-l tina si sa va plateasca pentru acest privilegiu? Unele trupe sunt fericite sa joace piesele altora - le salveaza timpul necesar pentru crearea de la zero a unui spectacol original si le permite sa ofere ceva ce a fost deja dovedit ca fiind atractiv pentru public Prin licentierea lucrarilor voastre catre alti artisti, noi spectatori se pot bucura de creatiile voastre, iar voi puteti beneficia de un venit suplimentar fara sa fie nevoie sa jucati in continuare in piesa Un spectacol pe care l-am vazut la Fringe Festival s-a numit "Aproape o seara" Era o colectie de piese scrise de Ethan Coen Aceste piese sunt incredibil de amuzante, iar actorii au facut o treaba incredibila, mai ales cu duelul dintre zeii Noului si Vechiului Testament Punand lucrarile sale la dispozitia trupei respective, Ethan Coen a oferit unor mii de oameni posibilitatea sa se bucure de ele sub forma unui spectacol live inregistrarea anumitor creatii in format digital poate avea rezultate excelente, dar nu toata munca de creatie se preteaza la fel de bine la inregistrare Teatrul live este un exemplu Urmarirea unui videoclip nu poate reda aceeasi intensitate ca atunci cand urmaresti spectacolul din sala, mai ales daca ai locuri in fata sau daca spectacolul implica interactiunea cu publicul Spre exemplu, in timpul unuia dintre spectacole am stat pe primul rand impreuna cu Rachelle Pe la jumatatea spectacolului, am fost tras pe scena si invitat sa joc cateva scene amuzante impreuna cu un alt spectator Aceasta experienta a facut intregul spectacol sa fie memorabil si unic, dar nu poate fi repetata prin urmarirea din fotoliu a unui videoclip Daca simtiti ca nu va puteti inregistra activitatea de creatie pe un suport digital care sa pastreze o calitate similara a experientei, nu excludeti din start ideea de venit pasiv Puteti in continuare genera venit pasiv prin punerea lucrarii la dispozitia altora in schimbul unei redevente Altii nu va vor prezenta spectacolele, canta cantecele sau juca rolurile in acelasi mod in care ati fi facut-o voi, dar se pot obtine multe din aceasta experienta Ar putea chiar sa va imbunatateasca lucrarea intr-un mod la care nici nu va asteptati Poate ca este adevarat faptul ca publicul trebuie sa fie in sala pentru a asigura o experienta live de calitate, dar mintea care a creat lucrarea respectiva poate merge la rafting in Canada, asa cum voi face eu saptamana aceasta Celebritatea si venitul pasiv Celebritatea inseamna atentie Cand va bucurati de suficienta atentie puteti genera venit pasiv Monetizarea celebritatii Monetizarea celebritatii este destul de simpla Ganditi-va la efectul Oprah Atunci cand Oprah recomanda o carte, se vinde nebuneste Daca ar vrea, si-ar putea folosi celebritatea pentru a promova produse, afaceri si multe altele in schimbul unui procent din vanzari Multe societati s-ar bucura sa-i ofere comisioane Biserica Catolica face o treaba excelenta in utilizarea celebritatii pentru obtinerea banilor Biserica are numerosi adepti care ar face totul sa o promoveze La randul ei, promovarea genereaza noi adepti care sunt incurajati sa raspandeasca "vestile bune" Prin imbracarea unei forme non-profit, sunt evitate si numeroase impozite L Ron Hubbard a copiat modelul pentru crearea unei Biserici Scientologice, de asemenea destul de bogata in general, celebritatile genereaza venit prin promovarea de produse si de servicii Promovarea poate sa nu implice prea multe eforturi directe - poate o sedinta foto sau ceva filmari - si poate aduce venituri substantiale, daca recomandarea celebritatii respective este una cu greutate Multe celebritati au milioane de followeri pe Twitter, chiar daca de cele mai multe ori scriu doar informatii personale pe care nu le-ar citi nimeni daca n-ar proveni de la o persoana celebra Cu o asemenea audienta, ar putea recomanda tot felul de lucruri care sa le aduca bani, asa cum a facut William Shainer figurand in reclamele de la Priceline Starurile de cinema isi pot promova propriile filme, ceea ce le aduce venituri suplimentare Celebritatea are multe avantaje pentru ca atentia cere si mai multa atentie Un actor celebru primeste mai multe oferte de roluri pentru ca celebritatea lui poate atrage oamenii sa vina la film Mai multe filme duc la mai multa celebritate si recunoastere Nu trebuie sa ajungeti vedete de cinema pentru a va bucura de beneficiile celebritatii Chiar si mai putina celebritate ajuta Spre exemplu, datorita popularitatii site- ului meu am fost citat de New York Times de trei ori De asemenea, website-ul meu a fost mentionat in cateva carti, precum si la TV Nu am platit nimic pentru aceasta publicitate suplimentara Mai multa expunere genereaza mai mult trafic pe site, iar asta este ceva ce stiu deja cum sa monetizez Nu am o modalitate buna de a masura cat de mult ma ajuta celebritatea din punct de vedere financiar, dar sunt sigur ca are ceva efecte Trebuie sa fiti foarte atenti cu monetizarea celebritatii pentru ca exista intotdeauna posibilitatea sa ucideti gaina cu oua de aur Daca faceti ceva stupid, care va ucide reputatia si-i intoarce pe toti contra voastra, celebritatea voastra va deveni una negativa interesant, inca puteti monetiza asta, dar trebuie sa aplicati strategii diferite Cel mai mare risc financiar provine din pierderea reputatiei urmata de uitare Viata publica versus viata privata Unii oameni celebri chiar se pricep la managementul brandului personal si al reputatiei Adeseori vietile lor reale difera semnificativ de cele publice, dar continua sa joace aceste roluri pentru ca le aduc bani Unul dintre cele mai bune exemple sunt wrestlerii profesionisti, care pot fi persoane publice atat de bizare si conflictuale Drama vinde mai multe bilete Atunci cand am realizat ca blogul meu mi-ar putea conferi o oarecare celebritate, am decis in mod constient ca nu voi juca roluri diferite indiferent daca sunt in public sau in privat, fac tot posibilul sa ma port la fel si sa nu ascund aspecte ale personalitatii mele, indiferent cum ma judeca oamenii Multi nu se simt confortabil facand asta, ca atare isi separa eul public de cel privat inventarea unui personaj public pe care sa il portretizati sau pastrarea aceleiasi personalitati in ambele ipostaze este o alegere care depinde de preferintele personale in orice caz, puteti avea probleme atunci cand pretindeti ca sunteti aceiasi in public ca si in viata privata Multi au cazut in aceasta capcana Cum deveniti celebri in primul rand, cum deveniti celebri? Prima regula ar fi sa nu confirmati asteptarile Celebritatea inseamna atentie, iar pentru a obtine atentie trebuie sa iesiti in evidenta Copiind ceea ce fac toti ceilalti deveniti invizibili Pentru a deveni celebri trebuie sa faceti ceva exceptional, neobisnuit sau extraordinar Aratati-va unicitatea invatati ce au facut altii pentru celebritate, apoi renuntati la solutiile lor si faceti ceva diferit Este in regula sa aveti un model, dar nu ii copiati stilul sau tehnica personala in afara cazului in care vreti sa fiti etichetat ca fiind "Asa si asa, junior " Mi-am castigat faima prin dezvaluirea intereselor mele pe blog, inclusiv a experimentelor mele in domeniul somnului polifazic, al mancarii naturiste, relatiilor deschise si explorarii realitatii subiective Sigur ca exista multi oameni cu interese similare, ca atare nu sunt unic in aceste privinte Totusi, nu toti sunt dispusi sa faca publice aceste detalii, mai ales oamenii din domeniul dezvoltarii personale Scriitorii din acest domeniu au tendinta sa-si creeze o imagine imaculata Am impartasit partea experimentala a vietii mele, iar oamenii mi-au multumit atunci cand am facut asta Cititorii cu interese sau provocari similare s-au putut regasi in ceea ce traiam eu si au invatat din succesele si esecurile mele M-au incurajat sa continui De asemenea, m-am simtit bine in timp ce faceam asta Am inteles repede ca daca voi continua sa fac asta, cu siguranta ii voi intoarce pe unii impotriva mea - cum e cazul celor care s-au suparat pentru ca am scris articole precum "10 motive pentru care nu ar trebui sa ai o religie" sau "Cum sa absolviti din catolicism" in acelasi timp, am castigat mult trafic si multe venituri prin faptul ca am abordat deschis aceste aspecte in unele medii asta tinde sa faca mai mult rau, dar pe bloguri oamenii apreciaza mai mult onestitatea si autenticitatea decat nevoia autorului de a copia valorile cititorilor Celebritatea poate deschide numeroase usi, dar va poate si afecta viata sociala Daca va simtiti bine pe acest drum, nu este atat de greu sa ajungeti celebri Partea mai grea este sa ajungeti in punctul in care acceptati cu bratele deschise tot ceea ce presupune celebritatea Cei mai multi oameni apreciaza beneficiile celebritatii, dar nu vor sa aiba de-a face cu pierderea dreptului la viata privata sau cu solicitari si critici nesfarsite, ca atare resping asta cu totul Daca aveti aceasta abordare, nu veti ajunge faimosi Chiar si oamenii care par foarte multumiti de celebritatea lor, in general o tin la distanta pe cat posibil Pentru acestia, celebritatea este rezultatul urmaririi altor interese, nu reprezinta o valoare in sine Cum obtineti venit pasiv din donatii Una dintre cele mai simple modalitati de a castiga imediat venit pasiv este sa cereti donatii Pur si simplu, invitati oamenii sa va dea bani Bunatatea strainilor in situatii rare donatiile pot sa explodeze de-a binelea Ganditi-va la situatia supraveghetoarei de autobuz Karen Klein, care a fost filmata in timp ce era agresata verbal de elevii dintr-un autobuz Un tip pe nume Max Sidorov a demarat o campanie pe indiegogo cu scopul de a strange 5 000 de dolari cu care sa-i ofere o vacanta femeii Pe masura ce videoclipul cu abuzul a devenit viral si s-a raspandit vestea despre campanie, donatiile au inceput sa curga Suma finala a depasit 700 000 de dolari in plus, cineva a demarat o campanie pe indiegogo pentru a strange bani si pentru Max, probabil pentru a-l rasplati ca a venit cu ideea Scopul initial era sa stranga 2 500 de dolari pentru Max, dar campania a depasit deja 4 400 Niciunul dintre ei nu a cerut asta Se pare ca salariul lui Karen era de 15 000 de dolari pe an Acum a castigat salariul pe un an intreg in cateva ore Cere si ti se va da Experienta mea cu donatiile nu s-a comparat nici pe departe cu cea a lui Karen, dar in continuare atrag si accept donatii, acestea fiind printre principalele mele surse de venit pasiv Ce-i drept, donatiile sunt o sursa mai putin abundenta, dar sunt o sursa foarte usor de pastrat Am primit primele donatii in anul 2005 Dupa ce am scris pe blog timp de cateva luni, am inceput sa primesc  uri de la oameni care-mi spuneau ca vor sa-mi dea ceva pentru valoarea pe care le-am oferit-o Un cititor m-a intrebat daca mi-ar putea trimite ceva bani prin PayPal i-am spus "Sigur ca da", iar el mi-a facut o donatie Alti cititori m-au incurajat sa implementez un sistem mai simplu prin care sa-mi poata trimite donatii, iar faptul ca le- am urmat sfatul mi-a salvat o gramada de timp Pur si simplu am creat o pagina pentru donatii in care am inclus un link de PayPal Veniturile pe care le-am obtinut din donatii au variat in timp Acum cativa ani au ajuns undeva intre 1 000 si 2 000 de dolari pe luna in prezent, se situeaza mai mult intre 500 si 700 de dolari pe luna Desi nu reprezinta o sursa majora de venituri, inca obtin cateva mii de dolari anual din donatii Daca aveti deja un site care furnizeaza valoare pe gratis, va incurajez sa puneti un link pentru donatii si sa urmariti ce se intampla Daca exista persoane care vor sa va dea ceva in schimbul valorii pe care o oferiti, de ce sa nu le dati posibilitatea? Am primit multe donatii de 100, 200 si chiar de 300 de dolari Este placut sa primesti ceva suport financiar, mai ales atunci cand furnizezi atat de mult continut gratuit Eficienta donatiilor Donatiile ajuta, dar as sugera sa nu va bazati pe ele intreaga strategie de obtinere a venitului pasiv, in afara cazului in care vreti sa puneti bazele unei asociatii non-profit si aveti pe cineva care se ocupa de strangerea fondurilor sau a situatiei in care aveti o audienta masiva, precum Wikipedia Donatiile pot furniza ceva venit pasiv si pentru afacerile obisnuite, dar nu as conta pe ele sa imi acopere cheltuielile Pe de alta parte, daca aveti posibilitatea sa creati o campanie virala in jurul eforturilor voastre de finantare, asa cum a facut Max Sidorov pentru Karen Klein, atunci o strategie bazata pe donatii ar putea merita eforturile Daca vreti sa obtineti venit pasiv, invitati universul sa va ajute Cereti! Cateva cuvinte despre investitiile traditionale O alta modalitate de obtinere a venitului pasiv sunt investitiile Deja am mentionat investitiile imobiliare, dar puteti obtine venituri din multe alte tipuri de investitii, precum detinerea unui pachet de actiuni sau deschiderea unui cont de depozit investitiile pot fi profitabile datorita dobanzilor, dividendelor si plusurilor de capital in functie de legislatia fiscala in vigoare si de cat castigati, veniturile obtinute din investitii ar putea fi impozitate mai putin decat alte forme de venituri, partial pentru ca guvernul vrea sa incurajeze cresterea economica iata cateva aspecte care trebuie avute in vedere cu privire la diferitele tipuri de investitii: Faptele: Care sunt datele concrete ale investitiei? Aceasta este o analiza fundamentala pentru orice afacere Verificati stadiul curent al afacerii, inclusiv proprietatile pe care le detine, tehnologia, proprietatea intelectuala, fluxul de capital si conditiile de piata Aceste elemente va ajuta sa evaluati valoarea investitiei respective in raport cu altele similare Performanta: in cazul in care este vorba despre o investitie preexistenta, puteti verifica performanta anterioara a acesteia Desi performanta anterioara nu este singurul indice al evolutiei viitoare, va puteti face o idee cu privire la directia in care merg lucrurile Performanta anterioara poate fi verificata prin intermediul analizei tehnice si va ajuta sa va formati o imagine despre potentialul de crestere Riscul: Cat de riscanta este investitia? Pare destul de stabila sau a experimentat suisuri si coborasuri? Profitul: Care este rata de profit anticipata? Va asteptati la un profit rezonabil in raport cu investitia facuta si cu riscurile asumate? Controlul: Cat de mult control aveti aspra acestei investitii? Prin cumpararea de actiuni ordinare ale unei societati, puteti exercita un oarecare control in calitate de actionar Daca sunteti in Consiliul de Administratie, puteti avea o influenta mai mare iar daca sunteti director executiv, aveti chiar mai multa putere Aceasta este o sabie cu doua taisuri Mai mult control inseamna mai multa putere sa va administrati investitiile, dar si mai multa raspundere daca situatia se inrautateste impactul: investiti pentru a face cat mai multi bani sau contribuiti in mod responsabil prin investitiile voastre? Afacerea in care va investiti banii, timpul si energia va avea impact asupra propriei persoane, precum si asupra intregii economii Veti investi in arme, mancare proasta, sucuri artificiale, droguri, petrol, cosmetice, banci, divertisment, jocuri, pesticide, tigari, etc ? Vedeti unde anume vi se duc banii Tind sa acord multa importanta acestui ultim factor atunci cand decid unde sa investesc Din acest motiv, vad si donatiile ca pe o forma de investitie Poate ca nu am un beneficiu comercial de pe urma lor, dar tot imi aduc contributia pe plan social Daca investiti intr-o afacere care nu corespunde valorilor voastre veti sfarsi sabotandu-va singuri in trecut am administrat cateva fonduri mutuale la care a trebuit sa renunt Prefer sa nu sprijin in mod direct companii precum Monsanto, McDonald’s si Philip Morris in atingerea unor scopuri atat de diferite de valorile mele Directiile mele preferate de investitii sunt: (1) propria mea dezvoltare personala; si (2) afacerea mea investitia in dezvoltarea personala presupune cumpararea unor produse sau experiente care stimuleaza evolutia personala precum carti, programe audio, cursuri, seminarii, calatorii si altele - practic orice va ajuta sa cresteti investind in propria voastra afacere o puteti face mai stabila si in consecinta va puteti bucura de venit pasiv ani si decenii de-a randul Unii oameni confunda tranzactionarea cu investitiile pe termen lung Tranzactionarea este mai apropiata de venitul activ, intrucat cumparati si vindeti rapid si repetat, obtinand castig din aceste operatiuni Chiar daca va descurcati bine cat timp faceti asta, nu mai obtineti venit daca va opriti din activitate investitiile pe termen lung implica o abordare pasiva, in cadrul careia cea mai mare parte a muncii consta in selectarea investitiilor, urmata de observarea cresterii valorii lor cu un efort minim din partea voastra Daca verificati zilnic pretul actiunilor, nu obtineti venituri pasive Cu toate ca sintagma "ai nevoie de bani ca sa faci bani" este aplicabila in domeniul investitiilor, exista si posibilitatea de a investi banii altor persoane, impartind castigurile indiferent daca aveti sau nu bani pentru investitii, trebuie sa aveti abilitatile necesare pentru alegerea investitiilor sau a consilierilor in investitii Sigur, aceste abilitati se pot dezvolta in timp, indiferent de punctul de pornire Personal nu va pot spune prea multe despre cum sa deveniti investitori profesionisti, tinand cont de faptul ca nu am fost foarte interesat de acest subiect Am considerat ca este important sa mentionez investitiile pentru ca reprezinta una dintre principalele modalitati de obtinere a venitului pasiv in cazul in care aceasta este modalitatea voastra preferata, va trebui sa cautati informatii ceva mai specifice Principala mea contributie este sa va incurajez sa va ganditi la impactul pe termen lung al investitiilor voastre Veti observa ca este mult mai usor sa investiti in acord cu valorile voastre, din moment ce nu veti avea parte de conflicte interioare Vestea buna este ca se pot obtine suficienti bani din investitii inteligente Nu este necesar sa va opriti la investitiile nocive, care va incalca principiile Recapitularea etapelor obtinerii venitului pasiv Cred ca am asteptat destul, asa ca haideti sa trecem in revista procedura crearii unor noi surse de venit pasiv, de la inceput la sfarsit Procesul crearii surselor de venit pasiv este diferit pentru fiecare, prin urmare nu sunteti obligati sa copiati abordarea mea, mai ales ca exista posibilitatea ca abilitatile, cunostintele si resursele voastre sa nu fie aceleasi cu ale mele Chiar si asa, sunt sigur ca veti invata ceva din aceasta trecere in revista Alegeti o idee Primul pas consta in alegerea unei idei Una dintre cele mai simple modalitati este sa luati un pix si o coala de hartie si sa scrieti o lista de idei Continuati sa va scrieti ideile pana cand nu mai aveti niciuna, apoi aruncati o privire pe lista si alegeti una care pare decenta Daca aveti nevoie de ajutor pentru a gasi idei noi, recititi capitolul referitor la acestea Multi oameni se opresc la gasirea unei idei Daca va blocati aici nu aveti cum progresa, asa ca, orice ati face, nu ramaneti blocati Luati o decizie, indiferent care-ar fi aceasta Una dintre modalitatile mele preferate de alegere a unei idei este sa ma intreb: "Care optiune este in acord cu mine?" De cele mai multe ori aceasta intrebare conduce la restrangerea optiunilor Daca nu va puteti hotari, dati cu banul si lasati soarta sa decida Veti progresa mult mai repede prin finalizarea catorva proiecte decat visand la ideea ideala Observati ca alegerea unei idei nu este acelasi lucru cu a te vaieta ca nu poti alege niciuna De asemenea, nu este acelasi lucru cu a te vaieta ca nu ai nicio idee buna si, desigur, nu este acelasi lucru cu a spune "Nu stiu" atunci cand va ganditi la ideea preferata Adevarul este ca exista o multime de idei generatoare de profit Gasirea ideilor este partea cea mai simpla in cazul in care ati lucrat prea mult timp in mediul corporatist este posibil ca instinctele voastre creative sa fi fost strivite pentru a va transforma in sclavul perfect Daca acesta este cazul, intrebati primul copil ce ati putea face pentru ca lumea sa fie un loc mai bun si ascultati ce are de spus Acum, daca sunteti cu adevarat blocati si nu va vine nicio idee decenta, as fi incantat sa aleg una pentru voi si sa v-o dau in primire, dar s-ar putea sa nu va placa sau sa nu va puna in valoare abilitatile Rafinarea ideii in functie de natura ideii, exista posibilitatea sa ramana unele detalii pe care va trebui sa le puneti la punct mai tarziu inca o data, puteti face un brainstorming cu privire la diversele posibilitati Apoi alegeti ceva si mergeti mai departe Decizia nu va fi perfecta, dar nici nu trebuie sa fie Doar alegeti o idee care pare suficient de buna si puneti-o in practica Odata ce ati finalizat cateva proiecte si ati vazut rezultatele veti deveni mai buni in alegerea ideilor in ceea ce ma priveste, trebuie sa ma hotarasc asupra subiectului si formei produsului pe care-l voi folosi ca exemplu Referitor la forma, voi scrie o carte in format electronic si voi inregistra un program audio, prin urmare voi avea doua produse diferite pornind de la acelasi continut Este posibil sa le vand separat sau impreuna, dar la asta ma pot gandi mai tarziu in ceea ce priveste subiectul, m-am decis asupra realitatii subiective De ce realitatea subiectiva? Pentru inceput, oamenii cauta de ani de zile un produs de calitate pe aceasta tema in anul 2011 am tinut un seminar de trei zile cu privire la realitatea subiectiva, dar nu toata lumea poate participa la un astfel de eveniment De asemenea, cred ca este un produs interesant de creat Pe baza a ceea ce am vazut, nu exista multe materiale referitoare la realitatea subiectiva, iar cele care exista sunt fie foarte slabute, fie foarte fanteziste si nu explica de ce avem atatea limitari si constrangeri Ma indoiesc ca realitatea subiectiva este un subiect care imi va aduce extrem de multi bani Este un subiect de nisa si multi oameni nu vor sa invete despre el in acelasi timp, cei care vor par sa vrea foarte mult Prin urmare, este genul de produs care va fi foarte tentant pentru un anumit grup de oameni, iar in afara acestuia multi il vor considera ciudat Din indiferent ce motiv, si pe mine ma intereseaza acest subiect Mai degraba fac cativa oameni foarte fericiti decat sa ma asigur ca-i multumesc pe toti Nu in ultimul rand, am ales acest subiect pentru ca realitatea subiectiva este o tema care nu suporta modificari semnificative in timp, ca atare produsele vor putea fi comercializate cu usurinta timp de cel putin 10 ani iubiti-va ideea Urmatorul pas este sa va indragostiti de ideea voastra Una dintre greselile foarte frecvente pe care o fac oamenii este faptul ca apeleaza la ideile lor pentru a le da incredere, ca si cand ideile in sine ar putea face asta in realitate, la inceput cele mai multe idei au un mare grad de incertitudine Este treaba voastra sa le insuflati increderea necesara Relatia dintre voi si idee va determina in mare parte cat de departe veti ajunge cu ea, iar aceasta relatie se afla in cea mai mare parte sub controlul vostru Unde exista relatia dintre voi si o alta persoana? in mintea voastra Unde exista relatia dintre voi si ideile voastre? Tot in mintea voastra Daca incepeti sa aveti o parere proasta despre partenerul vostru si cedati indoielilor cu privire la viitorul vostru impreuna, ce se va intampla cu relatia? O veti ucide Din contra, daca va ganditi la partenerul vostru cu afectiune, cu iubire, nu veti imbunatati relatia dintre voi? Desigur Cu o idee este chiar mai usor Tratati ideea ca si cand ar fi cel mai minunat lucru din lume Respectati-o Onorati-o indragostiti-va de ea pana peste cap Nu va asteptati ca ideea sa va ofere inspiratie si motivatie Nu incercati sa va consumati ideea asa cum ati consuma o portocala Trebuie sa dati frau liber inspiratiei Trebuie sa va hraniti ideea, sa ii dati forma si substanta Aici voi sunteti creatorii, nu ideea Daca voi nu va indragostiti de idee, de ce ar face-o altcineva? O idee lipsita de iubire va conduce la un rezultat jalnic, pe care nu il va dori nimeni Bucurati-va de ea Jucati-va cu ea Spre exemplu, eu ma indragostesc de produsul meu despre realitatea subiectiva Va fi cel mai tare, cel mai profund, cel mai incredibil produs cu privire la acest subiect Cui ii pasa daca este adevarat? Este amuzant si motivational sa-ti legi ideile de asteptari pozitive indoielile nu fac decat sa va incetineasca, ca atare nici sa nu va ganditi intr-acolo Odata ce v-ati ales ideea, s-a terminat perioada de evaluare Ca pe un copil nou-nascut, ati numit-o, ati revendicat-o si ati luat-o cu voi acasa Este prea tarziu sa va hotarati daca este buna sau nu Este a voastra acum, deci mai bine invatati s-o iubiti identificati sistemul de venit pasiv compatibil cu ideea Unele idei se adapteaza usor sistemului de venit pasiv Altele cer mai multa finete in cazul meu, voi vinde cartea si programul audio sub forma de produse digitale care vor putea fi descarcate direct de pe site Mai tarziu le-as putea vinde prin intermediul altor site- uri, precum Amazon, dar vreau sa simplific lucrurile in scopul acestei demonstratii Ce se intampla daca nu aveti un site cu trafic mare, asa cum am eu? in acest caz, cel mai probabil nu veti genera venituri la fel de mari ca mine daca veti publicati cartea numai pe site Atunci cand am lansat jocurile electronice, inainte sa am mult trafic, am petrecut ceva timp promovandu-le in principiu, asta a implicat incarcarea de demo-uri gratuite pe numeroase site-uri de descarcare de jocuri, cumpararea unor reclame online si altele Promovarea unuia dintre jocuri mi-a luat 6 luni, dar ulterior mi-au crescut vanzarile de 10 ori Daca v-ati indragostit de ideea voastra, aveti suficienta motivatie sa o promovati Daca nu o iubiti, pariez ca veti renunta Am cunoscut o multime de asa-zisi antreprenori online care creeaza si lanseaza produse pe care in mod evident nu le iubesc De obicei duc vorba despre ele vreo cateva saptamani, apoi renunta si lasa sursa de venit pasiv sa moara in fasa Oamenii simt asta si nu cumpara, iar acesta este un motiv suficient pentru a renunta definitiv Nu este suficient sa creati un produs pe care sperati sa-l cumpere lumea Trebuie sa informati oamenii despre el Dupa ce ati promovat suficient produsul, vanzarile vor deveni mai consistente, dar nu va asteptati ca asta sa aiba loc in mod automat, doar pentru ca ati creat un produs si l-ati publicat pe internet in cazul meu, detin cateva mijloace de promovare pe care le pot folosi, cum ar fi un website si un newsletter De asemenea, imi pot folosi conturile de Twitter si Google+ pentru a raspandi vestea Publicarea pe blog a progreselor facute cu dezvoltarea produsului este de asemenea o modalitate de promovare Voi scrie mai mult despre promovare in capitolele care urmeaza Deocamdata, tot ce vreau sa va spun este ca veti petrece cel putin la fel de mult timp cu promovarea produsului vostru ca si pentru crearea acestuia Daca nu va iubiti produsul, este o durere de cap Daca il iubiti, raspandirea vestilor despre lansarea lui nu va fi atat de chinuitoare Partea buna este ca nu e nevoie sa creati de la zero un sistem propriu de generare a venitului Eu cu siguranta nu fac asta Puteti imprumuta sistemul dezvoltat de o alta persoana, cum sunt cele despre care am discutat in capitolele anterioare Conturati-va ideea Pasul urmator este conturarea proiectului Ce anume credeti ca va cuprinde? Pentru produsul meu despre realitatea subiectiva am redactat o detaliere grosiera a capitolelor: Partea i - intelegerea realitatii subiective 1 introducere 2 Ce este realitatea subiectiva? 3 Visul lucid 4 Realitatea subiectiva versus realitatea obiectiva   Principiul echivalentei 5 Modificarea convingerilor 6 Trairea subiectiva Partea a ii-a - Aplicarea realitatii subiective 1 Legea atractiei 2 Crearea propriei realitati 3 Realitatea subiectiva si banii 4 Relatiile subiective Partea a iii-a - integrarea realitatii subiective 1 Fuziunea dintre Subiectiv si Obiectiv 2 Realitatea ca poveste 3 intelepciunea finala   Epilog Aceasta este o ciorna, nu cuprinsul final al produsului, dar trebuie sa incep de undeva si ma ajuta sa vizualizez ce anume vreau sa includ Spre exemplu, stiu ca voi aduce in discutie si legea atractiei ideea este sa creati ceva care sa va ajute la dezvoltarea proiectului, nu sa va prindeti urechile in asta Daca petreceti mai mult de o ora redactand cuprinsul proiectului, deja este prea mult tintiti catre ceva care arata oarecum decent Daca nu puteti face ceva oarecum decent, ramaneti la indecent Puteti intotdeauna imbunatati pe parcurs Este destul de usor sa ramaneti blocati in acest stadiu, acesta fiind motivul pentru care mie imi place sa trec rapid peste el Are sens sa investiti o gramada de timp in planificare atata vreme cat construiti o racheta spatiala sau un spital Pentru un produs digital flexibil, planificarea excesiva tinde sa fie mai mult riscanta decat benefica Aveti nevoie doar de o idee generala asupra sectiunilor principale, astfel incat sa puteti trece la crearea continutului Creati un plan simplu de realizare a continutului Acum ca avem un plan general, cum il vom duce la bun sfarsit? Pasii anteriori din acest articol sunt destul de clari ii puteti parcurge in mai putin de o ora Daca va ia mai mult de atat, probabil v-ati pierdut in detalii Luati pur si simplu o decizie si mergeti mai departe O multime de idei interesante mor inainte sa capete forma, asadar haideti sa acordam putina atentie modalitatilor de punere in practica a acestora Pentru proiectele care implica o singura persoana, cum este acesta, nu are sens sa planificati in exces Unii oameni petrec o gramada de timp cu planificarea proiectului, desi ar fi fost mai usor sa treaca pur si simplu la treaba De altfel, aceasta este metoda mea preferata si a mers de minune cu blogul Totusi, tinand cont de faptul ca scrierea unei carti reprezinta un proiect de mai mare amploare, vreau sa ma asigur ca am un sistem pus la punct care ma va ajuta sa finalizez produsele Modelul meu de sistem pentru finalizarea acestui proiect ar arata cam asa: 1 in fiecare zi pana la finalizarea cartii, voi scrie minim 5 000 de cuvinte noi si voi edita zilnic acest continut, astfel incat sa poata fi publicat Voi lucra si in weekend 2 Voi continua sa adaug cel putin 5 000 de cuvinte zilnic pana cand voi considera ca am terminat de creat continutul 3 Pentru fiecare sectiune voi face cateva observatii cu privire la punctele cheie, povestile si exemplele pe care vreau sa le includ Ulterior, voi folosi procedura dictarii pe MacBook Pro (dictarea este parte a OS X Mountain Lion) pentru a redacta continutul pe un document Pages Daca aceasta procedura nu-mi va face placere sau in cazul in care calitatea dictarii nu este suficient de buna, voi reveni la scrierea manuala a continutului 4 Dupa ce voi termina de dictat o sectiune, voi trece la editarea acesteia si voi corecta greselile pana cand textul va avea o calitate demna de publicat, voi adauga titlurile subsectiunilor si voi imbunatati coerenta si cursivitatea textului 5 La finalul fiecarei zile, voi aduce intreg continutul la un nivel de calitate demn de a fi publicat, ceea ce inseamna ca va atinge standardele unui material pe care l-as putea publica pe blog Aceasta este o lectie importanta pe care am invatat-o din dezvoltarea de software - corecteaza zilnic codul lucrat daca nu vrei sa pierzi mai mult timp la sfarsit 6 Odata ce voi termina prima versiune a manuscrisului, voi edita inca o data intreg continutul si il voi mai verifica de cateva ori pentru a corecta greselile de scriere Este posibil sa reiau acest proces de mai multe ori pana cand voi considera ca textul final are o calitate suficient de buna 7 Dupa ce voi termina de scris continutul cartii, voi contacta pe cineva care are mai multe veleitati artistice decat mine pentru formatarea acesteia, inclusiv pentru adaugarea copertei 8 Dupa finalizarea cartii, voi utiliza continutul acesteia pentru a inregistra programul audio Este posibil ca acesta sa nu fie identic cuvant cu cuvant, dar continutul de baza va fi acelasi Cred ca e mai bine sa procedez asa in loc sa folosesc textul dictat de mine initial Probabil voi folosi acelasi echipament ca si pentru podcast-uri 9 Voi contacta o persoana care ma poate ajuta sa editez fisierele audio, sa adaug muzica de fundal, sa le transform in mp3-uri si sa ambalez rezultatele intr-un program audio complet 10 Odata ce voi termina de realizat aceste produse, voi crea o pagina de vanzari pentru ele, le voi adauga in cosul de cumparaturi online, voi adauga linkuri pe website-ul meu si le voi promova in newsletter si pe paginile mele de Twitter si Google+ Acesta este planul de baza Exista numerosi factori care ar putea merge prost Poate ca 5 000 de cuvinte pe zi sunt prea multe Poate va trebui sa ma odihnesc in weekend ca sa-mi refac sanatatea Poate ca dictarea pe Mac nu va fi suficient de buna si va trebui sa scriu manual intreg continutul Este in regula Planul poate fi intotdeauna adaptat in functie de necesitati Scopul planificarii este schitarea unei proceduri de finalizare Ceea ce am realizat arata destul de bine pentru mine De asemenea, am planificat doua calatorii in viitorul apropiat, asadar va trebui sa tin cont si de ele Voi pleca in prima calatorie peste trei saptamani si voi sta plecat alte doua Apoi ma voi intoarce pentru cateva zile si voi pleca in alta calatorie Ma indoiesc ca in acest timp voi dori sa lucrez, asa ca voi face o pauza si la intoarcere voi continua de unde am ramas Calatoriile fac parte din stilul meu de viata si nu ma deranjeaza ca va fi nevoie de mai mult timp ca sa-mi termin proiectul stiu ca daca scriu zilnic o anumita cantitate de continut si la finalul fiecarei zile editez ce am scris, in cele din urma voi crea o carte in format electronic Utilizarea acestui continut pentru inregistrarea unei versiuni audio ar trebui sa fie destul de simpla Prin urmare, voi reusi sa-mi termin proiectul chiar si cu aceste intreruperi, atata timp cat voi continua sa lucrez la el dupa ce ma intorc Cate cuvinte va avea cartea? Probabil in jur de 60 000 - 100 000 de cuvinte (6-10 ore audio), dar ar putea sa fie mai multe Voi scrie atat cat este necesar pentru a epuiza subiectul si pentru a ma simti satisfacut de rezultatul final Dimensiunile nu conteaza, tinand cont de faptul ca va fi un produs digital Nu ma deranjeaza nici faptul ca unii oameni nu vor cumpara cartea pentru ca nu este tiparita Cei mai multi vizitatori ai mei au sub 30 de ani si din sondajele mele anterioare rezulta ca majoritatea prefera produsele digitale in ceea ce priveste pretul, ma voi orienta catre 15 dolari pentru carte, 15 dolari pentru programul audio si 25 de dolari pentru amandoua Cred ca este un pret foarte rezonabil, mai ales pentru doua produse de nisa Sunt sigur ca le-as putea vinde mai scump, dar vreau ca oamenii care si le doresc sa si le poata permite intentia mea initiala a fost sa creez o noua sursa de venit care sa produca minim 2 000 de Euro pe luna si sa dureze cel putin 10 ani Daca pretul mediu este de 20 de dolari, va trebui sa vand 100 de exemplare pe luna, ceea ce inseamna putin peste 3 exemplare pe zi Cu toate mijloacele de promovare pe care le am la indemana, cred ca este un obiectiv realizabil Care sunt prioritatile voastre in domeniul venitului pasiv? Exista numeroase modalitati prin care puteti crea o sursa de venit, dar aveti grija ce anume cautati sa optimizati Multi oameni se concentreaza pe maximizarea veniturilor sau a profitului, adeseori sacrificand alte lucruri - cum ar fi abilitatea de a comunica asemenea unor fiinte umane normale Spre exemplu, poate considerati ca este necesar sa faceti o promovare mai agresiva daca vreti sa obtineti bani si de la oamenii care inca nu s-au decis sa cumpere Mie nu-mi place asta Eu ma simt motivat de faptul ca obtin venituri datorita valorii pe care o aduc altora si prefer sa optimizez latura de creatie Un alt factor important pentru mine este sa evit durerile de cap luptand impotriva pirateriei Nu-mi pasa de piraterie, prin urmare daca oamenii vor sa-mi fure produsul si sa nu ma plateasca, este alegerea lor Nu cred ca 15 sau 25 de dolari este prea mult pentru un produs interesant ca acesta Cat despre pastrarea drepturilor de autor asupra produsului, deocamdata am decis sa mi le pastrez intuitiv, consider ca aceasta este alegerea corecta Pot intotdeauna sa renunt la aceste drepturi, dar odata ce o fac, este ireversibil inca observ rezultatele renuntarii la drepturile de autor asupra articolelor mele si am nevoie de mai mult timp sa vad ce se va intampla pana la urma Deocamdata au trecut doar cativa ani in ultimii ani am oferit mult continut gratuit Plata pe care o cer in schimb este dreptul de a trai o viata fericita si implinita imi place sa creez surse de venit pasiv pentru ca ma ajuta sa ma orientez catre invatare, explorare, conectare si impartire cu ceilalti Prioritatile voastre pot fi diferite de ale mele, prin urmare va trebui sa va adaptati sursele de venit pasiv astfel incat sa corespunda dorintelor voastre Totusi, nu presupuneti din start ca maximizarea veniturilor este cea mai buna abordare pentru voi Nu este o abordare care mi-ar face placere Promovati, promovati si iar promovati! Atunci cand lansati un produs nou, asteptati-va sa petreceti la fel de mult timp cu promovarea ca si cu crearea lui O greseala comuna mai multor persoane este faptul ca-si petrec 500 de ore creand un produs si 20 de ore cu promovarea acestuia, dupa care se minuneaza ca nu-l cumpara nimeni De obicei motivul pentru care nu il cumpara nimeni este acela ca nimeni nu stie de existenta lui O alta greseala consta in promovarea continua a produsului catre aceleasi persoane Poate ca expunerea repetata este utila, dar nu si suficienta Trebuie sa gasiti modalitati prin care sa ajungeti si la oamenii care n-au auzit de produsul vostru Jack Canfield recomanda Regula nr 5, pe care acesta si Mark Victor Hansen au folosit-o pentru promovarea primei lor carti "Supa de pui pentru suflet" Acestia s-au obligat sa realizeze zilnic cinci activitati promotionale Au sunat la librarii, au trimis copii ale cartii catre recenzorii de carti, au solicitat interviuri la radio, etc Timp de 18 luni au indeplinit zilnic cate cinci sarcini simple, pana cand cartea a ajuns un bestseller in anul 1999 am facut ceva similar pentru promovarea jocurilor mele Timp de sase luni de la lansarea jocului am incarcat varianta demo pe site-urile de descarcare de jocuri, am trimis copii pentru recenzii, am trimis versiuni demo catre edituri, am cumparat reclame online si am scris articole pentru publicatiile de profil De asemenea, am mers la conferinte si am invatat tehnici simple de promovare de la alti dezvoltatori independenti de software Mai tarziu am angajat o doamna sa se ocupe de promovarea online De asemenea, am angajat o persoana care se ocupa de comunicatele de presa atunci cand lansam jocuri noi Astazi am o abordare mai indirecta a promovarii, dar ma ocup in continuare de ea pentru ca este o parte critica a oricarei afaceri Fiecare articol pe care il scriu atrage noi cititori pe StevePavlina com, mai ales de pe motoarele de cautare Prin renuntarea la drepturile de autor asupra articolelor mele am incurajat multi oameni sa le republice gratuit Aceasta strategie functioneaza pentru mine, dar poate sa nu functioneze la fel de bine pentru cineva care are un site cu trafic putin sau inexistent Pentru a depasi aceasta problema, daca incercati sa promovati un produs online in conditiile in care aveti trafic putin sau nu aveti deloc trafic pe site, recomand folosirea Regulii nr 5 a lui Jack Nu va bombardati incontinuu prietenii de pe Facebook si folowerii de pe Twitter cu mesaje promotionale Raspanditi vestea pe alte canale Plantati seminte in locatii diferite Gasiti modalitati prin care cat mai multi oameni sa afle zilnic despre produsele voastre si incepeti sa realizati actiunile respective in mod repetat Mie imi place sa plantez seminte pe termen lung Un articol poate ramane online o perioada nedefinita si poate aduce valoare oamenilor timp de decenii intregi de la scrierea lui Daca in schimb dau un interviu la radio, acesta va ajunge la oameni numai in momentul difuzarii, dupa care mesajul se pierde (in afara cazului in care este publicat online in vreo arhiva a postului) Mai degraba plantez seminte care vor ramane acolo ani de-a randul decat sa ma bazez pe evenimente singulare, care sunt atat de efemere Favorizez semintele care nu pot fi dezradacinate cu usurinta; altfel ar fi ca si cand as incepe de la zero in fiecare an Pana la urma veti invata care mijloace sunt cele mai potrivite pentru voi Pentru afacerea mea cu jocuri, incarcarea de demo-uri a avut probabil cel mai puternic impact Unii dezvoltatori au creat chiar un proces automat de incarcare pe toate site-urile respective, ceea ce a facut aceasta sarcina si mai simpla in ceea ce priveste activitatea mea curenta, blogul merge foarte bine, partial pentru ca am inceput in 2004 O data ce atingeti un anumit prag, promovarea va dobandi o viata proprie Dupa ce treceti de acel punct, chiar daca va bazati numai pe recomandari, tot veti observa o crestere substantiala a interesului Nivelul de implicare necesar pentru promovarea cu succes a unui produs poate parea mult prea mare Este mare Din acest motiv este important sa creati un produs pe care sa il iubiti Daca nu va simtiti bine cu produsul pe care-l creati sau daca l-ati creat doar pentru bani si nu pentru a aduce valoare oamenilor, probabil va fi un iad sa petreceti sute de ore promovandu-l Multi oameni renunta la aceste produse dupa ce le lanseaza Daca in schimb sunteti mandri de creatia voastra si simtiti motive temeinice pentru care doriti sa o oferiti lumii, ar trebui sa va fie mult mai usor sa gasiti motivatia necesara promovarii acesteia Nu va platiti facturile! Ce se intampla daca chiar vreti sa renuntati la serviciu si sa deveniti independenti, dar va ingrijorati cu privire la plata facturilor? Astazi ma pot bucura de tot ce e mai bun pe lume Facturile mele sunt acoperite cu usurinta din sursele mele de venit pasiv, iar eu pot lucra la ce-mi place intr-o libertate deplina Totusi, la inceput am fost pus de multe ori intr-o situatie in care trebuia sa aleg intre una si cealalta Uneori nu puteam plati diverse facturi, chiria, etc De multe ori nu aveam suficienti bani in mod evident, neplata facturilor are consecinte negative A trebuit sa-mi vand din lucruri pentru a obtine bani de mancare Mi-am pierdut biroul Am fost dat afara din casa A trebuit sa-mi declar falimentul Totusi, nu eram dispus sa ma angajez ca sa remediez situatia Mai bine sa-mi pierd casa decat sa ma las prins in cusca Niciodata nu am inselat persoane fizice, dar cu siguranta am inselat cateva corporatii si-au asumat un risc in ce ma priveste si au pierdut Era pe riscul lor Ma indoiesc ca vreunul dintre angajatii corporatiei n-a putut dormi noaptea din cauza creditelor mele neachitate in cele din urma am invatat ce trebuia sa invat, numai ca la inceput eram prea lipsit de experienta pentru a castiga suficient Am ales strategii gresite pentru obtinerea veniturilor si am obtinut rezultate slabe in consecinta, nu mi-am platit facturile si am acceptat consecintele O factura este doar un numar Nu are alta semnificatie decat cea atribuita de voi Puteti considera ca neplata unei facturi este un act deplorabil si dezonorant Pentru mine este pur si simplu o alta experienta din care am de invatat - o lectie Daca facturile imi stau vreodata in calea succesului, facturile pierd stiti cate facturi nu am platit pentru a urma drumul pe care merg in prezent? Zeci, poate sute, daca includem si notificarile de intarziere Facturi in valoare totala de cel putin 150 000 de dolari nu au fost niciodata platite Asta a fost cu multi ani in urma, inainte sa imi lansez blogul, si evident ca a trebuit sa suport unele consecinte Consecintele negative pot fi profesori excelenti - nu le considerati pedepse care trebuie evitate cu orice pret De cele mai multe ori, atunci cand n-am platit o factura prima consecinta a imbracat forma unei notificari de intarziere Ouch! Acele MAJUSCULE CU ROsU imi puteau da frisoane de frica Sau le puteam pur si simplu arunca la gunoi si continua ce aveam de facut Uneori am primit pana la 10 apeluri pe zi de la agentiile de recuperare a debitelor O solutie buna este sa nu mai platesti nici factura la telefon initial chiar am considerat aceste consecinte stresante Ulterior, cand au devenit prea multe, nu au mai contat absolut deloc si am descoperit libertatea Am incetat sa ma ingrijorez si am acceptat consecintele Teama era mult mai rea decat realitatea Am realizat ca toate facturile mele restante erau procesate de o masinarie corporatista, iar psihologia angajatului care incerca sa ma convinga pe mine sa-mi platesc debitele se baza numai pe frica, rusine si vinovatie Agentii de recuperare de debite incercau sa ma faca sa ma simt ca un ratat pentru ca nu plateam Odata ce am realizat asta, nu le-am mai permis sa ma trateze in acest fel si si-au pierdut orice putere asupra mea Sigur, imi puteau face praf punctajul la credit, dar nu puteau sa ma faca sa ma simt mizerabil sau ingrijorat sau stresat fara acordul meu Pana la urma, toata treaba a devenit un fel de joc pentru mine Toata aceasta agitatie pentru un numar intr-o baza de date? Atunci cand sunau agentii de recuperare de debit, ii intrebam despre vietile lor personale sau le puneam intrebari prostesti de genul "Cand poti face o plata?" Dupa ce am fost dat afara din casa m-am mutat in alta mai ieftina Atunci cand nu am mai avut suficienta mobila, am folosit o cutie de carton si o masa Am realizat ca-mi puteam pierde lucrurile, dar nu era cazul sa fiu slab si timid, in ciuda situatiei mele financiare precare Pentru mine aceasta a fost o perioada de crestere incredibila Am invatat sa fiu foarte putin atasat de bani si de posesiuni Am invatat sa ma apar si sa fac greseli fara sa fiu tratat ca un ratat din cauza asta Aceste lectii mi-au ramas pana astazi Acum ca am ceva bani, nu mi-e teama sa-i pierd Banii nu mai au asupra mea aceeasi putere pe care o aveau in trecut Nu mi-e teama sa ajung din nou falit Obtinerea de venituri a devenit de asemenea mai usoara Din moment ce eram deja falit, am decis sa ma concentrez pe ce-mi placea, sa-mi exprim creativitatea si sa-mi aduc contributia fara sa ma stresez cu privire la cat castig De atunci, fiecare an a fost unul de abundenta financiara Unul dintre motivele pentru care cultura corporatista insufla oamenilor aceasta teama de consecinte e faptul ca este ea insasi cladita pe frica in acest mod, oamenii sunt tinuti la respect si obligati sa faca o munca pe care in mod normal n-ar face-o Uneori imi e foarte greu sa am discutii interesante cu oamenii angajati, pentru ca celor mai multi le e frica si sa respire Este ca si cand as vorbi cu ei prin intermediul telefoanelor de la puscarie Unora le e frica sa nu fie sanctionati pentru ca si-au pus ceva gresit pe birou Prietenii mei independenti nu par sa se intrebe niciodata "Cum imi voi plati facturile?" Prietenii mei independenti stiu ca daca nu-si pot plati facturile, atunci nu le vor plati, vor suporta consecintele si viata va merge inainte in schimb, prietenii mei angajati au fost conditionati sa creada ca neplata facturilor este cel mai mare pacat - un esec incredibil care trebuie evitat cu orice pret Va sugerez eu sa fiti iresponsabili si sa va cheltuiti banii ca nebunii? Absolut deloc Va sfatuiesc doar sa nu va fie teama sa pariati pe voi insiva si sa va asumati niste riscuri Veti pierde unele dintre aceste pariuri Este in regula Ridicati-va si incercati iar Cum altfel veti invata daca nu incercati? si puteti face mai mult de o singura incercare - MULT mai mult! Prin urmare, raspunsul meu la intrebarea "Ce ma fac daca imi dau demisia si nu-mi pot plati facturile?" este destul de clar Daca nu va puteti plati facturile, nu le platiti Stati linistiti, universul nu va exploda daca nu va platiti cateva facturi Este asta impotriva regulilor? Evident ca da Daca nu va platiti facturile, e clar ca sunteti niste ticalosi lipsiti de onoare care vor merge direct in iad Numai ca voi fi si eu acolo cu voi, intr-o portiune speciala din iad destinata celor care au incalcat regulile Uitati-va dupa un foc alimentat cu notificari de intarziere si ma veti vedea dansand in jurul lui impreuna cu o gasca de nebuni care-si sarbatoresc libertatea Fumul care se va ridica de la noi probabil ii va irita pe toti agentii de recuperare obedienti care vor canta la harpa in Rai, si orice alta NOTiFiCARE CU LiTERE ROsii pe care ne-o vor trimite va fi folosita pentru alimentarea focului nostru P S Multumesc, WordPress, ca ati inclus buline cu denumirile culorilor in casutele colorate Ati dat posibilitatea unei persoane care nu distinge culorile, ca mine, sa stie care dintre culorile de acolo este de fapt rosu [BONUS] 10 motive sa nu va angajati niciodata Este amuzant ca atunci cand oamenii ajung la o anumita varsta - cum ar fi dupa absolvirea facultatii - presupun in mod automat ca a venit timpul sa-si caute slujba Ca multe alte lucruri pe care le fac masele, doar pentru ca toata lumea are slujba nu inseamna ca e o idee buna De fapt, daca esti rezonabil de inteligent, gasirea unei slujbe este cel mai gresit mod de a te sustine financiar Exista alternative mult mai bune decat sa te vinzi in sclavie iata cateva motive pentru care ar trebui sa faceti tot posibilul sa nu va angajati niciodata: 1 Venituri pentru prostuti Angajarea si vinderea timpului vostru pe o suma de bani poate parea o idee buna Exista o singura problema in asta Este stupida! Este cea mai prosteasca modalitate de a obtine venituri! Este cu adevarat un venit pentru prostuti De ce angajarea este atat de prosteasca? Pentru ca sunteti platiti numai atunci cand munciti Nu vedeti nicio problema in asta, ati fost atat de eficient spalati pe creier incat credeti ca este rezonabil si inteligent sa obtineti venituri numai atunci cand munciti? Nu v-ati gandit niciodata ca ar fi mai bine sa fiti platiti si dupa ce va retrageti din activitate? Cine v-a spus ca puteti obtine venituri numai in timp ce munciti? Poate alti angajati spalati pe creier? Nu credeti ca viata ar fi mai usoara daca ati fi platiti atunci cand mancati, dormiti si va jucati cu copiii? De ce sa nu fiti platiti 24 7? Plantele voastre nu cresc si daca nu le udati incontinuu? De ce nu si conturile din banca? Cui ii pasa cate ore munciti? Numai catorva oameni de pe planeta asta le pasa cat timp va petreceti voi la birou Cei mai multi dintre noi nici nu vor observa daca munciti cate 6 ore pe saptamana sau cate 60 Daca in schimb ne puteti furniza un plus de valoare, unii dintre noi vom fi fericiti sa ne scoatem portofelele si sa va platim pentru asta Nu ne pasa de timpul vostru - va platim doar pentru valoarea primita Chiar va pasa cat timp mi-a luat sa scriu asta? M-ati plati de doua ori mai mult daca ati sti ca mi-a luat 6 ore in loc de 3? De cele mai multe ori, oamenii inteligenti incep si ei in mod traditional, prin urmare nu trebuie sa va simtiti prost daca tocmai ati realizat ca ati fost fraieriti Oamenii inteligenti inteleg intr-un final ca vanzarea timpului pentru bani este extrem de prosteasca si ca trebuie sa existe o varianta mai buna Cheia consta in ruperea legaturii dintre venituri si timpul vostru Oamenii inteligenti construiesc sisteme care le genereaza venituri 24 7 - mai ales venituri pasive Asta include inceperea unei afaceri, lansarea unui site, demararea unei investitii sau obtinerea de redevente din activitatea de creatie Din acest moment, timpul vostru poate fi investit pentru a va creste veniturile (prin rafinarea sistemelor deja existente sau prin conceperea unora noi), nu pentru a le mentine Site-ul meu, StevePavlina com, este un exemplu de sistem incepand din data de 31 10 2006, a inceput sa imi genereze in jur de 40 000 de dolari pe luna si nici macar nu este unica mea sursa de venit Website-ul meu furnizeaza valoare, iar alte sisteme (dintre care cele mai multe nu sunt construite de mine si nu am idee cum functioneaza) colecteaza veniturile si le depun in mod automat in contul meu bancar Nu este o sursa de venit perfect pasiva, dar oricum imi place sa scriu si as face asta pe gratis Dar, desigur, m-a costat o gramada de bani sa pun la punct un astfel de sistem, nu-i asa? Pai da Cei noua dolari cheltuiti pentru inregistrarea numelui de domeniu reprezinta o intreaga avere Tot ce a urmat au fost profiturile Este adevarat ca la inceput va trebui sa munciti pentru conceperea si activarea surselor de venit pasiv Partea buna este ca nu trebuie sa reinventati roata - puteti utiliza sisteme deja existente, precum sistemele de afiliere Nu v-ar placea sa luati cina cu sotul sau cu sotia, stiind ca obtineti bani in timp ce mancati? Libraria din orasul vostru este plina de carti care descriu sisteme perfect functionale, concepute, testate si aplicate de alte persoane Nimeni nu s-a nascut stiind cum sa genereze venit pasiv Faptul ca aveti nevoie de timp ca sa ii dati de cap este irelevant, pentru ca timpul trece oricum La un moment dat ati putea ajunge posesorul unor sisteme de venit pasiv sau, din contra, puteti ramane pe veci sclavii unui sistem salarial 2 Limitarea experientei Poate credeti ca este important sa aveti o slujba pentru a dobandi experienta, dar asta este o ineptie Dobanditi experienta traind, indiferent daca aveti sau nu slujba O slujba va ofera numai experienta slujbei respective, deci nu aveti un beneficiu real Stati degeaba si nu faceti nimic cativa ani si va puteti considera un expert in meditatie, un filozof sau un politician Problema experientei dobandite la locul de munca consta in faptul ca de cele mai multe ori repetati aceeasi activitate la nesfarsit invatati multe la inceput, dupa care stagnati, ratand o multime de experiente mult mai valoroase iar daca setul vostru de abilitati devine depasit, experienta dobandita nu mai valoreaza nimic De fapt, intrebati-va daca experienta dobandita acum va mai avea vreo valoare peste 20-30 de ani Va mai exista postul vostru atunci? Ganditi-va la asta Ce fel de informatii ati prefera sa obtineti? Cunostintele necesare pentru a fi buni la serviciu - pe care le puteti monetiza numai prin vanzarea vietii voastre pe bani - sau cunostintele necesare pentru a va bucura de abundenta financiara pentru tot restul vietii, fara sa mai aveti vreodata nevoie de slujba? Nu stiu ce ziceti voi, dar eu as merge mai degraba pe varianta a doua Pare mult mai utila in lumea reala, nu credeti? 3 Domesticire pe viata Obtinerea unei slujbe reprezinta inrolarea intr-un program de domesticire umana invatati cum sa fiti animalute de companie Uitati-va in jur Ce vedeti? Sunt acestea imprejurimile unor fiinte umane libere sau traiti in custi pentru animale inconstiente? V-ati indragostit de culoarea bej? Cum merge programul de obedienta? Va rasplateste stapanul cand va purtati cum trebuie? Sunteti pedepsiti atunci cand nu-i ascultati comenzile? Exista vreo scanteie de liber arbitru in voi? Sau aceasta conditionare v-a transformat pe viata? Oamenii nu sunt facuti sa traiasca in custi Sarmanii de voi 4 Prea multe guri de hranit Venitul angajatului este cel mai impozitat dintre toate in SUA cel mai probabil o jumatate din salariu se duce pe taxe Sistemul fiscal este conceput in asa fel incat sa ascunda cat din salariu pierdeti de fapt ca urmare a taxelor platite de angajatorii vostri si a celor care va sunt deduse direct din salarii Puteti in schimb paria ca din perspectiva angajatorului toate aceste taxe fac parte din salariul vostru, precum si din orice alte compensatii pe care le primiti sub forma de beneficii Chiar si chiria pentru spatiul in care lucrati este luata in considerare, prin urmare trebuie sa generati suficienta valoare ca s-o acoperiti si pe-aceea Poate ca va simtiti incurajati de mediul vostru corporatist, dar nu uitati ca voi platiti pentru el O alta parte dintre veniturile voastre ajunge la proprietari si la investitori Aveti multe guri de hranit Nu este greu de inteles de ce angajatii platesc cele mai multe impozite raportat la veniturile lor Pana la urma, cine detine cel mai mult controlul asupra sistemului fiscal, angajatii sau investitorii? Sunteti platiti doar cu o mica parte din valoarea pe care o generati Salariul vostru real poate fi cel putin triplu fata de cel cu care sunteti platiti, dar cea mai mare parte a acestor bani nu va ajunge niciodata la voi Merge direct in buzunarele altora Ce fiinte generoase sunteti! 5 Mult prea riscant Multi angajati cred ca slujba este cel mai sigur mod de a se sustine financiar Conditionarea sociala este incredibila Este atat de eficienta incat oamenii cred exact invers decat e in realitate Vi se pare ca sunteti in siguranta atunci cand altcineva poate sa va lipseasca de orice venituri cu numai doua cuvinte ("Esti concediat")? La modul cel mai sincer, vi se pare ca sunteti in siguranta avand o singura sursa de venit in loc de zece? ideea ca slujba este cea mai sigura cale de a obtine venituri este prosteasca Nu puteti fi in siguranta daca nu detineti controlul, iar angajatii au cel mai putin control asupra unei afaceri Daca sunteti angajati, slujba voastra reala ar trebui sa fie aceea de pariori profesionisti 6 Un stapan bovin Atunci cand dati peste un idiot in mediul antreprenorial, ii puteti intoarce spatele si merge mai departe in mediul corporatist, cand dati de cate un idiot trebuie sa ii zambiti si sa-i ziceti "Scuze, sefu’ " stiati ca termenul de boss (n t "sef" in limba engleza) provine din cuvantul olandez baas, care inseamna stapan? Un alt sens al cuvantului boss este "o vita" sau "o bovina" De altfel, in multe jocuri video seful este personajul negativ pe care trebuie sa-l eliminati pentru a trece la urmatorul nivel Daca seful vostru chiar este un stapan bovin, voi ce sunteti? Nimic altceva decat o turma Cine este taticul vostru? 7 Cersitul banilor Atunci cand vreti sa va cresteti veniturile, trebuie sa va rugati de un sef sa va dea mai multi bani? E bine sa vi se arunce din cand in cand cateva firimituri? Sau sunteti liberi sa decideti cu cat sunteti platiti, fara sa aveti nevoie de acordul nimanui? Daca aveti o afacere si un singur client va spune "nu", pur si simplu ziceti "urmatorul " 8 Viata sociala incestuoasa Multi oameni isi trateaza slujba ca pe principala lor sursa de viata sociala ies cu aceiasi oameni, care lucreaza in acelasi domeniu Astfel de relatii incestuoase sunt adevarate fundaturi sociale O zi interesanta include conversatii profunde despre trecerea societatii de la Sparkletts la Arrowhead, despre intarzierea ultimului sistem de operare al Microsoft si despre livrarea neasteptata a mai multor stilouri Bic Ganditi-va cum ar fi sa iesiti din mediul acesta si sa vorbiti cu niste straini Oooo inspaimantator! Mai bine ramanem in cercul nostru, unde suntem in siguranta in cazul in care unul dintre colegii vostri sclavi isi schimba stapanul, pierdeti in el un prieten? De ce sa nu decideti singuri cu cine socializati, in loc sa va lasati stapanul sa decida pentru voi? Credeti sau nu, exista locuri pe planeta asta unde oamenii isi pot exprima libertatea Totusi, aveti grija cu acesti oameni fara slujbe - sunt o gasca de nebuni! 9 Pierderea libertatii Domesticirea unei fiinte umane necesita mult timp Primul lucru care se face este frangerea liberului arbitru Asta se poate face punand in bratele noului angajat un manual cu politicile firmei, plin de reguli si de regulamente de neinteles Mai mult ca sigur, citirea acestuia ii va creste obedienta, din moment ce va trai permanent cu teama de a nu fi penalizat pentru ceva imposibil de inteles Prin urmare, angajatul va ajunge la concluzia ca este mai simplu sa urmeze poruncile stapanului fara sa puna prea multe intrebari Redactati niste politici ale biroului si veti avea un sclav cu mintea proaspat spalata Ca parte a programului de obedienta, angajatii trebuie invatati cum sa se imbrace, cum sa vorbeasca, cum sa se miste si asa mai departe Nu putem avea angajati care gandesc singuri, asa-i? Asta ar distruge totul Fereasca sfantul sa-ti aduci o planta la birou daca e impotriva politicii firmei Oh, nu, e sfarsitul lumii! Cindy are o floare pe birou! Chemati paza! Trimiteti-o pe Cindy la o noua runda de pregatire! Desigur, oamenii liberi considera ca aceste reguli si regulamente sunt idioate Singura politica de care au nevoie este "Fii inteligent Fii simpatic Fa ce-ti place Simte-te bine " 10 Hranirea lasitatii Ati observat ca angajatii au o capacitate inepuizabila de a se plange intruna de problemele pe care le au la serviciu? Nici macar nu cauta solutii la ele - tot ce vor e sa se planga si sa dea vina pe cineva Este ca si cum angajarea rapeste oamenilor intreaga vointa si-i transforma pe toti in lasi fara coloana vertebrala Daca nu-i puteti zice sefului vostru ca e un nemernic fara sa va fie teama ca sunteti concediati, nu mai sunteti liberi Ati devenit proprietatea stapanului Atunci cand munciti toata ziua inconjurati de lasi, nu va e teama ca va contaminati? Este doar o chestiune de timp pana cand veti sacrifica cele mai nobile aspecte ale umanitatii voastre pe altarul fricii: mai inainte curajul apoi sinceritatea apoi onoarea si integritatea si in cele din urma libertatea de a lua decizii V-ati vandut umanitatea pe o iluzie, iar acum va este teama sa analizati ce fel de persoane ati devenit Nu-mi pasa cat de rau ati fost pusi la pamant Nu e niciodata prea tarziu sa va regasiti curajul Niciodata! Tot mai vreti slujba? Daca in prezent sunteti angajati exemplari, bine domesticiti, reactia voastra cea mai probabila la cele de mai sus va fi autoapararea Este o parte a conditionarii mentale Totusi, ganditi-va ca daca cele de mai sus nu ar avea o graunta de adevar, nu ati avea nicio reactie emotionala la ele Este numai un memento a ceea ce stiti deja Puteti nega cat vreti ca traiti in custi, dar cusca ramane acolo Poate s-a intamplat atat de lent incat nici nu ati realizat asta pana acum Ati fost in postura racului care s-a bucurat de o baita calda Daca oricare dintre acestea va infurie, este un pas in directia care trebuie Furia apare la un nivel de constientizare superior apatiei, asadar este mult mai bine sa fiti furiosi decat intr-o stare de amortire Orice emotie - chiar si confuzia - este preferabila apatiei Daca va constientizati sentimentele in loc sa le reprimati, in curand veti deschide usa curajului iar cand se va intampla asta, veti avea vointa necesara sa faceti ceva pentru a iesi din situatia in care sunteti si pentru a trai ca fiintele umane demne si puternice care ati fost facute sa fiti Fericit fara slujba Care este alternativa la angajare? Alternativa este sa ramaneti neangajati si sa obtineti venituri din alte surse Sa realizati faptul ca obtineti venituri ca urmare a faptului ca aduceti valoare, nu pentru ca va vindeti timpul pe care-l aveti de trait - si sa gasiti o modalitate prin care sa puneti aceasta valoare in mainile cat mai multor persoane in schimbul unui pret Una dintre modalitatile cele mai simple si mai accesibile este sa va deschideti propria afacere Orice ati face la slujba, gasiti o modalitate sa furnizati aceeasi valoare direct celor care ar beneficia cel mai mult de pe urma ei Poate ca la inceput va trebui sa munciti mult, dar libertatea voastra merita investitia initiala de energie Apoi va puteti cumpara singuri cafelele in plus, puteti transmite si altora tot ce invatati pe parcurs, generand in felul acesta si mai multa valoare Dupa cum vedeti, chiar si greselile voastre pot fi monetizate Una dintre cele mai mari temeri cu care va veti confrunta este aceea ca nu aveti suficienta valoare de oferit celorlalti Poate ca tot ce sunteti in stare sa faceti este sa va angajati si sa primiti un salariu Poate ca nu valorati asa mult Aceasta modalitate de gandire este o parte a conditionarii Este un nonsens Pe masura ce veti incepe sa renuntati la asemenea ganduri veti realiza ca aveti capacitatea de a furniza enorm de multa valoare celor din jur si ca oamenii ar plati bucurosi pentru asta Exista un singur obstacol care va impiedica acum sa vedeti adevarul: teama Tot ce trebuie sa faceti este sa va regasiti curajul sa fiti voi insiva Valoarea voastra reala are legatura cu cei care sunteti, nu cu ceea ce faceti Vi s-au spus o multime de minciuni si o multime de motive pentru care nu puteti face asta, dar nu veti cunoaste adevarata fericire pana nu veti gasi curajul sa va asumati riscurile Data viitoare cand va spune cineva "Gaseste-ti o slujba!", va sugerez sa-i raspundeti asa: "Nu, te rog! Nu asta! Orice, dar nu asta!" Apoi dati-i un bobarnac intre ochi in adancul sufletului stiti ca obtinerea unei slujbe nu este ceea ce vreti, asa ca nu lasati pe nimeni sa va convinga invatati sa va ascultati vocea interioara, chiar daca lumea intreaga va spune ca ceea ce faceti este gresit Peste ani de zile veti privi in urma si veti realiza ca a fost una dintre cele mai bune decizii pe care le-ati luat vreodata Multumiri in primul rand (ma simt ca la premiile Oscar!) vreau sa-i adresez multumiri prietenului meu, care a crezut in mine si m-a sustinut atunci cand am avut indoieli Pentru mine a fost si este un model de integritate, onestitate si curaj intr-o societate in care aceste calitati sunt tot mai rar promovate De asemenea, multumesc familiei si prietenilor mei, si in special lui Dragos Roua, David Culbertson, Alex Huditan, Marius Gabriel Mogos, Andreea Mihalcea, Ciprian Scutar, Octavian Baban, Cerasela Adriana Rogen si tuturor celorlalti membri ai Open Connect si ai Wealth Club Romania care mi-au aratat ca poti reusi in viata facand ceea ce-ti place Multumesc grupului de actorie care m-a ajutat sa-mi depasesc teama de vorbit in public si mi-a dat posibilitatea de a-mi trai visul din copilarie: Ninel Petrache, stefana Badiu, Eliza Rustin, Carol Marianciuc, Catalina Scurtu, David Vladascanu, Mariana Androne, Razvan Mihai Popescu, Costel Stancu, Mihaela Stancu, irina Bescuca, stefan Bratosin, Roxana Donosa, Roxana Andreea Ungureanu si Alex Cofaru Nu in ultimul rand, multumesc prietenelor mele de-o viata Cristina si Lavinia, pentru ca aceasta carte a fost creata cu gandul la ele Le doresc ca in continuare sa fie mai constiente de propria lor valoare, pentru ca inteligenta si talentul lor ar putea schimba lumea Am lasat intentionat la final pe autorul acestei carti, caruia ii voi fi etern recunoscatoare pentru ca in urma cu zece ani a hotarat sa mearga pe drumul sau, iar alegerea sa a atins sufletele atator alti oameni, inclusiv pe al meu Steve este si merita sa fie un far calauzitor peste valurile inevitable ale vetii DESPRE AUTOR Cum l-as putea descrie pe Steve in doar cateva cuvinte? A spune ca este unul dintre cei mai cunoscuti bloggeri in domeniul dezvoltarii personale, un scriitor de succes si un om sclipitor de inteligent nu este nici pe departe suficient Pentru mine, Steve este si va ramane persoana care m-a ajutat sa-mi regasesc inspiratia si spiritul de initiativa de care aveam nevoie pentru a-mi schimba viata profesionala in directia pe care mi-am dorit-o dintotdeauna Explicand pas cu pas strategiile pe care le-a folosit pentru a obtine venituri lunare cu sase cifre, lucrarea lui Steve ofera o noua perspectiva asupra modului in care putem si meritam sa ne traim viata 